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Screenshots

Das UX-Design von ADITO wird
kontinuierlich fur Sie optimiert.
Es kann daher zu Abweichungen
bei den Screenshots kommen.

Gendergerechte Sprache

Aus Grunden der besseren Lesbarkeit wird
in der Dokumentation das generische
Maskulinum verwendet. Samtliche
Personenbezeichnungen beziehen sich
gleichermal3en auf alle Geschlechter.




Agenda (1/3)

»  Uberblick Vertrieb

=  Vertriebsprozess
— Opportunity

Allgemeines

Opportunity anlegen

Opportunityphasen

Checkliste in der Opportunity

— Checklisteneintrage auf ,Erledigt” setzen

— Phasenfortschritt in der Filterview

— Checklisteneintrag muss ,Erledigt” gesetzt werden

(Ja/Nein)
Buying & Selling Center

Phasenverlauf und Kontaktpunkte

Opportunitybezogene Umsatzprognose und verlinkte
Angebote
Zeiterfassung, Wettbewerber und Eigenschaften

Sonstige Tabs
Opportunity Kl-gestlitzt nach BANT-Kriterien bewerten

Vorschau der Opportunity
Klassifizierung in der Opportunity
Diagrammansichten in der Opportunity
Serverprozess bei inaktiver Opportuntiy

— Produkte, Produktpakete & Preisverwaltung

Allgemeines

Produkt anlegen
Tab .Preise”im Produkt allgemein

Preis im Produkt anlegen

Exkurs: Kundenspezifischen Preis anlegen
Negative Preise

Fehlender Standardpreis

Gultigkeit eines Preises andern
Preisfindungslogik im Angebot

Stlckliste am Produkt hinterlegen
Produkt konfigurierbar machen

Automatische Gesamtpreisberechnung beim
Stlcklistenartikel

Produktbeschreibung und Produktwissen
Produkt in Angeboten/Belegen
Eigenschaft am Produkt pflegen
Preislisten anzeigen

Produktpaket

e A



Agenda (2/3)

— Angebot

e A

Angebot anlegen
Auswertung in der Filteransicht

Multiedit-Ansicht vs. Baumtabellenansicht
Posten einfligen - Multiedit
Posten anpassen - Multiedit

Posten einfligen - Baumtabelle

Posten einfiigen - Tab ,Produkte”
Stucklistenartikel einfigen - Multiedit
Stucklistenartikel einfligen - Baumtabelle
Produktkonfiguration im Angebot

Produkt als Unterposten einfigen - Multiedit
Produkt als Unterposten einfigen - Baumtabelle

Optionaler Oberposten
Produktpaket hinzufigen
Berechnung der Preise im Angebot
Rabatte

Posten ohne Artikel

Reihenfolge der Angebotsposten anpassen -
Baumtabelle

Sonstige Tabs im Angebot
Angebot anzeigen - Angebots-Report

Angebot drucken fir Postversand

Angebot per E-Mail versenden

Angebotsversionierung

— Beleg
— Belegprozess
Beleg erstellen

Belegposten
In Lieferschein/Rechnung tGbertragen

Beleg erstellen - Belegtypen ,Rechnung”, ,Gutschrift”,
~Stornierung”

keine E-Rechnung

XRechnung

ZUGFeRD

E-Rechnung: Exkurs zu Gesetzen und Normen
E-Rechnung: Exkurs zu Begriffen

E-Rechnung: Implementierung im ADITO xRM
Leitweg-ID

Zusatzliche Felder Rechnung
Feldunterschiede Belegtyp ,,Gutschrift”
XRechnung (XML) herunterladen

Rechnung als PDF inklusive XML-Datei 6ffnen
Unterschied xml ,XRechnung” und xml ,ZUGFeRD"




Agenda (3/3)

— Beleg — Vertrag
- Beleg per E-Mail versenden — Sichtbarkeit des Vertriebsprozesses am Kunden
— Beleg per Post versenden )
— Bearbeitung versendeter Belege " Vertriebsanalyse
— Bezahlten Betrag setzen — Sales Dashboard
— Storno und Gutschrift — Conversion Rate
— XRechnung stornieren — Umesatzplanung & Umsatzprognose
— Gutschrift mit E-Rechnungstyp ,XRechnung" erstellen - Begriffsbestimmung
— Exkurs in die Firma - Bereich ,Umsatz" — Umsatzplanung fir Firmen erstellen
— Umsatzsteuer-ID im XML - Context ,Planung”
— Mahnwesen - Planung - Status per Serienaktion wechseln
—  Mahnstufen manuell setzen, erhdéhen, verringern - - Planung - Verantwortlichen per Serienaktion wechseln
Ubersicht — Tab,Planung”in der Firma
_ Mahnstufe setzen — Prognose in der Opportunity
- Mahnstufe erhéhen, verringern — Context.Umsatzprognose-

— Exkurs in die Administration - Umsatzziel eines
Geschaéftsjahres erfassen

— Exkurs Administration - Context ,Mahnstufe”
— Mahnung anzeigen

— Mahnung versenden

— Dashlets bezuglich Mahnung

e A
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Check-
listen

. Opportunity
Klassifi-
2|erung

Qualifi- Negoti-
Angeb°t - T
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Produktpaket

Mahnstufe

Vertriebsprozess

‘\ ADITO

Zielerfassung

= ¢

BB .
Sales Conversion
Rate

Dashboard

lod Umsatz-
prognose

Vertriebsanalyse

B Durch Fachadministrator
vorab zu bearbeiten

B Durch Anwender ,taglich”
in Verwendung
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Vertriebsprozess




Opportunity




Check-
listen Opportunity

ESYIE

zierun - .
g e EDL

Legen Sie eine Opportunity an, um den
Stand einer Verkaufschance bei einer
Firma immer im Blick zu haben und diese
bis zum Abschluss entwickeln zu konnen.




Opportunity A roito
Vertriebsphasen

Zuordnung der Verantwortlichkeiten:

Vertrieb

R A



Opportunity A roimo

Welche Informationen/Prozesse werden in einer Opportunity abgebildet?

=  Die Opportunity wird in Phasen unterteilt und mit Hilfe daran gekoppelter Checklisten abgearbeitet.

= Indem Sie Kontakte im Buying & Selling Center hinzufiigen, behalten Sie den Uberblick Gber die beteiligten Personen.

= Die Klassifizierung ermoglicht eine Bewertung der Opportunity.

= Erfassen Sie in der Opportunity Prognosen, die den durch die Opportunity moglichen Umsatz abbilden.

= Mit Aktivitaten dokumentieren Sie Abstimmungen, versendete E-Mails, Telefonate, etc. Zusatzlich sind Uber
Kontaktpunkte verknupfte Kampagnen, Angebote, Veranstaltungen, etc. einsehbar.

= Legen Sie Dateien in einem SharePoint-Ordner ab und verlinken Sie den SharePoint-Ordner in der Opportunity.

= Eine Auswertung zeigt Ihnen, wie lange die Opportunity in welcher Phase war.

=  Sie kdnnen Wettbewerber erfassen, um zu dokumentieren, wer ebenfalls Interesse an dieser Opportunity hat, und
warum derjenige den Auftrag verloren oder gewonnen hat.

=  Mit der Opportunity verknUpfte Einsatze (Besuche vor Ort) sind im Tab Einsatze/Aufgaben einsehbar.

I A



Opportunity anlegen

Start: Firma

= & B 2 QA w

ww —
e
Aquire GmbH
¥
Tags
Kommunikation
E-Mail
Telefon +49 4321 7899(
Adressen
Firmenadresse Friedenstrafie 12 b
93053 Regensburg
Deutschland

Aktivitaten 360 Grad ? Kontakte Planung Konditionen Aufgaben/Termine Einsati

© Neuanlage v
™ Angebot

B Opportunity

§ Vertra
» Serienmail (3) B "
(@ Serviceticket

» Serviceticket (2 $ Beleg

» Veranstaltung (1)

‘\ ADITO

Firma 6ffnen
Tab ,360 Grad” 6ffnen
Button ,Neuanlage” => Opportunity

VerknUpft automatisch die Firma mit
der Opportunity

Alle Opportunitys einer Firma werden
in der 360 Grad“-Ansicht gelistet

R A



Opportunity anlegen A romo

Start: Globale Leiste

Opportunity aus der
Schnellerfassung
heraus neu anlegen.




Opportunity A roimo

Opportunity neu anlegen

Die Nummer fur die Opportunity

wird automatisch vergeben.

Wenn Sie eine Opportunity aus einer Firma heraus
| s anlegen, wird die Firma automatisch vorbelegt.

Information Information
Status * offen Status ISt aUtomatISCh ,,Offen”.
h Contact

o = Es wird automatisch die erste Phase vorbelegt.
Die Phase ist hier nicht anpassbar.
Zieldatum der Leistung 28082026

EUR Wahlen Sie die Wahrung, in der die
Volumen (EUR) Opportunity abgewickelt werden soll.
(ampagne Kampagne Der Fachadministrator kann jeder Phase eine
et e Wahrscheinlichkeit zuordnen. Abhangig von der
. om x e gewahlten Phase wird die Wahrscheinlichkeit damit
. automatisch gefullt. Sie kann aber manuell
angepasst werden.
€ Abbrechen Pflichteingabe fehlt

s IN



Opportunity A roimo

Tab ,Ubersicht”: Phasen

= |m oberen Bereich werden

Ubersicht Ereignisse Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Termine Einsatze/Aufgaben Aktivitaten Dokumente Logs d i e 0 p po rt u n ityp h a se n
i in einer ,Stepper*-
I — I | Komponente dargestellt.
® © (=] ® © _ ,
one - = Die aktuelle Phase wird

blau hinterlegt.

= Mit Hilfe der Buttons
.Vorherige Phase” und
,Nachste Phase” konnen

Die Beze;CZPU”ge”mdée Sie zwischen den Phasen
Icons un | ie Anz_a er wechseln.
Phasen konnen Sie

administrativ anpassen.

R A



Opportunity A roimo

Wahrscheinlichkeit: Automatische Anpassung bei Phasenwechsel

Der Fachadministrator kann jeder Phase eine

. Wahrscheinlichkeit zuordnen. Beim Phasen-

2 o £ ¢ owmm  Egusme  Pognow  wemewimomunonen  Augabenvier wechsel wird damit abhangig von der gewahlten
Phase die Wahrscheinlichkeit automatisch gefullt.

Akquise im Gebiet Phase

Sie kann aber manuell angepasst werden. Liegt

eine manuell erfasste Wahrscheinlichkeit bereits

s T - @ Uber der automatischen Wahrscheinlichkeit der
et Phase, in die gewechselt wird, so wird die

Checise i ausgewiite Phase Wahrscheinlichkeit nicht tberschrieben.

Details § - £ < Ubersicht Ereignisse
Status offen —

Winter AG @
< Vorherige Phase

1012

Tags a
Contact Qualification

]
»
]
¥
*

Tag eingeben

Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Tern

Phase Qualification Akquise im Gebiet i,
Phasenfortschritt 20% Erledigt % Phase Pflichtangabe %  Automatisch Ninter AG = PR
30102026 > I Nein N
¥ b 3 N o -
(& )— (& &l ]
Nein Nein Ja s/ o \0}
Tags - —
EUR Contact Qualification Prospact
Nein Nein Nein

Checkliste fiir ausgewshite Phase

Volumen (EUR) 100.000,00
Nein Nein Nein N
Aufwand 1:45 Detalls i -
offen
Prospect
4% Erledigt # Phase Pflichtangabe & Automatisch # Checklisteneintrag #

2 >
0102026 Nein Nein Nein Entwicklung der Lsungs
Nein Nein Nein Projektstart terminiert

FUR jein ein lein Projektteam geplant

100.000,00
i Weitere Kundengesprac \
145




Opportunity A roimo

Tab ,,Ubersicht”: Checkliste fur ausgewéhlte Phase

Unterhalb der Stepper-
Komponente werden die zur
jeweiligen Phase gehdrenden
Checklisteneintrage ange-
zeigt. Die Checklisteneintrage
sind ToDos, die Sie in der

S — o jeweiligen Phase erledigen
mussen/sollen.

edigt & Phase Pflichtangabe utomatisch % Checklisteneintrag & Erledigt von £ Erledigt am 2 Wissen £ =

Entwicklung der Lasungsstrategie sitfaden Losungsstrategie

Projektstart terminiert

Bei einem Checklisteneintrag

1012 | Akquise im Gebiet | offen

z z z z =z =z
g 2 & 2 2 ?
e e »
E " % § § %
5 5 5

S kann ein Wissenseintrag
hinterlegt werden, falls der
Checklisten fur sich allein
o Die Definition und Konfiguration der nicht aussagekraftig genug ist.
Eintrage kdnnen Sie administrativ anpassen.

R A



Opportunity A roimo

Tab ,,Ubersicht”: Checkliste fur ausgewéhlte Phase

= a8 £ o x = Eine Checkliste kann Eintrage ent-
halten, die manuell auf , Erledigt”
gesetzt werden mussen und Eintrage,
die automatisch auf ,Erledigt” gesetzt
werden.

= Eintrage, die manuell auf ,Erledigt”
gesetzt werden, werden vom Nutzer
Uberpruft und auf "Erledigt” gesetzt.

Checkliste fiir ausgewahite Phase

Erledigt & Phase Pflichtangabe % Automatisch ¢ Checklisteneintrag % Erledigt von %

= Eintrage, die automatisch auf

1012 | Akquise im Gebiet | offen
v

Nein Nein Nein Entwicklung der Lésungsstrategie 17} E r I ed igt" gesetzt We rd e n, We rd e n
vom System Uberpruft und auf
.Erledigt” gesetzt, sobald der Nutzer

Ja Nein Ja Weitere Kundengesprache

die geforderte Information im System
erfasst hat (z.B. Buying & Selling
Center hat mindestens einen Eintrag).

R A

Nein Nein Ja Projektteam: “Interner Vertrieb"

Nein Nein Nein Analyse des Wettbewerbs




Opportunity A roimo

Eintrag manuell auf , Erledigt” setzen

> Ubersicht Ereignisse Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Termine Einsatze/Aufgaben Aktivitaten Dokumente Logs

Phase

< Vorherige Phase > Nachste Phase

Py Py

Eintrag manuell auf ,Erledigt” setzen (,,Automatisch
Contact Qualification 1 . ChECk”Steneintrag markieren
Checulste i usgewiie Fhese 2. Button ,Erledigt setzen” anklicken

u:; 2 Erledigt setzen
=
o
W Checklisteneintrage: 7
2
8 Erledigt % Phase Pflichtangabe # Automatisch % Checklisteneintrag % Erledigt von % Erledigtam % Wissen % =
E
| 1 INem Nein Nein Entwicklung der Losungsstrategie Leitfaden Losungsstrategie
2l
5
g Nein Nein Nein Projektstart terminiert
<<
g Nein Nein Nein Projektteam geplant
Ja Nein Ja Weitere Kundengesprache
Nein Nein Ja Projektteam: "Interner Vertrieb”

Nein Nein Nein Analyse des Wettbewerbs




Opportunity A roimo

Eintrag manuell auf , Erledigt” setzen

Einsatze/Aufgaben Aktivitaten Dokumente Logs

> Ubersicht Ereignisse Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Termine
Phase

< Vorherige Phase > Nachste Phase

: ® o ® ® ®

Py ain

Contact Qualification Prospect Offer Negotiation Deal

Checkliste fiir ausgewdahlte Phase
Erledigt setzen

rledigt + Phase Pflichtangabs

Checklisteneintrage: 7

Erledigt von % Erledigt am % Wissen #

Automatisch % Checklisteneintrag +

Entwicklung der L&sungsstrategie I Admin 28082025, 08:39 I Leitfaden L&sungsstrategie

Nein

Nein Projektstart terminiert

Der Checklist_enellintrag wird — Es wird dokumentiert, wer wann den
auf ,Erledigt = Ja" gesetzt. Button ,Erledigt setzen” geklickt hat.

1012 | Akquise im Gebiet | offen
v

Projektteam: "Interner Vertrieb"

Nein Nein Nein Analyse des Wettbewerbs




Opportunity A roimo

Eintrag manuell auf , Erledigt” setzen

> Ubersicht Ereignisse Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Termine Einsatze/Aufgaben Aktivitaten Dokumente Logs

| Einen ,Erledigt” gesetzten Checklisteneintrag konnen
B Sic auch wieder auf ,Nicht erledigt” setzen.

Bei Checklisteneintragen, die automatisch auf ,Erledigt”
Checiste fir ausgewshite Phase gesetzt werden, wird aus dem ,Ja" wieder ein ,Nein”,

wenn Sie die zugehorige Aktion ruckgangig machen,
bspw. alle Eintrage im Buying & Selling Center I6schen.

c
o
=
o
=
.z
el
8 Erledigt % Phase Pflichtangabe %
E>
W IJa Nein Nein Entwicklung der Losungsstrategie Admin 28.08.2025, 08:39 Leitfaden Losungsstrategie
&
=
) Nein Nein Nein Projektstart terminiert
<
o Nein Nein Nein Projektteam geplant
2
Ja Nein Ja Weitere Kundengesprache
Nein Nein Ja Projektteam: "Interner Vertrieb”
Nein Nein Nein Analyse des Wetthewerbs

2N



Opportunity — Exkurs Filteransicht \ ADiITO

Phasenfortschritt

A B A a +QTA

=] s

Opportunities: 16

I

Nummer ¢ Titel & Firma $ Klassifizierung ¢ Tageinaktiv ¢ Erstelitam 3 Start der Opportunity $ Zieldatum der Leistung ¢ Phase % Status ¢ Phasenfortschritt $ | Wahrscheinlichkeit $ Volumen Gewichtet(E =

0 1012 T biet Winter Al BC mnm 30.12.2023, 07:49:04 2512.2025% Offer offen 0% 75% 75.000,00
@ 1 Bucher Unternehmensgrupp: AB 100 22122023, 12:222:07 1.06.2024 01.08.2025 Offer gewonnen 60% 75% 525.000,00
@ 1 BB 100 27.012024,12:222:7 03.07.2024 Qualification offen 60% 50% 17.267,00
@ 1 ) AB 94 19.10.2023, 13:22:77 22032024 Negotiation gewonnen 80% 75% 412.500,00
e 101 BC m 26.02.2024, 09:07:56 09.03.2024 Prospect offen 0% 75% 201.000,00
HB 101 Hi bau Berg BC 2 05.11.2024, 21:34:42 05.11.2025 Qualification offen 20% 25% 12.500,00
@ 1 K A BC 123 M12.2023, 12:22:177 23.07.2024 01.08.2025 Offer offen 0% 75% 12.500,00
MG 1001 A BD 2 29.07.2022, 11:18:33 27122022 25122025 Qualification offen 40% 25%

. 1 A k ls BB m 16.02.2024, 13:32:50 10.03.2024 07.09.2025 Negotiation teilweise gewonnen § 20% 75% 75.000,00
@ 1009 '] M A s cC 150 26.022024, 07:27:52 12032024 Qualification offen 20% 25%
@ [0} BC m 08.02.2024, 09:29:38 27102025 Contact offen 100% 50% 92.000,00
@ 1014 mniTec Erstprojekt ymn BC . m . . 100% 75% 74.250,00
o — e Bl |n der Spalte ,Fortschritt” wird angezeigt,
O~ R I————_ \\ic Vie| Prozent der Checklisteneintrage
(-} per Bou Gt Bl in der jeweiligen Phase abgehakt sind. R00000
@ ~ s i Rl [ Phasen, die keine Checklisteneintrage = S

enthalten, wird "100%" angezeigt.




Opportunity A roimo

Tab ,,Ubersicht”: Phase Pflichtangabe

In der Spalte ,Phase Pflichtangabe” sehen
’ Sie, ob ein Checklisteneintrag erledigt sein
muss, damit Sie in die nachste Phase
wechseln kdnnen oder ob Sie in die nachste
Phase wechseln kdnnen, ohne den Check-
listeneintrag auf ,Erledigt” gesetzt zu haben.

Checkliste fiir ausgewahlte Phase "Ja” heiBt, der CheCk“Steneintrag mUSS an
,Erledigt” gesetzt sein, um in die nachste
Phase wechseln zu konnen.

Erledigt % Phase Pflichtangabe % Automatisch + Checklisteneintrag + Erledigt von :
Nein Nein Nein Entwicklung der Losungsstrategie

Nein Nein Nein Projektstart terminiert

1012 | Akquise im Gebiet | offen
v

Nein Nein Nein Projektteam geplant

. - r Weitere Kundengespriche User mit der Rolle Administrator konnen

Nein Nein Ja Projektteam: “Interner Vertrieb” aUCh dann dle Phase WeChseln, Wenn eln
Checklisteneintrag mit ,,Phase Pflichtangabe

= Ja" nicht erledigt ist.

R A

Nein Nein Nein Analyse des Wettbewerbs




Opportunity A roimo

Tab ,,Ubersicht”: Buying & Selling Center

Im Bereich Buying & Selling

) Center werden Kontakte mit
: . - ; ! kon v einer Rolle erfasst.
Die Projektrollen kbnnen Sie R o _ _
0 administrativ anpassen. weiwe Weitere nformationen DerJenlge_:, der die Opportunlty
anlegt, wird automatisch
eingetragen und als Verant-
wortlicher gekennzeichnet.
g Uber die Bearbeitungsansicht
5 : kann jederzeit ein anderes
SO . | Teammitglied als ,Verantwort-
g ] —— lich” gekennzeichnet werden.
- Profeceam 5 Hinterlegen Sie im Feld
Kontakt 5§ Firma & Verantwortlich  Abteilung % Funktion & Position & Loyalitit ¢ = % ”Weitere |nf0rmationen“
—_— wichtige, vorgangs: und
P . e rollenbezogene Informationen,
- S 7 S —— < die die Abschlusswahrschein-
et it lichkeit erhohen kénnen.
© Abbrechen

s T



Opportunity A roimo

Tab ,,Ubersicht”: Buying & Selling Center

Ubersicht Ereignisse Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Termine Einsatze/Aufgaben Aktivitaten Dokumente Logs

Checkliste fiir ausgewahite Phase & a
Nein Nein Nein optional Anzahlungsrechnungen stellen
Nein Nein Nein Zukiinftige Projekte des Kunden abfragen
Nein Nein Nein Abwicklung (Zahlung, Vertrag) durchgefiihrt

Buying & Selling Center &

25 Filter =

Alles auswahlen Projektteam: 5

Lisa Sommer Anja Lindner @ Birgit Leicht

Benutze Intern: Vertrieb

1002 | Erstprojekt | gewonnen
v

Sie kdnnen das Buying & Selling
Center auch in der
Kachelansicht 6ffnen, um bspw.

Markus Altinger Anja Lindner-Brunner

in einem Termin Personen
schnell anhand ihrer Bilder
identifizieren zu kdnnen.

Benutzer Influence




Opportunity A roimo

Buying Center und... ...Selling Center
Jeder Kontakt erhalt eine bestimme Rolle in einer = interner Vertrieb
Opportunity:

= Der Initiator erkennt einen Bedarf, der eingekauft
werden soll, um ein Ziel erreichen zu kbnnen.

= Der Entscheider starkt das Unternehmen durch
seine Entscheidungen.

= Der Influencer unterstutzt die Profilierung der
neuen Problemldsung.

= Der Benutzer hat durch die Anwendung der
Neuerung eine Arbeitserleichterung.

= Der Einkaufer verhandelt die Konditionen.

B A



Opportunity

Termine

Tags

Detalls
offen

Prospect
29%

30102026

75%
EUR
100.000,00

145

Beschrelbung

Ubersicht Ereignisse

Phase

4 Beobachte Datensatz
= Neue Aufgabe
P Workflow starten

{} Adn

= Klas:

Buying & Selling Center

Kontakt %

Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Termine Einsatze/Aufgat

Wenn Sie Uber die Weiteren Aktionen einen
Termin anlegen, dann werden Opportunity
und zugehorige Firma sowie der angemel-

dete User im Termin verknupft.

Projektteam geplant

Nein Ja Weitere Kundengesprack

Jektteam: ‘Intermer Vi

Wenn Sie Uber das ,Buying & Selling Center”
einen Termin anlegen, dann werden

Opportunity und zugehorige Firma sowie
der angemeldete User und alle markierten
BN Kontakte im Termin verknUpft.

‘\ ADITO

R A



Opportunity A roimo

Tab ,Ereignisse” - ,Phasen” und ,Status”

= |m Bereich ,Meilenstein-
phase” wird graphisch dar-
gestellt, wie lange sich die
B Opportunity in welcher Phase

v
S
? 09.052025 1 Phase Offer > Negotiation b efu n d e n h at_
% . 07.042025 2 Phase Prospect > Offer
: - 17.022025 a9 Phase Qualification > Prospec [ I m B e re I c h "Ve rI a u f P h a se n
Phase

> Ubersic ht Ereignisse Prognose Weitere Informationen Autgaben/Termine Einsatze/Aufgaben Aktivitaten Dokumente Logs

19122024 60 Phase Contact > Qualificatior

= und Status” finden Sie die
Daten, wie lange eine
Opportunity in welcher Phase
und in welchem Status war.

uprojekt | gewonnen

B A



Opportunity A roimo

Tab ,Ereignisse” - Kontaktpunkte und zugehorige Details

Indem Sie einen der Punkte im Bereich
.Kontaktpunkte” wahlen, konnen Sie
sich die zum jeweiligen Kontaktpunkt
gehorenden Datensatze im Bereich
.Details zum ausgewahlten
Kontaktpunkt’ anzeigen lassen. Es
werden nur Datensatze angezeigt, die
mit der Firma verknupft sind, fur die
die Opportunity erstellt wurde. Die

>

1006 | Bucher Neuprojekt | gewonnen

Kontaktpunkte Detalls zum ausgewéhiten Kontaktpunkt Anza h I bEI d e n KO nta ktp u n kten gl bt a n,
Symbol Titel & Anzahl % = Titel + Beschreibung % = . . = .. .
wie viele Datensatze verknupft sind.

T Aktivitat 1 e 1001-1] Gewony Bucher Unternehmensgruppe Julius-Leber-StraBe 5 22765 Hamburg

™ Angebot 2 I FA) 1019-1] Freigabe abgelehnt Bucher Unternehmensgruppe Wilhelm Kainz Julius-Leber-Straiie 32 2

{il  xampagne 0

@  Serienmail I

= Veranstaltung 0 <

N A



Opportunity A roimo

Tab ,Prognose”

Im Bereich ,,Prognose” kdnnen Sie

> Ubersicht Ereignisse Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Termine Einsdtze/Aufgaben Aktivitaten Dokumente Logs |InkS PrOgnOSGn (FO reCaStS) fur dle
S—— Opportunity erfassen. Prognosen mit
e “ Plandatum nach dem Start-datum

[=] e e der Opportunity werden rechts
e v graphisch dargestellt und werden
folgenden Werten gegenubergestellt:

Produktgruppe Geplant # Wert (EUR) 4 Info 4 =

Dienstleistungen 20.02.2026 100.000,00 Jahresendunterstitzung

(o] : .

@ Dienstieistungen 07022026 150.000,00 Projektphase 4 g = derin der Firma erfassten Planu ng,
@ oontestngen  mos so0co = dem Umsatz, der sich aus der

@ Dienstleistungen 06.08.2025 150000,00 Projektphase 2 > I @) ppo rtun Ity erge ben hat (netto-

0 Dienstleistungen 20052025 150.000,00 Projektphase 1 Summen aus versendete n, nicht
stornierten Rechnungen),
® Parung @ Prognose Prognose gewichtet @ Umsatz @ Auftragseingang ] dem Auftragse| nga ng’ der s|ch aus

1006 | Bucher Neuprojekt | gewonnen
v

der Opportunity ergeben hat (netto-

Angebote &
[+ ] T B ] = - Summen aus versendeten, nicht
+ & Beobachte Datensatz  f§ Beobachtung Datensatz aufheben (& Export = Fiter =
. stornierten Bestellbestatigungen).
ngebate: 2
Angebotsnummer $ Firma % Person # Status # Datum % Summe netto (EUR) & Wahrscheinlichkeit 3 =
BR) 10101 Bucher Unternehmensarupp: Wilhelm Kain: Freigabe abgelehnt 31102024 405.000,00 0% <
@ 10011 Bucher Unternehmensgruppe Wilhelm Kainz Gewonnen 07002024 450,000,00 100%

R A
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Tab ,Prognose”

i @ £ < Ubersicht Ereignisse Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Termine Einsdtze/Aufgaben Aktivitdten Dokumente Logs
Bucher Neuprojekt Prognose &
Bucher Unternehmensgruppe @® -
1006 > = Filter = ol
1000k
Prognosen: 6
& = M
Produktgruppe # Geplant % Wert (EUR) = Info = 750k
Tags a @ Dienstleistungen 20022026 100.000,00 Jahresendunterstiitzung g
g 500k
' i 0 Dienstleistungen 07.022026 150.000,00 Projektphase 4 8
250k
Abschlussin Q3 x 0 Dienstleistungen 17.10.2025 150.000,00 Projektphase 3 I I
o
Details & - @ Dienstleistungen 06.08.2025 150.000,00 Projektphase 2 2025 2026
s gewennen @ Dienstlei 20052025 150.000,00 Projektphase 1
ienstleistungen .05. .000, rojektphase
Begriindung Projekt Volumen > o Panung o e g Prognose gewichtet
Ofer o Dienstleistunggn—p] 16122024] 5000000 Beratung
Phasenfortschritt 60% &

Angebote

Start der Opportunity

% Filter =

16.04.2025
Beob D Beoba g Da 2 ebe = EXDO

Die Opportunity startet am 16.04.2025. Eine der Prognosen hat
ein Plandatum im Jahr vor dem Start der Opportunity (16.12.2024)

=> Die Prognose fur 2024 wird nicht im Diagramm angezeigt.
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Tab ,Prognose”

ﬁf\f §F < Ubersicht Ereignisse Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Termine Einsatze/Aufgaben Aktivitaten Dokumente Logs
Bucher Neuprojekt Prognose &
Bucher Unternehmensgruppe @
) - % Filter [sly
1006
Prognosen: 6 000k v
§ z :
Produktgruppe % Geplant & Wert (EUR) Info = 750k
Tags a c
@ Dienstleistungen 20.02.2026 100.000,00 Jahresendunterstutzung %
= 500k
@ Dienstleistungen 07.022026 150.000,00 Projektphase 4 g
Abschlussin Q3 x 250k
@ Dienstleistungen 17102025 150.000,00 Projektphase 3 I
Details §F a 0
4 @ Dienstleistungen 06082025 | 150.000,00 Projektphase 2
Status gewonnen w0 2026
Begriindung Projekt Volumen @ Dienstleistungen 20.05.2025 150.000,00 Projektphase 1 ® Pianung ® Prognose Prognose gewichtet
e > ® Umsatz @ Auftragseingang
Phase Offer Dienstleistungen 1612.2024 50.000,00 Beratung
60%
©

Start der Opportunity  16.04.2025 Angebote

%5 Filter

= Export

A Beobachte Datensatz & Beobachtung Datensatz aufheben

06.06.2026

Zi

Leistung
N Angebote: 2

Wahrsenemicniert . Die Summe der Prognosen Wird Summe netto (EUR) % Wahrscheinlichkeit =
o _ in der Vorschau der Opportunity
&R als ,Volumen” angezeigt.

Letzte Aktivitat Kundenbesuch @

100%

33




\ ADITO

Opportunity

Wahrscheinlichkeit: Prognose gewichtet

Dokumente

Ereignisse Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Termine Einsatze/Aufgaben Aktivititen

Die Wahrscheinlichkeit mal dem
Volumen (Summe der Prognosen),
ergibt die gewichtete Prognose.

Q F < Ubersicht

Akquise im Gebiet Prognose

fill

s B
Produktgruppe * Geplant % Wert (EUR) Into & =
Tags -
‘ Produktgruppe 2 02082025  100.000,00 Frele Warengruppe
Detalls i -
! offen
Qualification
20% @ Planung
2 >
2 2 ® Uets o £ < Obersicht =g Prognoss  Weiterelnformationen Aufgaben/Termine  Einsatze/Aufgaben  Aktivitaten  Dokumente
Angebote Akquise im Gebiet Prognase @
jeobachte t t Beobachtung Dat tz aufhebe . =
100.000,00 ’ X - = L
145 Prog v v
s b4 g
ebi Akquise @ person & Status ¢ Datum © Produkgruppe ¢ Geplant 3
Tags - <
@ rocsonmer sz £

Detalis

@ Planung @ Prognose © Prognose gewichtet
® Umsatz @ Auftragseingang
Angebote &
b . - ) = =
Datum Su R+

Firma & Person Status
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Tab ,Prognose”

> Ubersicht Ereignisse Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Termine Einsatze/Aufgaben Aktivitaten Dokumente Logs
Prognose &
. 25 Filter |ol
. 1000k
Prognosen: 6 v
Produktgruppe + Geplant ¢ Wert (EUR) + Info % = o
- @ Dienstleistungen 20022026 100.000,00 Jahresendunterstiitzung <
2 E ook
§ @ Dienstleistungen 07.02.2026 150.000,00 Projektphase 4 g
]
o @ Dienstleistungen 1710.2025 150.000,00 Projektphase 3 250k
=
=
'"D—J @ Dienstleistungen 06.08.2025 150.000,00 Projektphase 2 I
2> ’ 2025 2026
3 @ Dienstleistungen 20052025 150000,00 Projektphase 1 o B
% @ Dienstieistungen e — FGTRED Beratung @ Planung @ Prognose Prognose gewichtet @ Umsatz @ Auftragseingang
a
g Angebote £o)
e
- A Beobachte Datensatz & Beobachtung Datensatz aufheben [» Export 2= Filter
Angebote: 2
Angebotsnummer + Firma & Person & Status & Datum % Summe netto (EUR) %
Im Bereich ,Angebote” sehen Sie
FAY 10191 Bucher Unternehmensgruppe Wilhelm Kainz Freigabe abgelehnt 31.10.2024 405.000,00 n !

@ 10011 Bucher Unternehmensgruppe Wilhelm Kainz Gewonnen 07.09.2024 450.000,00 We | C h e Ange b Ote m it d e r O p p O rtu n ity
verknupft sind und wie deren Status ist.
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Tab ,Weitere Informationen”

Ersignisse Prognoss  Weltere Informationen  Aufgaben/Termine Einsitze/Aufgaben  Aktivititen  Dokumente Logs

© o . o = Im Bereich ,Zeit-
erfassung” kdnnen
Sie erfassen, wer wie
lange womit beschaf-

et ® tigt war.

1012 | Akquise im Gebiet | offen

= |m Bereich ,Wettbe-
werber” konnen Sie
die Wettbewerber
erfassen, die auch an
dieser Opportunity
interessiert sind.

Wettbewerber sind im CRM erfasste

Firmen, gekennzeichnet mit der
Eigenschaft: Zielgruppe = Wettbewerber.
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Tab ,Weitere Informationen”

1012 | Akquise im Gebiet | offen

Eigenschaften nutzen Sie,
nnnnnnnnn um die Opportunity mit

= . zusatzlichen Informa-
tionen zu qualifizieren.

Cow N
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Tab ,Einsatze/Aufgaben”

> Ubersicht Ereignisse Prognose Weitere Informationen Aufgaben/Termine Einsdtze/Aufgaben Aktivitaten Dokumente Logs

Einsiitze & ~  Einsatzaufgaben & - Hier se he n Sie ve rkn u pfte
- T Filter = $ Betreft ¢ Einsatz % Status # Prioritit 4 Geschatz = t Einsatze' Zugeharige
Einsatze: 1 . Hand over product samples Product presentation neu niedrig Ei nsatza ufga ben U n d ha ben
Nummer 3 Titel = Typ = Start & Ende + Dyn: = e @  Present product Product presentation neu niedrig . .
@ o017 Product presentation Serviceeinsatz 28.08.2025, 14:00 28.08.2025, 14:30 Nein Zugrlff an dle
Ressourcenplanung.

1002 | Erstprojekt | gewonnen
v

Ressourcenplanung
28. August 2025

Ressourcenplanungen
02Uhr 03Uhr 04Uhr O5Uhr 06Uhr 07Uhr 08Uhr 09Uhr 10Uhr TUhr 12Uhr 1BBUhr 14Uhr 15Uhr 16 Uhr

Zusammenfassung
Lisa Sommer

- <

Melanie Hueber

Birgit Leicht
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Weitere Tabs

= Tab ,Aufgaben/Termine”: Hier werden mit der Opportunity verknupfte Aufgaben und Termine
angezeigt.

= Tab ,Aktivitaten”: Hier werden mit der Opportunity verkntpfte Aktivitaten angezeigt.

= Tab ,Dokumente”: In der Dokumentenmappe kdnnen Binar-Dateien abgelegt werden.

= Tab ,Logs": Hier werden Veranderungen an der Opportunity vom System dokumentiert.




Opportunity KI-gestiitzt nach BANT-Kriterien bewerten ‘\ ADITO
Was ist die BANT-Methode?

Die BANT-Methode ist ein vierdimensionales Qualifizierungsframework, das in den 1960er Jahren
von IBM entwickelt wurde. Das Akronym BANT steht dabei fur:

Budget: Gibt es ein Budget?
Authority: Ist mein Ansprechpartner entscheidungsbefugt?

Need: Gibt es einen klaren Bedarf/Pain?

Timing: Gibt es einen konkreten Zeitrahmen?

o Nahere Informationen finden sie im ADITOBLOG.

B A


https://www.adito.de/knowhow/blog/bant-methode
https://www.adito.de/knowhow/blog/bant-methode

Opportunity KI-gestiitzt nach BANT-Kriterien bewerten ‘\ ADITO

. P i Wenn Sie die Aktion ,Nach BANT qualifizieren (KI)* ausfuhren,
Aktion ,Nach BANT qualifizieren (KI) offnet sich ein Overlay, in der Sie die von der Kl erstellte Bewertung

einsehen kdénnen. Fur die Bewertung werden folgende Daten
ausgewertet:

= a = 1° a «*

Budget

Aktivitaten
Opportunity Beschreibung
Meister Messebau .
Authority
Meister Messebau GmbH @ Aktivitaten

Nach BANT qualifizieren (KI) Opportunity Beschreibung

Buying Center

Need
Aktivitaten
Opportunity Beschreibung
Prognose: Feld ,Produktgruppe’

1

Timing
Aktivitaten
Opportunity Beschreibung
Start der Opportunity
Zieldatum der Leistung



Opportunity KI-gestiitzt nach BANT-Kriterien bewerten ‘\ ADITO
Aktion ,,Nach BANT qualifizieren (KI)"

Goporiniiliseweriing AT In der Agswgrtu ng sehen Sie, ob die
Die Opportunity wurde mit Hilfe von KI nach Budget, Authority, Need und Timing qualifiziert und bewertet, welche dieser Kriterien B A N T_ K r I t e r- I e n

bereits erfallt [, teilweise erfullt = oder nicht erfllt X sind.

@& Budget X E erfu”t,

Es gibt keine Informationen ber das Budget oder finanzielle im D. Weder wurden

.
h Hinweise auf inteme Budgetfreigaben oder finanzielle Planungen gegeben, sodass eine Einschitzung

— teilweise erfullt oder
Empfohlene Fragen: . . .
o s o s A ¥ nicht erfullt sind.
fenstrul i der Auswahl never n eine le?

Budgetangaben gemad
des Budgetstatus

* Welche Ut

2 Authority [ 2 . . K . . f. . .

D e P s il s e s s s de i g, s deset FUr jedes Kriterium finden Sie eine
hin, dass die Ent: g Klar ordnet ist und ein vorhanden ist.

e - kurze Zusammenfassung sowie
EEmmE Fragen, die fir die weitere Kommu-
- nikation mit dem Interessenten
e e o s s o AT empfohlen werden. Am Ende der
e Auswertung werden auBerdem die

Sie kénnen die Schritte aufgezahlt, die als nachstes

Bewertung als empfohlen werden.
Aktivitat speichern.




Opportunity

Vorschau

Detail-Bereich - je nachdem, in welcher Phase sich die Opportunity befindet, kdnnen
im Detailbereich erst wenige oder schon sehr ausfuhrliche Informationen vorliegen.

Status, Start der Opportunity, Zieldatum der Leistung und Wahrscheinlichkeit knnen
bearbeitet werden.

Eine Begrundung kann bei den Status ,,abgebrochen”, teilweise gewonnen®,
.gewonnen” oder ,verloren” angegeben werden.

Die Phase ist nur Giber die Buttons im Tab ,Ubersicht” anpassbar.

Das Feld ,Wahrung” kann bearbeitet werden, solange in der Opportunity noch keine
Prognose erfasst ist.

Das Volumen ist die Summe aller Prognosen, die in der Opportunity erfasst wurden.

Der angezeigte Aufwand ergibt sich aus den Zeiten, die im Tab ,Weitere
Informationen” erfasst wurden.

Im Feld ,Kampagne” kénnen Sie aus allen laufenden Kampagnen wahlen, in denen die
Firma, die mit der Opportunity verknUpft ist oder ein Mitarbeiter der Firma Teilnehmer
sind. Dadurch verknupfen Sie Kampagne und Opportunity.

Unter ,Letzte Aktivitat” sehen Sie die Aktivitat, die zuletzt mit VerknUpfung zur
Opportunity angelegt wurde.

Sie konnen einen SharePoint-Ordner verlinken.

Opportunity A

L
Tags
Details

Status

Begriindung

Phase
Phasenfortschritt

Start der Opportunity

Zieldatum der
Leistung

hrscheinlichkeit

Wahrung
Volumen (EUR)
Aufwand
Kampagne
Letzte Aktivitat

SharePoint Link

Beschreibung

Relevante Dokumente

Erstprojekt

Industrial Steel AG ®

1002

gewonnen

Projekt Volumen, Projekt Referenz, Produkt GUI,

Produkt Flexibilitat
Negotiation

80%

25.01.2025

30.06.2025

75%

EUR

935.000,00

12:35
Vertriebsmesse @

Telefonat @

https://aditosoftware.sharepoint.com/sites/adit:

Anforderungsdokument.pdf @

erste Anforderungen

0

Tage inaktiv

0

Tage verbleibend

s

AB

Klassifizierung

-

-



Opportunity A roimo

Vorschau 7 0 s <

Akquise im Gebiet

. . . . . . Winter AG ®
= Beschreibung - hier kdnnen Sie Informationen als Freitext erfassen.
= Relevante Dokumente - Dokumente, bei denen im Dokumente-Tab der ’ s
. I o . . Tags a
Button ,In Vorschau anzeigen” aktiviert wurde, werden in der Vorschau I
angezeigt.
Detaills S
= Tage inaktiv - Zeitraum, in dem keine neuen Aktivitdten mit Verknipfung zur o e
Opportunity erfasst wurden (seit Anlage der Opportunity bzw. seit der letzten strt der Opportunty 08042024
Akt|V|tat)_ Zieldatum der 02082025 >
Leistung
= Tage verbleibend - Zeitraum zwischen Heute und dem Zieldatum der e
Leistu ng Volumen (EUR) 100,000,00
’ Aufwand 1:45
= Klassifizierung - Bewertung, die Aufgrund der erfassten Informationen e
bereChnet erd. Beschrelbung S
Relevante Dokumente a

Produktinformationpdf @®

52 472 BB
Tage inaktiv Tage Klassifizierung
verbleibend

R A
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Status begrunden

o 0 ¢ Wenn Sie einen der folgenden Status-Werte wahlen, kdnnen Sie
Begrundungen wahlen, warum dieser Status gesetzt wurde:

Akquise im Gebiet

Winter AG ®
1012

abgebrochen
teilweise gewonnen
Tags -
Tag eingeben geWO n ne n

= verloren
Details -
Status * teilweise gewonnen v
Begriindung Projekt Volumen

Project Dauer

Projekt Referenz by
Produkt Technik

Produkt Flexibilitat
Produkt GUI

Produkt Funktionalitat
Produkt Branchen KnowHo
Produkt Mobiler Einsatz
Unternehmen GroBe
Unternehmen International
Unternehmen Branchen Kni
Sonstiges Bestandskunde

Sonstiges Unbekannt

Phase » Offer

& Speichern @ Abbrechen
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Status ,Vertagt”

tr 0 ¢ Wenn Sie den Status der Opportunity auf ,Vertagt” setzen und
das Pop-up bestdatigen, wird automatisch eine Aufgabe beim
Verantwortlichen erstellt, die sechs Monate spater fallig ist. Sie
Winter AG ® . . . . .
102 mussen sich diese Aufgabe also nicht selbst auf Wiedervorlage
legen. Als ,Anforderer” der Aufgabe wird derjenige eingetragen,

Akquise im Gebiet

b4

e ‘ der die Opportunity auf ,Vertagt” gesetzt hat. Es werden

rag eingeben ' aullerdem die an der Opportunity hinterlegten Prognosen

geldscht.

Details & a

Status * Vertagt v £ uArAAnAan unaeca

Phase + Tz | Prognose I6schen und status auf 'Vertagt' setzen? ¥

Mochten Sie wirklich den Forecast 16schen und den Status auf 'Vertagt' setzen?

Das kann nicht ruckgangig gemacht werden!

oy
t

B A




Opportunity A roimo

Klassifizierung

Warum wird in der Opportunity die Klassifizierung angewendet?

Wurden Sie Opportunitys nur nach der Firmen-Klassifizierung beurteilen, kamen Sie bei der
Priorisierung ggf. zu falschen Schlussen.

Als Beispiel nehmen wir zwei mogliche Opportunitys eines Autohandlers:
= Ein A-Kunde mdchte fur seinen Fuhrpark ein neues Auto kaufen.

= Ein C-Kunde modchte zukunftig nur noch Autos Ihrer Marke in seinem Fuhrpark und bestellt
deshalb gleich 10 Stuck.

Die Opportunity Ihres C-Kunden ware in diesem Fall wichtiger fur Sie.

B A
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Klassifizierungen

) o -

Akquise im Gebiet

Winter AG ®
1012

X

Kiassifizierung

m & hrd Kiassifizierungen: 6

Beobachte Datensatz

Kenngrofe Bewertung

Tags w 1Klassifizierung: 41/55 Punkte =B (2)

Status 21/30 Punkte

Tag eingeben

4
) Neuer Zeiteintrag
E® Neuer Termin

Wahrscheinlichkeit 20/25 Punkte

= Neue Aufgabe

Detalls | | v 2. Klassifizierung: 43/122 Punkte = C (4)
Status P Workflow starten Summe der Prognosen 9/30 Punkte
Phase Start der Opportunity 0/30 Punkte

Phase Prospect 18/30 Punkte

Phasenfortschrit {} Admin-Ansicht 6ffnen

Zieldatum der - .
;= Klassifizierung anzeigen
Leistung

= Angebot erstellen

Opportunity A

A Intarncennt 167 Dunlrtn

Wahrscheinlichk

\Wishriina FliR

Die detaillierte Ubersicht Gber die Klassifizierungen,
mit den Ergebnissen der einzelnen Kenngrol3en, wird
mit der Aktion ,Klassifizierung anzeigen” aufgerufen.
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Klassifizierungen

Klassifizierung X Die KIaSSiﬁZieru ngen mit

ihren Kenngroéf3en, Wer-
Kenngréie ‘ Bewertung te n u nd BeWe rtu nge n

[ o] o kdnnen vom Adminis-

Wahrscheinlichkdlit 20/25 Punkte trator a ngelegt We rden .
¥ 2 Klassifizierun

Summe der Progfosen 9/30 Punkte

Klassifizierungen: 6

Start der Opportgnity - 0/30 Punkte

Phase Prospect 18/30 Punkte

A 187 Dbt

Die Klassen (A, B, C, D ...) ergeben sich aus der
bei den KenngrélRen erreichten Punktzahl.
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Saulenansicht

o 1 E Y-Achsen zurlicksetzen X
i Volum £

en (EUR) % Volumen Gewichtet(EUR) %

Y-Achsen auswahlen

Grupplerung zuriicksetzen
Gruppieren nach v
Bedingung ~ zurld ksetzen

Bedingungen verkniipfen mit EN ciner

Neuer Filter x

Eigenschaft ~ Operator ~

+ Bedingung hinzufiigen

portunities - Filter

F7 In erweiterter Ansicht 6ffnen

Ip

0k
k
ll - I ll Il I II

CANC A A g@ J In der Saulenansicht (1) kdnnen Sie

Eyy fy&y y‘fv S die Volumen und/oder gewichteten
« s \ ‘;} i & > g\y\ﬁ‘/é'\
@9 & :
g y} & & |
@ Volumen (EUR) @ Volumen Gewichtet(EUR)

B, A

Volumen von Opportunitys einander
gegenuberstellen, indem Sie sie im
Feld ,Y-Achsen auswahlen” wahlen (2).




Opportunity Diagrammansichten A rorro

Pyramide, Tortendiagramm, Trichter

“« & » = =
E

Sie kdnnen die Opportunitys auch als Pyramide,
Tortendiagramm oder Trichter anzeigen lassen (1).
Dadurch kénnen Sie sich einen visuellen Uberblick
Uber verschiedene Parameter verschaffen, die Sie
uber die Gruppierung wahlen kénnen (2).



Exkurs Serverprozess

Aufgabe bei inaktiver Opportunity

@J.lo\*

2 Meine Aufgaben & X
[~ Va i ' Erledigt setzen A Beobachte Datensatz ® %5 Filter =
Aufgaben: 9
Status ¥ Betreff + Anforderer + Bearbel =
I neu Bitte prifen sie den Status der Opportunity Magic Gray - Produkteinfuhrung Herr Tim Admin I—Hu-‘ﬁwm—»
o neu Event im Hause Frau Birgit Leicht Herr Tim Adm
o neu Controlling Termin Vorbereiten Herr Tim Admin Herr Tim Adm

in Bearbeitung Skyscraper VP fiir ndchste Schritte

0 in Bearbeitung Vorbereitung Prasentation

neu Anrufen: Abfrage aktueller Projektstatus

Frau Birgit Leicht Herr Tim Adm
Frau Susanne Lustig Herr Tim Adm

Frau Lisa Sommer  Herr Tim Adm

Der zugehdrige Serverprozess heil3t
checkSalesprojectinactivity_serverProcess

Aufgabe ~

+ @ ™

£ %

Bitte priifen sie den Status der Opportunity Magic
Gray - Produkteinflihrung

&= & @ v E
Details F -
Status neu
Beginn 05.03.2024, 08:25
Fallig am 12.03.2024, 08:25
Fortschritt 0%
Prioritat normal
Anforderer Herr Tim Admin @
Privat Nein
Bearbeiter § -
Kontakt Herr Tim Admin @
Verkniipfungen F oA
Opportunity 1001| Magic Gray - Produ... @
Beschrelbung F -

©

‘\ ADITO

Sie kénnen fiir den
Verantwortlichen einer
Opportunity Aufgaben vom
System erstellen lassen,
wenn innerhalb eines
bestimmten Zeitraums keine
Aktivitat mit Verknupfung zur
Opportunity angelegt wurde.
Folgende Kriterien sind im
Standard hinterlegt:

= Opportunity mit
A-lJIJassiﬁzierun%1
=> Aufgabe nach 7 Tagen

= Opportunity mit
B-Iﬁassifizierun%
=> Aufgabe nach 14 Tagen

= Opportunity mit
C-}J?assiﬁzierun%1
=> Aufgabe nach 21 Tagen

B A



Produkte, Produktpakete
&

Preise




/\
Produkt

N
Produktpaket

3] Preise

Produkte, Preise und Produktpakete sind
als Basis im System anzulegen, um diese
in Angeboten verwenden zu konnen.




Produkt A roimo

Welche Informationen konnen am Produkt erfasst werden?

= Produktbild

= Produktbeschreibung mehrsprachig
= Produktstucklisten

= Produktpreise

= Produktspezifische Dokumente

= Produktkennzeichen: bspw. Produktgruppen, ' o = = e e - — -
Eigenschaften , R =) o 1

LOL06 500008
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Produktgruppen zur Produktsegmentierung

5 oo o)
%‘3 0-0

Produktgruppe PKW Produktgruppe LKW

RN

o 5

U u

Produkt Produkt Produkt Produkt
Mini A Sportwagen A Lieferwagen Kipplaster
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Neuanlage

Wahlen Sie die Ein- Produldgruppe - Im Feld ,,Produktnummer”
heit des Produkts, produktnume - konnen Sie neben Zahlen
bspw. Stuck, kg, sedes auch Buchstaben und

Stunden, usw. B stk Sonderzeichen verwenden.

Ustin% e 19

Preis (EUR) « | Preis (EUR)

Aktiv

Digia Geben Sie einen Verkaufspreis an.

Hersteller Ferstener v

Bild DEIGEYNEIGIELEN 1 Bild hier ablegen

Werbemittel

Beschreibung

+

Eigenschaft hinzufiigen

+ v Wer _ <
€ Abbrechen Pflichteingabe fehlt

I, A
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Neuanlage

Produktgruppe * v
Produktnummer ¢

Produktname ¢

Einheit » Stuck v

Ustin% = 19

Preis (EUR) *

At | Mit dem Button , Digital” konnen Sie Produkte

pigita als digital kennzeichnen, bspw. Onlinekurse.

Bild PEEELNEGELELE 1 Bild hier ablegen

— « Den Button “Werbemittel” aktivieren Sie, wenn das
N Produkt ein Werbemittel ist. Mehr Informationen
N zu Werbemitteln finden Sie in der Doku ,Vertrieb -

Werbemittel- und Musterverwaltung”.

enschaft hinzufligen

+ Eigenschaft

€ Abbrechen Pflichteingabe fehlt

B A



Produkt A roimo

Neuanlage

Produktgruppe *

Produktnummer *

Produktname ¢

Einheit * Stlck v
ustin% » 19

Preis (EUR) * | Preis (EUR)

Aktiv

Digital Im Feld ,Hersteller” haben Sie alle Firmen
Herseller vom Typ ,Hersteller” zur Auswahl.

Bild PRI GGIEREIE 1+ Bild hier ablegen
Werbemittel (

Beschreibung

Sie kdnnen kurze Produktbeschreibungen in

e L verschiedenen Sprachen angeben. Abhéngig von
e . der im Angebot gewédhlten Sprache wird dort die
o c passende Beschreibung am Artikel angezeigt.

© Abbrechen Pflichteingabe fehit

B A



Produkt A roimo

Tab ,Preise”

> Preise Stuckliste Beschreibung Angebote Belege Eigenschaften Aktivitaten Aufgaben Dokumente Logs

Giiltige Preise fo3

Im Bereich ,Gultige Preise”

Preisliste % Giiltigab + Gliltig bis # Preis (EUR) + EK/VK = Gliltig ab Anzahl = Ustin% <
) werden alle aktuell
@ Standard 14112024 5.500,00 VK 1,00 Stiick 19,00 N . .
gultigen Preise angezeigt.
. Groftkunde 14.08.2025 5.300,00 VK 1,00 | Stiick 19,00
@ Schaferland Handelswelt GmbH 30.03.2025 5.000,00 VK 1,00 | Stuck 19,00

Produkt 1
A4

Abgelaufene & zukiinftige Preise

Preisliste % Giiltig ab % Giltig bis % Preis (EUR) % EK/VK % Giiltig ab Anzahl % |m BereiCh ”Abge|a Ufene & ZU kU nftlge
9 Standard 16.06.2021 13112024 5.000,00 VK 1,00 | Stiick Preise“ Werden a||e Preise angezeigt,
die aktuell nicht gultig sind.




Produkt A roimo

Tab ,Preise”

> Preise Stiickliste Beschreibung Angebote Belege Eigenschaften Aktivitaten Aufgaben Dokumente Logs
Giiltige Preise fos
% Filter IS
Preise: 3
Preisliste & Gultigab = Gultig bis # Preis (EUR) + EK/VK = Gultig ab Anzahl % ustin% = =
e Standard 1412024 5.500,00 VK 1,00 | Stiick 19,00
. GroBkunde 14.08.2025 5.300,00 VK 1,00 | Stuck 19,00
@ Schaferland Handelswelt GmbH 30.03.2025 5.000,00 VK 1,00 | Stuck 19,00
=
=
3>
<]
=4 g
a . e vola e .
Preisliste der der Gultigkeits- Info, ob es sich um Info, ab welcher

Stlckzahl der
Preis gultig ist. |8

einen Einkaufs-

zeitraum
des Preises.

oder Verkaufspreis
handelt.

Preisliste % Glltigab % Giiltig bis Preis (EUR) hb Anzahl % UStin% +

@ Standard 16.06.2021 13112024 5.000,00 VK 1,00 | Stiick 19,00

R A



Produkt A roimo

Tab ,,Preise” - Preis hinzufiuigen

Wahlen Sie beim

> Preise Stiickliste Beschreibung Angebote Belege Eigenschaften Aktivititen Aufgaben Dokumente E Preisliste Standard An | ege n e i n eS
Produkt * Produkt 1 .
Gittigeprete g - Preises, zu welcher
] B = | coen PrﬁlstleSte erS {ge hdo redn
Preise:3 . SO 7 SpW. an ar 7
Preisliste & Glltigab + Giiltig bis # Preis (EUR) + EK/VK & Gliltig ab Anzahl & ustin% = e ° G ro B ku n d e U SW
e Standard 14112024 5.500,00 VK 1,00 | Stuck 19,00 Hoe v . . ! . )
Gitig ab (nstac + 100 Firmenpreislisten
. GroRkunde 14.082025 5.300,00 VK 1,00 Stiick 19,00 .
, kann man nicht
@ Schaferland Handelswelt GmbH 30.03.2025 5.000,00 VK 1,00 Stiick 19,00 .. .
g ‘ wahlen. Sie werden
£ & automatisch
erzeugt, wenn man
Abgelaufene & zukiinftige Preise 8 a b ei d e r Fi rm a e i n e n
Preisliste & Giiltig ab Giiltig bis 4 Preis (EUR) & EK/VK 4 Giiltig ab Anzahl % ustin% ¢ = fl r-m e n S peZIﬂ SC h e n
9 Standard 16.06.2021 13112024 5.000,00 VK 1,00 | Stiick 19,00 P re i S h i nte rl egt.
Die Auswahlmaoglichkeiten im Feld ,Preisliste” <
kénnen fachadministrativ angepasst werden.
€ Abbrechen

e IN



Exkurs in die Firma

Pflege von kundenspezifischen Preisen in der Firma

Skyscraper Bau GmbH

Aktivitaten

Information

Information

Preiskonditionen

360 Grad

Kontakte

Aufgaben/Termine

Einsatze/Aufgaben

Eigenschaften

Kondi

Die Skyscraper Bau GmbH zahlt zu den fiihrenden Unternehmen in der Baubranche. Mit ihrem breiten

Portfolio Uberzeugen sie regelmaBig und diversifizieren sich von ihren Mitbewerbern.

©

L]

Produkt %

@ Standardprodukt 1 15102025 20042026

Produkt 2

Produkt 7

Produkt 4

15.10.2025

15.10.2025

15.10.2025

18.02.2026

9500,00

40.000,00

7.500,00

2.000,00

VK

VK

VK

VK

1,00 | Stiick
1,00 | Stiick
1,00 | Stiick

1,00 | Stiick

Giiltigab % Glltig bis % Preis (EUR) & EK/VK % Giiltig ab Anzahl % UStin% % Preisliste $ =

19,00

19,00

19,00

19,00

®

Konditionen: 4

Skyscraper Bau Gmt
Skyscraper Bau Gmk
Skyscraper Bau Gmt

Skyscraper Bau Gmk

\ 4

Preise A

Preisliste

Produkt ¢

Gltig ab *

Gultig bis

Preis (EUR) *
EK/VK »

Guiltig ab Anzahl *

UStin%

Information

B I U

Pflichteingabe fehlt

VK

1,00

19,00

@ Abbrechen

‘\ ADITO

In der Firma im Tab
,Konditionen” kdnnen
Sie firmenspezifische
Preise anlegen, die nur

fur diese Firma gelten.
Dadurch wird auto-
matisch eine Preisliste
erstellt, die den Namen
der Firma erhalt.




‘\ ADITO

Preise

Negative Preise

> Preise Stuckliste Beschreibung Angebote Belege Eigenschaften Aktivitaten Aufgaben Dokumente Logs

Gilltige Preise

= Fiter =
Preise:1

Preisliste % Guitigab = Gultig bis ¥ Preis (EUR) = EK/VK = Glltig ab Anzahl % uUstin% = =

e Standard 11.06.2025 -100,00 VK 1,00 | Stiick 19,00

Sie kdnnen Produkte anlegen, bei denen Sie negative
Preise hinterlegen. Wenn Sie ein Produkt mit negativem

Rabatt 100 Euro
v

Preis zu einem Angebot hinzuftigen, wird dieser Betrag
von der Netto-Summe des Angebots abgezogen.

Abgelaufene & zukiinftige Preise

Preisliste Giiltig ab % Gliltig bis Preis (EUR) % EK/VK % Giiltig ab Anzahl + Ustin% + =

B A



Preise ‘\ ADITO

Standardpreis
ff @ f < Preise Stuckliste Beschreibung Angebote Belege Eigenschaften Aktivitaten Aufgaben Dokumente
WG1003 Giiltige Preise 3
Standardprodukt 3 o= =
I Besitzt keinen Standardpreisl s -
Preise: 1
f ‘ Preisliste = Giltigab # Giltig bis = Preis (EUR) = EK/VK = Giiltig ab Anzahl = ustin% =
Tags KB Kranund Kollegen KG 01.04.2025 3.423,00 VK 1,00 | Stiick 19,00
Detats Wenn am Produkt kein Standardpreis erfasst ist, bekommen
el Sic einen Hinweis in der Vorschau. Zusatzlich finden Sie diese
e Information auch in der Filterview des Contexts ,Produkt”
Einheit . .
B Lnd in Produkt-Lookups-Views.
& a

Werbemittel Nein Abgelaufene & zukiinftige Preise

Prelse y a Aecictioec a




Preise ‘\ ADITO

Gultigkeitszeitraum

An einem Produkt ist ein Preis erfasst und

b reise lickliste eschreibun ngebote elege igenschaften ivitaten . . "
e bspw. der Preisliste ,Standard” zugeordnet.
— Wenn Sie nun erneut einen Preis erfassen,

den Sie der Preisliste “Standard” zuordnen,
wird beim bisherigen Preis automatisch das
Preisliste % Gultigab = Gultig bis = Preis (EUR) = Gultig bis-Datum an einen Tag vor dem

© <o 550000 Gultig ab-Datum des neuen Preises gesetzt.
. GroRkunde 14.08.2025 5.300,00
s+

Schaferland Handelswelt GmbH 30.03.2025 5.000,00

Produkt 1
v

Abgelaufene & zukiinftige Preise

Preisliste % Glltigab % Gliltig bis + Preis (EUR) %

@ Standard 16.06.2021 131.2024 5.000,00

B A



Preisfindungslogik im Angebot A roiro

Welcher Preis wird im Angebot gezogen?

1. Prufung, ob bei der Firma ein kundenspezifischer Preis fUr das Produkt hinterlegt ist
Wenn ja: Kundenspezifischen Preis ins Angebot ilbernehmen
Wenn nein:

2. Prufung auf den Wert der Eigenschaft "Preisliste" im Tab , Eigenschaften" in der Firma und

Prafung, ob es am Produkt einen Preis fur diese Preisliste gibt (bspw. Grol3kunde)

wenn Ubereinstimmung: (bspw. Eigenschaft GroRkunde in der Firma und Produktpreis mit Preisliste
Grollkunde), dann ziehe den Preis dieser Preisliste

wenn keine Ubereinstimmung: (bspw. Eigenschaft GroRkunde in der Firma, aber kein Produktpreis mit

Preisliste Grollkunde),

3. Ziehe den Standardpreis

R A



Preisfindungslogik im Angebot

Preisfindung

kundenspezifische kundenspezifische . .
e P kundenspezifische
Preisliste Preisliste B e i
vorhanden? gliltig? = S

Preisliste G/S/S am
Kunden gepflegt?

Preisliste G/S/S am
Produkt vorhanden?

Preisliste G/S/S Preisliste G/S/S
glltig? verwenden

Preisliste G/S/S =
Preisliste GroRBkunde/
Sonderpreisliste/
Preisliste Service

Preisliste Standard am
Produkt vorhanden?

Preisliste Standard
glltig?

Preisliste Standard
verwenden

manuelle

Preisangabe im
Angebot

‘\ ADITO

Weitere Preislisten-Typen,
neben Standard, Gro3kunde,
Sonderpreisliste und Service,
kénnen als Schlusselwort-
Eintrage fur
PRODUCTPRICELIST
administrativ erganzt werden.

D A




Produktstiicklisten A ~roimo

Stucklisten am Produkt pflegen

> Preise Stiickliste Beschreibung Angebote Belege Eigenschaften Aktivitaten Aufgaben S Produkt «

Komponente

o Eingabe oder Auswahl
>
| I @ | [
1,00

Menge *
Stuckliste: 7
Einheit Einheit
= Produktnummer % Produkt 2 Komponente ' Menge 4 Einheit 4 Optional % akt. EK-Preis (EUR) % akt. VK-Preis = 4
Optional
@ WG3_MD Modul D 1,00 Stiick Nein 7.500,00
. i akt. EK-Preis (EUR) akt. EK-Preis (EUR)
@ WG3_MA-C Meodul A Comfort Modul A 1,00 Stiick Nein 13.000,00
kt. VIK-Preis (EUR) akt. VK-Preis (EUR)
@ WG3_MA-S Modul A Standard Modul A 1,00 Stick  Nein 10.000,00 akt. VK-Preis (EUR) ) S
WG WG3_MB-C Modul B Comfort  Modul B 1,00 Stiick Nein 18.000,00
5 <
.w.. @ WG3_MB-S 8 Standard Modul B 2,00 Stiick Ja 15.000,00 3
3 g
2 Wi . . . X 33.000,00 g
e B
Sie kdnnen an einem Produkt eine iz

30.000,00

Stuckliste (Unterposten des Produkts)
hinterlegen. FUr die Stuckliste stehen
Ihnen alle Produkte zur Verfligung,

die bereits im CRM erfasst sind.



Produktsticklisten

Pflegen von Stucklisten am Produkt

Produkt SL1

v

Preise Stiickliste Beschreibung Angebote Belege Eigenschaften Aktivitaten Aufgaben
>
il ™= Untergeordnetes Produkt anlegen |i| eIl

Stuckliste: 7

2 Produktnummer % Produkt 2 Komponente ' Menge % Einheit 4 Optional % akt. EK-Preis (EUR) % akt. VK-Preis = 4
@ WG3_MD Modul D 1,00 Stuck Nein 7.500,00
@ WG3_MA-C Modul A Comfort Modul A 100 Stuick Nein 13.000,00
@ WG3_MA-S Modul A Standard Modul A 100 Stuck Nein 10.000,00
18.000,00
Wenn Sie ein Produkt markieren, kdnnen Sie 1500000
darunter ein anderes Produkt unterordnen und 3200000
so mehrere Ebenen in der Stuckliste schaffen. 3000000

Stickliste A

Produkt »

Komponente

Menge *

Einheit

Optional

akt. EK-Preis (EUR)

akt. VK-Preis (EUR)

‘\ ADITO

1,00

Einheit

akt. EK-Preis (EUR)

akt. \VK-Preis (EUR)




Produktsticklisten

Produkt konfigurierbar machen

Produlkt SL1

Ly

Preise Stiickliste Beschreibung Angebote Belege Eigenschaften Aktivitaten Aufgaben Dokumente

B

Stickliste: 7

¥ Produktnummer % Produkt 42 Komponente *1 Menge 4 Einheit # Optional % akt. EK-Preis (EUR) % akt VK-Preis (E =

@ WG3_MD Modul D Stuck Nein

@ WG3_MA-C Modul A Comfort | Modul A Nein 13.000,00
@ WG3_MA-S Modul A Standard] Modul A 10.000,00
WG WG3_MB-C Modul B Comfort | Modul B 1,00 Stiick Nein 18.000,00
WG WG3_MB-5 FiFeTaTRIE= aiul B 2,00 Stlick la 15.000,00

Sie kénnen ein Produkt im Angebot konfigurieren, wenn Sie
dem Produkt eine Stuckliste zuweisen und die Stucklisten-
artikel verschiedenen Komponenten zuordnen.

Beispiel

Angenommen das Produkt ist ein Auto. Komponente A waren dann
bspw. verschieden Sitze, die im Auto verbaut werden konnen.

Komponente B waren die Farben, in denen das Auto erhaltlich ist.

‘\ ADITO

Menge » Modul A

Modul C

Modul B

Das Feld ,Komponente” ist eine
Kombination aus Freitext- und
Auswahlfeld. Alle Werte, die Sie
dort einmal erfasst und einem
Stucklistenartikel zugewiesen
haben, stehen dort als Auswahl-
wert zur Verfugung.

€ Abbrechen

A



Produktstiicklisten A ~roimo

Automatische Gesamtpreisberechnung

{} F < Preise Stiickliste Beschreibung Angebote Belege Eigenschaften Aktivitaten Aufga
WG3002-SL @ 0
Produkt 5L2 Stijckliste: 3
¢ & e s Produktnummer % Produkt % Komponente % Menge % Einheit % akt. VK-Preis (EUR) * Optional ¢ =
@ WG3_MA-C Modul A Comfort 1,00 Stiick 13.000,00 Nein
Tags A X >
WG WG3_MB-C Modul B Comfort 2,00 Stuck 18.000,00 Nein
Tag eingebe
We WG3_MC-C Modul C Comfort 1,00 Stuck 33.000,00
1 x 13.000,00
Detalls £ v +2x 18.000,00

=49.000,00

Preise

Als optional markierte Stuck-

st't‘ VK-Preis (EUR) 49.000,00

Der Preis des Produkts ergibt sich listenprodukte werden nicht

in den Gesamt-Produktpreis
einberechnet.

USt in % 19 %

aus den VK-Preisen der einzelnen
Produkte aus der Stuckliste.




Produktstiicklisten A ~roimo

Automatische Gesamtpreisberechnung

WG3002:5L. Gatig rotse Sobald mindestens ein Stucklistenprodukt
= -] Sl hinterlegt ist, kann der Produktpreis nicht
I mehr manuell bearbeitet werden.

Preisliste 4  Gultigab 4  Gultigbis 4  Preis (EUR) ¢  EK/VK &

stis =
e t 08.062026 49.000,00 VK 1,00 | Stiick 19,00

08.062026 44,000,00 VK 1,00 | Stiick 19,00

Fur alle Preislisten (aul3er kundenindividuellen Preislisten) gilt bei der automatischen Gesamtpreisberechnung:
Bei allen nicht optionalen Unterposten eines Stucklistenproduktes sind Preise fur eine bestimmte Preisliste
hinterlegt
=> Gesamtpreis fur diese Preisliste wird automatisch berechnet.
Bspw.:

Bei allen nicht optionalen Unterposten sind Preise fur Preisliste ,Standard” hinterlegt

=> Gesamtpreis ,Standard” wird automatisch berechnet.

Bei allen nicht optionalen Unterposten sind Preise fur Preisliste ,GroRkunde” hinterlegt

=> Gesamtpreis ,GroRkunde” wird automatisch berechnet.

Fehlt bei mindestens einem nicht optionalen Unterposten der Preis fur eine Preisliste, so wird kein Gesamtpreis fur
diese Preisliste berechnet.




Produktstiicklisten A ~roimo

Automatische Gesamtpreisberechnung

ik §F £ Preise Stiickliste Beschreibung

Der kundenindividuelle Gesamtpreis eines
Stucklistenproduktes muss immer an der
Produkt SL2 Firma hinterlegt werden. Er berechnet sich
nicht aus den Preisen der Unterposten,

WG3002-5L Giiltige Preise

- . N sclbst wenn an allen Unterposten

fags . © oo oo kundenindividuelle Preise angelegt sind.
oo . Grofltkunde 08.06.2026

Detalls F v @ Fischer AG 08.06.2026 40.000,00 VK

Preise & a

akt. VK-Preis (EUR) 49.000,00 >

USt in % 19 %

R A



Produktbeschreibung A roiro

Beschreibung am Produkt erganzen

> Preise stiickliste Beschreibung Angebote Belege Eigenschaften Aktivitdten Aufgaben
Wissenseintrige & a
P r— sl | oberen Bereich kdnnen Sie Wissenseintrage zu

o (licsem Produkt anlegen und einsehen. Nutzen Sie
TSR dies bspw., um umfangreiche Informationen zum
Produkt im System abzulegen. Wissenseintrage

Titel + Kategorie % Autor 5 Letzte Anderung + Views 5

@ Produktinformation Tim Admin 18.09.2023, 08:33 1

konnen Sie auch Uber den Context ,Wissen” aufrufen.

Prodult SL3
v

Beschreibungen

@l |m unteren Bereich konnen Sie Produktinformationen
== in unterschiedlichen Sprachen erfassen. Dieser Text

. o wird im Angebot unter dem Produkt angezeigt, aber
prache eschreibung + . . -

© o e nur dann, wenn die hier gewahlte Sprache des Textes
@ T der im Angebot gewahlten Sprache entspricht.




Produkt in Angeboten/Belegen A roiro

f; @ §F £ Preise Stuckliste Beschreibung Angebote Belege Eigenschaften Aktivitaten Aufgaben Dokumente Logs
WG3003-5L Angebotsnummer  Menge Einheit Einzelpreis (EUR) Rabattin % Firma Kontakt Status Datum Summe netto Wahrscheinli =
Produkt 5L3 ZP) 1018-2 2,00 Stick Stk 73.000,00 Industrial Steel AG Zuprifen 12082025 40204000 EUR  75%

& X : @ 1018-1 2,00 Stuck  Stuck 73.000,00 Industrial Steel AG Versendet 11082025 403.845,00 EUR 75%

Tags rs

Im Tab ,Angebote” sehen Sie alle Angebote,

Details F a . - )
- roduitorumpe 3 in denen das Produkt enthalten ist. Sie
Akiv ja , sehen, in welcher Menge und Einheit es
Einneit Stiick dort aufgefuhrt wird, mit welchem Einzel-

Iiiu:\»: ste einfugen Jal

preis und ob die Summe rabattiert wird.

Werbenie Nein Wenn Sie den Button ,Stlckliste einfligen” Der Tab ,Belege” verhélt sich analog.
Praisa aktivieren, wird der Artikel beim Hinzuftigen
VP U 7200000 zu einem Angebot als Oberposten inkl. der

Stuckliste als Unterposten hinzugefugt. Wenn
Sie ihn deaktivieren wird der Artikel ohne
Stucklistenartikel hinzugefugt.




Produkteigenschaften A roiro

Eigenschaften am Produkt pflegen

> Preise Stuckliste Beschreibung Angebote Belege Eigenschaften Aktivitaten Aufgaben 5 Eigenschaft » I FEigenschaft v

Eigenschaft % Wert =

= Wahlen Sie eine Eigenschaft und

Produkttyp Gerat/Maschine

geben Sie den entsprechenden
Eigenschafts-Wert des Produkts an.

Produkt SL1
v
Eigenschaft hinzufigen A

Eigenschaften kbnnen von Benutzern mit
o der Rolle Fachadministrator individuell
erweitert, angepasst und deaktiviert werden.

Pflichteingabe fehlt

€ Abbrechen

R A



Context , Preise” \ ADITO

Filtern nach Preisliste

(=] sme = Grupplerung zunicksetzen X

Preise: 47 ~
Produkt % Preisliste & Gultigab % Gultig bis # Preis (EUR) % EK/VK & Giiltig ab Anzahl 2 UStin% ¢ =
Bedingung
e Produkt SL3 Standard 08032024 48.000,00 VK 10000 | Stilck 19,00 i
@ Produkt SL1 Standard 08032024 70.000,00 VK 10000 | Stiick 19,00 reisliste gleich *Standard® X -
Produkt SL2 Standard 08.03.2024 36.000,00 VK 1.0000 | Stiick 19,00 Preisliste ~ gleich ~

Eckbank Birne Standard 07032024 1.050,00 VK 10000 | Stuck 19,00 Standard e
Produkt 513 Standard 07.032024 07.032024 58.000,00 VK 10000 | Stiick

Esszimmerstuhl Birne Standard 06032024 120,00 VK 10000 | Stuck

S . Filtern Sie auf eine bestimmte Preisliste,
Produkt SL3 Standard 041.2023 06032024 63.000,00 VK 10000 | Stuck um nu r die dazugehorigen Preise

EB

®
EB

. Rabatt 100 € Standard 05032024 -100,00 VK 10000 | Stuck
EB

©

e Produkt SL1 Standard 0412023 07.03.2024 70.000,00 VK 10000 | Stuck a ngezeigt Zu bekom men u nd erga nzen

WG Werbemittel - Gi way Standard 28102023 10,00 VK 1.0000 | Stuck H M " M : H
Sie ggf. Filter zum Gultigkeitszeitraum.
@ Werbemittel - digital Standard 28102023 8,00 VK 10000 | Stiick
Eckbank Birne Standard 01.09.2023 06.03.2024 1.000,00 VK 10000 | Stiick 19,00
Modul A Standard Standard 22062023 10.000,00 VK 1.0000 | Stuck 19,00

.
08 :

Standardprodukt 1 Standard 22062023 10.000,00 VK 10000 | Stiick 19,00
Produkt 1 Standard 2206.2023 5500,00 VK 10000 | Stick 19,00
EB) Esszimmerstuhl Birne Standard 0103.2023 29.02.2024 100,00 VK 10000 | Stuck 19,00

o Ersatzteil 1.008 Standard 21012021 800,00 VK 10000 | Stiick 19,00




Produktpaket A roimo

Definition

Ein Produktpaket legen Sie an, wenn Sie in Angeboten immer wieder dieselben
Produktkombinationen anbieten.

Beispiel:

Sie verkaufen Mobel und bieten als Esszimmergarnitur immer Esstisch,
Esszimmerstuhle und eine Eckbank als Paket an.




Produktpaket A roimo

Produktpaket anlegen

Geben Sie dem Produkt-
Beschreibung 4 = "cZCi‘I%\jL“\‘] pa ket einen Titel.

Titel &

Esszimmergarnitur Esche

Fugen Sie zum Produktpaket

beliebig viele Produkte hinzu
und geben Sie an, in welcher
Menge das Produkt im Produkt-
paket enthalten sein soll.

Produktpaket ~

Pflichteingabe fehit

& Abbrechen
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Produktpaket A roimo

Vorschau

+ ra i ] L5 Filter s X

Produktpakete: 1

Titel % Beschreibung # Aktiv = s

I Esszimmergarnitur Esche J Detalls §
Ja
Produkte N
Eckbank Esche = 1
Stuhl Esche = 3
< Tisch Esche = 1
3 In der Vorschau des Produktpakets

werden alle im Produktpaket ent-
haltenen Produkte aufgelistet. Es
steht auch dabei, in welcher Menge
die Produkte im Produktpaket
enthalten sind, im Beispiel eine
Eckbank, ein Tisch und drei Stuhle.




Angebot




-
Angebot

Innerhalb der Phase , Offer” wird das Angebot erstellt,
das mit der Opportunity verknupft wird.




Angebot allgemein
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Angebot anlegen (Moglichkeit 1)

> Aktivitaten | 360 Grad ?‘ Kontakte ~ Planung  Konditionen  Aufgaben/Termine  Einsitze/Aufgaben  Eigenschaften : ¥r e F X 1 . Flrma Offnen
2. Tab ,360 Grad” 6ffnen

Industrial Steel AG @
Q, Inhalt filtern .

R 3. Vorschau einer Opportunity
NE—— HE = N 6ffnen

X Beobachtung Datensatz aufheben

‘= angebot erstellen

daaly T= 4. Weitere Akt : Angebot

o © Newer zenenirag . eltere ionen: Angeno
T < o=
E comemon  § i . erstellen
IR - £ statu P Workflow starten
5 8 1011 Projekt - Fortsetzung | Offen 2
& g S Phaze -
3 = Offer | Klassifizierung: AB | Volumen: 426.422,00 EUR | Wahrscheinlichkeit: 75 | Erstelldatum: 2022-12-03 8 Phase 3= Wassifizierung anzeigen
2 g
= T TE—— O projekts|

g Phase: Negotiation | Klassifizierung: AB | Volumen: 530.000,00 EUR | Wahrscheinlichkeit: 75 | Erstelldatum: 2022-09-29 Roll Out

{} Admin-Ansicht offnen

» Rechnung (3) Y > Ve rkn U pft a UtomatiSCh das

Wahrung Euro (EUR)

p— Angebot mit der Firma und
b Serienmail (4) :e'.::e‘;d.: vitat :::?wg der technische... @ d e r O p po rtu n ity

b Serviceticket (5) Beschreibung

o s 0 > Alle Angebote einer Firma
I werden in der 360-Grad-
Ansicht angezeigt

B A

» Veranstaltung (2)
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Angebot anlegen (Moglichkeit 2)

1. Firma offnen

ki £ < Aktivitaten Kontakte Planung 2. Tab "360 Grad" Offnen
Industrial Steel AG [@ nesenizge v ] 3. Button ,Neuanlage”: Angebot
Kd.-Nr.: 1234 Q nhat fiterm] - Angebotl
. -~ N Opportunity
¥ & . .
b Angebot(s) B Vertrag > VerknUpft automatisch das
o 1 . ol Angebot mit der Firma und der
Tag eingeben estelbes IRy ele . .
o M Opportunity, wenn nur eine
kontaktieren nachste Woche 3 b Kampagne (4) Opportunity vorhanden iSt.
Kommunikation § -
E-Mail info@industrial-steel.de, h > Opportunity (2)
Telefon +49 40 63520, >
Website https://www.industrial- » Rechnung (3)

steelde,

B A
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Angebot anlegen

Feld ,,Empfanger”

Empfanger

Hier kdnnen Sie sowohl Kontakte als
auch Firmen auswahlen.

Ansprechpartner = Tim Admin

Status * Offen

Datum » = Wenn Sie das Angebot aus einem
Feld ,,Ansprechpartner ) )

Wanrung » P P Kontakt oder einer Firma heraus

Wahrscheinlichkeit ®

Hier wird der angemeldete User anlegen, wird dieses Feld mit dem
automatisch vorbelegt. Das Feld ist aber i Kontakt oder der Firma vorbelegt.
editierbar und Sie kbnnen einen |

Sprache *
Gultigkeitsdatum

Zahlungsbedingung

anderen Mitarbeiter hinterlegen.

Skonto

+

Lieferbedingung Lieferbedingung v
Rabattin % ¢ 0

Information

Briefanrede » 1 Brie

Kopftext auswahlen Kopftext auswdahlen v

B A
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Angebot anlegen

Status, Datum und Wahrung*
werden automatisch vorbelegt.
— Datum und Wahrung kénnen Sie
manuell anpassen.

*Wahrung

Wenn Sie nach dem Erstellen des
Angebots ein Produkt hinzufugen,
werden entsprechend der Wahrung
im Angebot die Preise aus dem
Produkt dbernommen. Sie kdnnen

Tim Admin

Offen

Geben Sie an, mit welcher
Wahrscheinlichkeit das
Angebot angenommen wird.

die Wahrung andern, solange keine
Posten im Angebot angelegt sind.




Ang ebot A roimo

LUECEERISCHE Sie konnen ein Giltigkeitsdatum : : .
fiir das Angebot festlegen. Die Werte in d.en Feldern ,,Sp_rache ,
.Zahlungsbedingung” und ,Liefer-

bedingung” werden automatisch von
der Firma tbernommen und kénnen
manuell angepasst werden.

. Wahlen Sie Skontobedingungen fur das
Angebot und geben Sie einen Angebots-
rabatt ein, der fur alle Posten des
Angebots berechnet wird.

Lieferbedingung

Rabattin % * 0

Information

Der Text aus dem Feld ,,Information” wird im
fertigen Angebot nicht abgedruckt. Er dient

als interne Notiz fur Sie und Ihre Kollegen.
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Angebot anlegen

Ist am gewahlten Kontakt im Feld ,Anrede” eine individuelle
Anrede eingetragen, dann wird diese hier Ubernommen. Wenn
das Feld leer ist, wird hier die Anrede ,Guten Tag Vorname
Nachname" eingetragen. Sie kdnnen die Anrede aber manuell
uberschreiben. Bspw. wenn Sie mit dem Kontakt per ,Du” sind,
die automatische Anrede aber ,Sehr geehrte Frau ...” ware.

Briefanrede »

Kopftext auswahlen

Kopftext ¢

FuBtext auswahlen

Fuft

Adresse auswdhlen

In der Menugruppe ,Marketing” kdnnen Sie Kopf- und FulRtexte
als Dokumentvorlagen anlegen und dem Angebot zuweisen. Sie
e kdnnen die Texte fur das Angebot individuell bearbeiten oder

Adresse *

+ i

ohne Vorlage komplett individuell schreiben.

Pflichteingabe fehlt

B A
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Angebot anlegen

Im Feld ,,Adresse auswahlen” werden
alle an der gewahlten Firma

hinterlegten Adressen angezeigt. Die gewéahlte Adresse wird im

! Feld ,Adresse” angezeigt und

Adresse auswshlen kann dort bei Bedarf angepasst
werden. Bspw. Erganzung um die
Verknupfung Zelle ,,ZU Handen ...“

+ 11y P

Datensatzen. Die Verkniipfung mit genau

einer Opportunity ist verpflichtend.
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Gultigkeit Uberschritten

7 :
@ Wenn das ,Gultig bis“-Datum in der

1000-4

Vergangenheit liegt, wird in der Vorschau
des Angebots ein Hinweis angezeigt.

Skyscraper Bau GmbH @&

I Gultigkeit uberschritten I

A
m & 1 x
Tags A
Tag eingeben
Details &  a
Wahrung EUR
Ansprechpartner Tim Admin @
Status Offen
¢ Datum 04.05.2026
%Cj Sprache Deutsch
o |c3L: tigkeitsdatum 01062026
<
Adresse Skyscraper Bau GmbH

B A
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Ubersicht in der Filteransicht

Die netto-Betrage und die

# Beobachte Dat

=]

g : lj 5 Filter

o A - _ A o '. " | Status-Werte der markierten
w - o e e o — Datensatzen werden rechts
@ 10131 ] Versendet 24072025 43180,00 100% ] . . .
® - A — — | IN €inem Balkendiagramm
FR) 10101 Tim Admi Freigegeben 16.072025 420,00 0% |
o dargestellt. In der Tabelle

. < darunter werden die netto-

@ Summe netto (EUR)

Steel AG Anja Lindn: Tim Admin Gewonnen 25022026 12547,50 50% . Betrage n a C h Statu S
Steel AG Tim Admi Offen 16002025 142.700,00 100% ; + =
.
Steel AG Tim Admin Zu prifen 12082025 423200,00 75% & » Gewonnen (2) 240,047,50 g ru p p | e rt.
Steel AG Tim Admin Versendet 1082025 425100,00 5% » Offen () 142.700,00
Steel AG Heiko Gewonnen 04.08.2025 2275500,00 75% » Verloren (1) 200.000,00
al Steel AG Tim Admi Verloren 14.072025 200000,00 50% » Versendet (2) 432600,00
Tim Admi Gewonnen 25032026 12547,50 50% » Zu priifen (1) 423200,00
I Tim Admin Offen 02062026 0,00 50%
Gewonnen 26032026 01062026 12547,50 75%
Messebau Gmbl- Gert Birgit Leicht Gewonnen 25072025 10600,00 0% <
ssebau Gmbt Birgit Leicht Gewonnen 18.07.2025 750,00 50% 1.438.547,50 7%
summe @ Wahrscheinlichieit

A
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Verschiedenen Ansichten

Multiedit-Ansicht Baumtabellenansicht
E & =2 2 A W + ‘ TN
e o e=2 e B S s M B 2l
& @ n
i g

Das Angebot kdnnen Sie sich als Multiedit-Tabelle oder als Baumtabelle anzeigen lassen.
Die Funktionen in der jeweiligen Ansicht unterscheiden sich teilweise. In der Multiedit-
Tabelle kdnnen Sie bspw. Angebotsposten direkt bearbeiten. In der Baumtabellenansicht
kénnen Sie bspw. die Reihenfolge der Angebotsposten per Drag and Drop anpassen. Im
Folgenden sind die Screenshots der Multiedit-Ansicht hellrot hinterlegt, die Screenshots
der Baumtabellenansicht sind hellblau hinterlegt.

B A
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Posten einfigen - Multiedit-Tabelle

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitaten Aufgaben Dokumente Einsatze/Aufgaben Digitale Signatur Logs

—
) Alles zuriicksetzen "= Posten chne Artikel einfugen EE serienaktion W B

Angebotsposten: 4
+ Position Artikel = Konfigurierbar ¥  Menge % Einheit +  Einzelpreis (EUR) + Gesamtpreis (EUR) + ust = Rabattin% * Optional * Preis verbergen = =
1 Produkt SL1 Ja 1,00 Stick 7.500,00 7.500,00
c
&
2 N @ 171 Medul D Nein 1,00 Stiick 7.500,00 7.500,00 19,00 0,00
2
= 2 Standardprodukt 3 Nein 1,00 Stiick 0,00 0,00 19,00 0,00
\ 4
3 1 Artike ~¥  Nein 100 I Einzelpreis (EUR 0,00 ust 0,00

Wenn Sie einen Angebotsposten einfligen, wahrend Sie die Multiedit-Ansicht
gewahlt haben, wird am Ende der Tabelle eine neue Zeile erganzt. Wahlen Sie dort
den gewlnschten Artikel und passen Sie bei Bedarf die Felder ,Menge”, ,Einzelpreis

(EUR)", ,Ust”, ,Rabatt in %", ,Optional”“und ,Preis verbergen” an. Sie kdnnen auch
erst mehrere Zeilen erganzen und diese dann nacheinander bearbeiten.
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Posten einfigen - Multiedit-Tabelle

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitdten Aufgaben Dokumente Einsatze/Aufgaben Digitale Signatur Logs

—
i) I @ Speichern €) Zuriicksetzen I = Posten ohne Artikel einfiigen IE Serienaktion v B

Angebotsposten: 4

%+ Position ¥ Artikel Wenn Sie mit der Bea rbeitu ng der neuen Rabattin % + Opticnal % Preis verbergen + =
O produe i Angebotsposten fertig sind, mussen Sie die
®- Mol D Anderungen speichern oder zurlcksetzen. [

0,00

1038-1| Offen
v

2 Standardprodukt 3 Nein 100 Stiick 0,00 0,00 19,00

I 3 Werbemittel - Give away v  Nein 100 Stiick 10,00 10,00 19,00 0,00 ( b
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Anpassungen vornehmen - Multiedit-Tabelle

> Angebotsposten Produkte BeIeEe Anschreiben Aktivitaten Aufgaben Dokumente Einsdtze/Aufgaben Digitale Signatur Logs
I @ Speichern II “) Alles zuriicksetzen I = Posten ohne Artikel einfigen ™= Unterposten einfligen [ Produktpaket hinzufiigen E= Serienaktion v <3 =B
Angebotsposten: 4

%+ Position ¥ Artikel 5 Konfigurierbar + Menge + Einheit + Einzelpreis (EUR) + Gesamtpreis (EUR) + USt + Rabattin% % Optional % Preis verbergen =
@ 1 Produkt SL1 I 1,00 stick  7500,00 7.500,00

c

=

o, @ 1 Modul D Nein 1,00 Stuck 700,00 7500,00 19,00 0,00

3

S e 2 standardprodukt 3 Nein 2 Stuck 0,00 0,00 19,00 10 I
WG 3 Werbemittel - Give away Nein 100,00 stiick 1,00 (100,00) 19,00 0,00 (

Wenn Sie Anpassungen an Angebotsposten vornehmen, egal ob an neuen oder
bereits bestehenden Posten, werden die entsprechenden Felder bzw. Buttons
orange markiert, so dass Sie den Uberblick iber die Anderungen behalten. Wenn Sie

die Anderungen speichern (1) werden die orangen Markierungen entfernt und die
Anderungen werden fix Ubernommen. Mdchten Sie die Anderungen nicht
ubernehmen, dann setzen Sie diese zuruck (2), anstatt zu speichern.
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Posten einflgen - Baumtabelle

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivititen Aufgaben Dokumente Einsitze/Aufgaben Digitale Signatur H Oberposten ~
> Position 4
| I ™ Posten ohne Artikel einfiigen Y= Unterposten einfiigen @ Produktpaket hinzufigen BE v = [
Posten ohr ike
Angebotsposten: 4 1
Artikel * 1 Artike
Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) USt Rabattin % Optional Preisverbergen = n _—
Menge » 1,00 2
- e 1 Produkt SL1 Ja 1,00 Stiick 7.500,00 7.500,00 Nein Nein - .
@ 1 Modul D Nein 1005tick  7500,00 700,00 19,00% 000%  Nein Ja Einbert et
e 2 standardprodukt 3 Nein 200stick 0,00 0,00 19,00% 10,00% Nein Nein < Ust
Ja Nein werber | £ cinz 1 Einzelpreis (EUR
Artikel auswahlen
2

Menge angeben

Im Feld ,Einzelpreis (EUR)" wird unter BerUcksichtigung
der , der aktuell glltige Preis automa-
tisch eingetragen, sobald ein Artikel gewahlt ist.

~

Pflichteingabe fehlt

Ggf. Rabatt eintragen © soescen
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Posten einflgen - Baumtabelle

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivititen Aufgaben Dokumente Einsitze/Aufgaben Digitale Signatur H Oberposten Oberposten ~

>
» Position 4
| I ™= Posten ohne Artikel einfigen Y= Unterposten einfiigen @ Produktpaket hinzufigen E v b o)
Posten ohr i
Angebotsposten: 4
Artikel * v
Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) USt Rabatt in % Optional Preisverbergen = n
1,00
- e 1 Produkt SL1 Ja 1,00 Stiick 7.500,00 7.500,00 Nein Nein
@ 1 Modul D Nein 1005tick  7500,00 700,00 19,00% 000%  Nein Ja et
ST 2 standardprodukt 3 Nein 200stick 0,00 0,00 19,00% 10,00% Nein Nein

5 Ggf. ,Optional” aktivieren. Dadurch wird zwar der Einzelpreis des Artikels im

Angebot angezeigt, dieser wird aber nicht in die Gesamtsumme eingerechnet.
Die Summe optionaler Posten wird im Angebot separat angezeigt.
Aktivieren Sie ,Preis verbergen”, wenn die Summe des Produkts nicht im

Angebot angezeigt werden soll.

Beschreibung

(g ~[o]v]

Im Feld ,Gesamtpreis (EUR)" wird das Ergebnis der Multiplikation ,Menge x
Einzelpreis” abgebildet.

Pflichteingabe fehlt

€ Abbrechen

Ist am Produkt eine Beschreibung in der Angebotssprache hinterlegt, wird
diese ins Feld Beschreibung iUbernommen und im Angebot angezeigt.

99
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Posten einfligen - Alternativer Weg im Tab ,,Produkte”

> Angebotsposten Anschreiben Aktivitdten Aufgaben Dokumente

A £ X
] Vs A Beobachte Datensatz 3= Filter == WG2001
Produkte: 35 Produkt 1
. = ¢ hry
2 | = Zu Angebot hinzufugen I
Tags -
Tag eingeben
E ¢ Detalls i -
- L Produktgruppe Produktgruppe 2
3’ T,
8 c  Aklv Nein
& a

ot produc st 1 Tab ,Produkte” 6ffnen

Produktgruppe 2 Produktgruppe 3

2 Produkt auswahlen

3 In der Vorschau Button ,Zu Angebot hinzufigen” dricken
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Stucklistenartikel einfigen - Multiedit-Tabelle

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Ak

-

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben

@ speichern ) Alles zuriicksetzen

A

% Position 5 Artikel % Konfigurierbar
. . . 1 Produkt SL1 J
+  Position 5 Artikel |+ Konfiguris @ :
@ 11 Modul D Nein
1 Prodykt SL1 la
5 e 2 Standardprodukt 3 Nein
5
\ Mody D i =
@ Nein - > WG 3 Werbemittel - Give away Nein
R
=]
g @ 2 Standardprodukt 3 Nein @ 4 Produkt 5L3 Nein
=
o
N . . . (=] EN Modul C Comfort Nein
- WG 3 Werbgmittel - Give away Mein
=]
no'\ 42 Modul A Standard Nein
- 4 Produkt SL3 I ¥ Nein
msi|22 Medul B Standard Nein

Wenn man in der Multiedit-Tabelle einen Artikel hinzufugt, bei dem eine Stuckliste
hinterlegt ist, und diesen speichert, werden automatisch alle Artikel der Sttckliste

als Unterposten ibernommen, wenn ihnen keine Komponente zugeordnet ist.
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Stucklistenartikel einfligen - Baumtabelle

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitdten Aufgaben Dokumente Einsatze/Aufgaben Digitale 5 e e v
> P r 5
| I ™= Posten chne Artikel einfligen ™= Unterposten einfligen [ Produktpaket hinzufiigen = Vv = Em
Posten ohne Artike
Angebotsposten: 8
Artikel » Produkt SL2 v
Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) USt Rabatt in % Optional Preisver = n
T
- @ 1 Produkt SL1 la 1,00 Stiick 7.500,00 7.500,00 Nein Nein (
1,00
@ 11 Modul D Mein 1,00 Stiick 7.500,00 7.500,00 19,00% 0,00% Nein Ia §
e 2 Standardprodukt 3 Nein 2,00 Stiick 0,00 0,00 19,00% 10,00% Nein Nein
c
U WG 3 Werbemittel - Give away Nein . . . .. . .
=
5 Wenn Sie zum Angebot ein Produkt hinzufigen, bei dem eine
- b @ 4 Produkt SL3 Nein 50 o . o . o0 .
% Stackliste hinterlegt ist, dann erscheint der Button ,Sttickliste

einfugen”. Wenn Sie diesen aktivieren, wird das Produkt inkl. der
Stuckliste hinzugefugt, ausgenommen der Stucklistenartikel, die
einer Komponente zugewiesen sind. Wenn Sie den Button
deaktivieren wird der Artikel ohne Stlcklistenartikel angezeigt.




Angebot

Produktkonfiguration

> Preise Stiickliste Beschreibung Angebote / Belege Eigen:

- Produktnummer % Produkt 2 Komponente *! Menge

I Modul D

Modul A Comfort | Modul A
Modul A Standard] Modul A
Modul B Comfort | Modul B

Modul B Standard] Modul B 2,00

Produlct SL1
~

Modul C Comfort | Modul C 1,00

Modul C Standard] Modul C

Ein Produkt ist konfigurierbar, wenn in
der Stuckliste mindestens ein Produkt

einer Komponente zugewiesen wurde.

103

‘\ ADITO

Wenn das Produkt

) Ob ein Produkt konfigurierbar ist konfigurierbar ist, ist
W oder nicht, sehen Sie im Angebot der Button ,Produkt
SEE——— in der Spalte ,Konfigurierbar”. konfigurieren” aktiv.

Produkt SL1 @

1

Position Artikel Konfigurierbar e EiTTrt—— . o
I - @ 1 Produkt SL1 Ja 1,00 Stick  7.500,00 Details FN
Menge 1,00 Stiick
MO Nein Jroostick 700,00 E st
7.500,00
Standardprodukt 3 MNein 2,00 Stick 0,00 <
7.500,00
Werbemittel - Give awayNein f100,00 stiack  (10,00) E 0,00%
Produkt SL3 Nein 1,00 Stick 73.000,00 iy Nein
[+]
] Nein
“ Beschreibung & -

Produkte der Stuckliste, die keiner Komponente
zugewiesen sind, werden immer als Stucklisten-
artikel in das Angebot Ubernommen, wenn der
Button ,Stuckliste Gbernehmen” beim Hinzu-
fugen zum Angebot aktiv war.

A



Angebot

Produktkonfiguration
®

Produkt SL1 @

‘\ ADITO

£ o |“~=

Details -

Menge 1,00 Stiick

N Mit Klick auf den Button

< 6

! Produkt konfigurieren”

[ Offnen Sie das Overlay zur
[J Produktkonfiguration.

104

Komponente "Modul A"

Komponente "Modul C*

Komponente "Modul B*

© Konfiguration ibernehmen

(® Abbrechen

Produktkenfiguration

Auswahl Produkt ¥

O Madul A Standard

- T =
)

I O Modul A Comfort

Hinzuftigen / Ersetzen

Komponenten des Produkts, die in das Angebot iibernommen werden

Komponente 3 Produkt ¥

Keine Daten vorhanden

A



AngebOt Im Overlay stehen alle Komponenten ‘\ ADITO

des Produkts zur Auswahl.

Produktkonfiguration

Produktkonfiguration X

Komponente "Modul A" Auswahl Produkt &

ey | | Die zur gewahlten Kompo-
nente gehdrenden Produkte

(ompenente Modul & werden im oberen Bereich

angezeigt. Wahlen Sie dort ein

) D Produkt (2), das beim zu kon-

Wahlen Sie eine Komponente (1). figurierenden Produkt als

Beispiel | Unterposten angezeigt werden
Angenommen das Produkt ist ein Auto. Kompenentndes Produkts die i das Angebet tbernommen werden soll und filhren Sie die Aktion
Komponente ,Modul A* waren dann bspw. ) o . : - “
verschieden Sitze, die im Auto verbaut o »Hinzufugen/Ersetzen” aus (3).
werden kdnnen. Komponente ,Modul B” Beispiel

waren bspw. die Farben, in denen das Wenn ,,Modul A” die Sitze sind

Auto erhaltlich ist. Komponente ,,Modul C* stehen hier bspw. ,Sitz Standard”
ware bspw. die Sonderausstattung und ,Sportsitz” zur Auswahl.
.Frontscheibenheizung"”.




Angebot

Produktkonfiguration

‘\ ADITO

Komponente "Modul A"

Komponente "Modul C"

Komponente "Modul B"

Mit ,Konfiguration dbernehmen”
ubernehmen Sie die gewahlten
Produkte als Unterposten in das

zu konfigurierende Produkt (5).

Produktkonfiguration

Auswahl Produkt & Menge #
O Modul A Standard 1
O Modul A Comfort 1

Hinzufiigen / Ersetzen

Komponenten des Produkts, die in das Angebot iibernommen werden

Im unteren Bereich sehen Sie,
welche Produkte Sie hinzugefugt
haben (4). Pro Komponente

konnen Sie nur ein Produkt in den
unteren Bereich Ubernehmen.

Komponente % Produkt %

Modul C Modul C Standard
Modul B Modul B Comfort
Modul A Modul A Comfort

I @ Konfiguration iibernehmen

(& Abbrechen
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Produktkonfiguration

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitdten Aufgaben Dokumente Einsdtze/Aufgaben Digitale Signatur Logs
™= Posten chne Artikel einflgen ™= Unterposten einfligen [P Produktpaket hinzufiigen IE Serienaktion v 2= Filter M

Angebotsposten: T

Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) USt Rabatt in % Optional Preis verbergen Beschreibung =
- @ 1 Produkt SL1 la 1,00 Stiick 98.500,00 98.500,00 Nein Nein
@ 11 Modul D ﬂ MNein licle A 1 Nein la

Mc |12 Modul A Comfort Nein Dle Produkte Werden Wle |n Nein Nein
Mo |12 Modul B Comfort Nein der Konﬁgu ration festgelegt Nein  Nein
14 ModuCstendard | Nem ins Angebot Ubernommen. Nein  Nein

5
=
o]
=> s
2]
m
(=]
g
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@ 2 Standardprodukt 3 Mein 2,00 Stiick 0,00 I 10,00% MNein Mein
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Produkt als Unterposten einfugen - Multiedit-Tabelle

‘\ ADITO

Produkte

> Angebotsposten

an

+  Position + Artikel

Produkt 511

Medul D

1038-1| Offen
v

Belege

Modul A Comfort

Anschreiben Aktivitaten

Konfigurierbar + Menge %

1,00

1,00

"= Posten ohne Artikel einfiigg

Einsatze/Aufgaben

Aufgaben kumente

Digitale Signatur

n
»

Einheit ¥ Einzelpreis (EUR) =

Stiick 98.500,00
Stiick 7.500,00
Stiick 13.000,00

= Unterposten einfiigen I [P Produktpaket hinzufiigen

Serienaktion

Angebotsposten: 1

Gesamtpreis (EUR) = USt & =

98.500,00
7.500,00 19,00
13.000,00 19,00

| Markieren Sie einen Angebotsposten (1) und fuhren

Sie die Aktion ,Unterposten einfugen” aus (2). Es
offnet sich die SmallEdit. Dort wird der markierte
Posten automatisch als Oberposten eingetragen (3).

Im Angebot erganzte Unterposten werden nicht in
den Tab ,Stuckliste” des Oberpostens iUbernommen.

Angebotsposten A




Angebot

Produkt als Unterposten einfugen - Baumtabelle

1038-1| Offen

‘\ ADITO

Konfigurierbar Menge

Ja

Nein

Nein

Nein

Nein

Nein

1,00 stiick

1,00 Stiick

1,00 Stiick

1,00 Stiick

2,00 Stiick

Einzelpreis (nicht defi =
98.500,00

7.500,00

13.000,00

18.000,00

30.000,00

0.00

Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitdten Aufgaben Dokumente Einsatze/Aufgaben E‘
>
Position Artikel
i ™= Posten ohne Artikel einfiigen ™= Unterposten einfiigen 5 E v
v @ 1 Produkt 5L1
@ 11 Modul D
Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) USt
MCc 12 Modul A Comfort
I - @ 1 Produkt SL1 Ja 1,00 Stiick 98.500,00 98.500,00
mMmc 13 Modul B Comfort
@ 11 lodul D Nein 1,00 Stiick 7.500,00 7.500,00 15,00%
Ms 14 Modul C Standard
MC 12 Modul A Comfort MNein 1,00 stiick 13.000,00 13.000,00 19,007
ﬁ 2 Standardprodukt 3
Mo 13 Modul B Comfort Nein 1,00 Stiick 18.000,00 18.000,00 19,00 - e "

Modul C Standard

Standardprodukt 3

Nein 2,00 Stiick

2,00 stiick

30.000,00

0,00

50.000 48 b 00%

0%

0,00%

10,00%

Wenn Sie ein Produkt als Unterposten einfligen wollen kbnnen
Sie entweder die SmallEdit Uber den Neuanlage-Button 6ffnen
und einen der bereits im Angebot vorhandenen Posten als

Oberposten wahlen...

MNein

2,00 Stiick

0,00




Ang ebot A roimo

Produkt als Unterposten einfugen - Baumtabelle

ngebotsposten rodukte elege nschreil tivitdten ufgaben okumente insdtze/Aufgaben . Oberposter 1| Produkt SL1 v
> Angebotspost Produkt Beleg Ansch Ak Aufgab Dok E /Aufgab : Sberposten |
> Position 15
@ = ™= Unterposten einfiigen ] = v @® I = En
Posten chne Artike
Angebotsposten: 11
Artikel = A v
Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) USt Rabattin % Optional F = o
. . en 1,00
1 Produkt SL1 Ja 1,00 Stuck 98.500,00 98.500,00 Mein Mein
@ 1 Modul D Nein 1,00 Stick  7.500,00 7.500,00 19,00% 0,00% Nein Ja Einhe
Me 12 Modul A Comfort Nein 1,00 Stiick 13.000,00 13.000,00 19,00% 0,00% Nein Nein ¢ U

= e
é’ MC 13 Modul B Comfort MNein 1,00 Stick 18.000,00Q, 18.000,00 19,00% 0,00% MNein MNein + Ein e el
o 9
F > C Standard 2,00 Stiick é Nein Nein = 0,00
@ 2
[aa] £
=] o 0 o ) ) @
e ...oder Sie markieren einen Angebotsposten (1) und Nem  Nein | S

fuhren die Aktion ,Unterposten einflgen” aus (2). Es
offnet sich die SmallEdit. Dort wird der markierte
Posten automatisch als Oberposten eingetragen (3).




Ang ebot A roimo

Optionaler Oberposten

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitaten Aufgaben Dokumente Einsatze/Aufgaben Digitale Signatur

—
™= Posten ohne Artikel einfiigen ™= Unterposten einfligen [ Produktpaket hinzufiigen IE serienaktion v iz

Angebotsposten: 11

%+ Position v Artikel ¥ Konfigurierbar = Menge ¥ Einheit 5 Einzelpreis (EUR) = Gesamtpreis (EUR) ¥ USt & Rabattin % = Optional 5 Preis verbergen + =
@ 1 Produkt SL1 Ja 100 Stiick 98.500,00 (08.500,00) a
@ 1 Modul D Nein 100 Stiick 7.500,00 (7.500,00) 19,00 0,00 a
5 MC 1.2 Modul A Comfort MNein 100 Stilick 13.000,00 (13.000,00) 18,00 0,00
=
]
; > MC 13 Modul B Comfort Nein 1,00 Stiick 18.000,00 (18.000,00) 19,00 0,00
=
o
Ms) 1.4 Modul C standard Nein 2,00 Stiick 30.000,00 (60.000,00) 19,00 0,00

Standardprodukt 3 2,00 Stick 0,00 0,00

b Wenn Sie einen Oberposten als ,,Optional” kennzeichnen, werden
automatisch auch die Unterposten auf ,Optional” gesetzt und der

Button kann bei den Unterposten nicht mehr deaktiviert werden.
Ist ein Oberposten nicht ,Optional”, kbnnen Sie die Unterposten
beliebig als ,Optional” oder ,Nicht optional” kennzeichnen.




Ang ebot A roimo

Produktpaket hinzufugen

Sie kdnnen zum
gl e v Angebot Produkt-

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitdten Aufgaben Dokumente Einsdtze/Aufgaben Digitale Sig! H x

%= Posten ohne Artikel einfigen % Unterposten einfugen | (8 Produktpaket hinzufuigen = v = Pflichteingabe fehit k t h. f..
Lo o] pakete hinzufiigen,
Angebotsposten; 11 d . S . . C
Paosition Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) USt Rabatt in % Optional Preisvern = E Ie Ie I RM

- @ 1 Produkt SL1 la 1,00 Stiick 98.500,00 98.500,00 Nein Nein h I nte rlegt ha benO
@ n Modul D Mein 1005tck  7.500,00 7.500,00 19,00% 0,00% Nein  Ja We nn Sle VOr d em

®
® ,
=< haben, werden die
- @ 4 Produkt SL3 Nein 1,00 stuck 73.000,00 73.000,00 Nein Nein P ro d u kte d es
®
®

3 Werbemittel - Give away Nein 100,00 Stiick  (10,00) (1.000,00) 19,00% 0,00% Ja Nein W

<
MC 12 Modul A Comfort Nein 1,00 stiick 13.000,00 13.000,00 19,00% 0,00% Nein Nein ; Au Sfu h re n d e r' Aktio n
c =
U 13 Modul B Comfort N 1,00 Stiick 18.000,00 18.000,00 19,00% 0,00% N N o H
g \odul omior ein ucl ein ein E elnen Angebots_
- > 14 Modul C Standard Mein 2,00 Stiick 30.000,00 60.000,00 19,00% 0,00% Nein Mein = .
2 posten markiert
- 2 standardprodukt 3 Nein 2,00 Stiick 0,00 0,00 19,00% 10,00% Nein Nein £

41 Modul C Comfort Nein 1,00 Stick  33.000,00 32.000,00 19,00% 0,00% Nein  Nein P ro d u ktpa kets d (@] rt
42 Modul A Standard Nein 1,00 Stuck 10.000,00 10.000,00 19,00% 0,00% Nein Nein a | s U nte rp Oste n
43 Modul B standard Nein 2,00 stuick 15.000,00 30.000,00 19,00% 0,00% Nein Nein

< eingefugt.

Produktpaket hinzufligen

Es werden nur die Produkte eines Produktpakets ibernommen, die
aktiv sind und fiir die ein Preis flir das Angebot ermittelt werden kann.




Ang ebot A roiro

Berechnung der Preise im Angebot

Die Menge (1) muIt||£)I|ziert mit dem Einzelpreis (2) und abzuglich des Artikelrabatts (3) ergibt den
Gesamtpreis eines Postens (4).

Wurde der Posten als ,optional” gekennzeichnet (5), werden Einzel- und Gesamtpreis des Postens in
Klammern gesetzt (6). Im Angebotsreport werden optionale und nicht optionale Posten als separate
Summen angezeigt.

Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) ust Rabatt in % Optional Preis verbergen Besch
- @ 1 Produkt SL1 Ja 1,00 Stiick 98.500,00 98.500,00 Nein Mein
@ 11 Modul D Nein 1,00 Stiick 7.500,00 7.500,00 19,00% 0,00% Nein Ja
MC 12 Modul A Comfort MNein 1,00 Stick 13.000,00 13.000,00 19,00% 0,00% MNein Mein
c B B .
g MC 13 Modul B Comfort MNein 1,00 Stiick 18.000,00 18.000,00 19,00% 0,00% Mein Mein
o
F > . 14 Modul C Standard Nein 2,00 Stiick 30.000,00 60.000,00 19,00% 0,00% Nein Mein
&
1=

e 2 Standardprodukt 3 Nein | 2,00 stiick | |5.000,00 | 19,00% Nein Nein
WG 3 Werbemittel - Give away MNein 100,00 StUckEI{‘I0,00) (‘I.OO0,00)I 19,00% 0,00% Mein Werbt

113

A
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Verhalten bei Mengenanderung eines Oberpostens

Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) ust

@ 1 rewew . Wenn Sie die Menge eines Oberpostens

@ n Modul D Nein 1,00 Stiick 7.500,00 7.500,00 19,00% a N d ern , we rd en d | e M e nge N d er U nte r-
MC 12 Modul A Comfort 1,00 Stiick 13.000,00 13.000,00 19,00% posten bel m Spelchern a UtomatISCh

angepasst. Auch alle Gesamtpreise werden
neu berechnet.

2,00 Stiick 30.000,00 50.000,00 19,00%

. 14 Modul C Standard

Pestien A Komgerercar Menge - Einzelpress(EUR) Gessmiorgs (BUR) LSt Im Beispiel wird die Menge von ,Produkt SL1“ von 1

@ 1 o 2 sas0000 | 700000 auf 2 erhéht. Die Mengen von ,Modul D*, ,Modul A
QD vowo Nein 200stuck | 750000 1500000 19.00% Comfort”, Modul B Comfort” und ,Modul C Standard”

@ 12 woduacomor  ein 200stuck | =ovooo 2600000 v verdoppeln sich beim Speichern automatisch auch.

200stck| 00000 | 3600000 19.00% Entsprechend werden die Summen neu berechnet.

MC 13 Modul B Comfort Nein

. 14 Modul C Standard Mein 4,00 stiick 30.000,00 120.000,00 19,00%

Die Preise optionaler Unterposten
o werden nicht in den Gesamtpreis

des Oberiostens einierechnet.



Angebot

Verhalten bei Mengen- oder Preisanderung eines Unterpostens

@
®

MC

MC

©
®

MC

MC

115

Position Artikel

1 Produkt SL1

11 Modul D

12 Modul A Comfort
13 Modul B Comfort
14 Modul C Standard

Position Artikel

1 Produkt SL1

11 Modul D

12 Modul A Comfort
13 Modul B Comfort
14 Modul C Standard

Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR)
Ja 1,00 stick I 98.500,00 98.500,00 I

Nein | 1,00 stiick I 7.500,00 7.500,00

Nein 1,00 Stiick 13.000,00 13.000,00

Nei 1,00 Stiick 18.000,00 18.000,00

N 2,00 Stiick 30.000,00 60.000,00

Ja 1,00 Stiick
Mein 1,00 Stiick
MNein 1,00 Stiick
MNein 2,00 Stiick

Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR)

| 106.000,00 106.000,00 |
7.500,00 15.000,00
13.000,00 13.000,00
18.000,00 18.000,00
30.000,00 60.000,00

‘\ ADITO

Der Einzelpreis des Oberpostens errechnet
sich automatisch aus den Gesamtpreisen der
Unterposten. Das heil3t, wenn Sie die Menge
oder den Einzelpreis eines Unterpostens
andern, werden Einzelpreis und Gesamtpreis
des Oberpostens neu berechnet.

A



Angebot

Rabatte

‘\ ADITO

1038-1

Frau Anja Lindner | Industrial Steel AG &

| & B P
‘ Tags
Details £
Preise &
3 | summe ne R 18800000 |
abatt in ? 0,00%
‘ 0,00
188.000,00
35.720,00

to (EUR)  223720,00

Weitere Informationen

Angebotsposten

Produkte

@
®

MC

MC

™= Posten ohne Artikel e

Position Artikel

1 Produkt SL1

1 Modul D

12 Modul A Comfort
13 Modul B Comfort
14 Modul C Standard
2 Standardprodukt 3
3 Werbemittel - Give
4 Produkt 5L3

41 Modul C Comfort
42 Modul A Standard

Modul B fard

Belege

Anschreiben

nfiigen -

Konfigurierbar
Ja

Nein

Nein

Nein

Nein

Nein

way Nein

Nein

Nein

Nein

Aktivitdten

Unterposten einfligen

Menge
1,00 Stiick
2,00 Stiick
1,00 Stiick
1,00 Stiick
2,00 Stiick
2,00 Stiick
100,00 Stiick
1,00 Stiick
1,00 Stick
1,00 Stiick

2,00 Stiick

Aufgaben

[ Produktpaket hinzufiigen

Einzelpreis (EUR)
106.000,00
7.500,00
12.000,00
18.000,00
30.000,00
5.000,00
(10,00)
73.000,00
33.000,00
10.000,00

15.000,00

Die ,Summe netto” (3) ergibt sich aus den Gesamtpreisen der einzelnen
Angebotsposten. Der Artikelrabatt ist also in der ,Summe netto” schon

enthalten. Die Gesamtpreise optionaler Angebotsposten (4) werden
nicht in die ,Summe netto” einberechnet.

Dokumente

Gesamtpreis (EUR)
106.000,00
15.000,00
13.000,00

18.000,00

60.000,00

73.000,00

33.000,00

10.000,00

30.000,00

Der Artikelrabatt (1) wird direkt beim
Posten eingetragen und dort in den

Einsdtze/Aufgaben

Digitale Signatur

E= Serienaktion v

ust Rabatt in %
19,00% 0,00%
19,00% 0,00%
19,00% 0,00%
19,00% 0,00%
19,00% 0,00%
19,00% 0,00%
19,00% 0,00%

19,00%

Logs

%5 Filter Em

Angebotsposten: 11

Optional Preisvel = n
Nein Nein
Nein Ja
Nein Nein
Nein Nein
Nein Nein
Nein Nein
Ja MNein
Nein Nein
Mein Nein
Nein Nein

Gesamtpreis (2) einberechnet.
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Rabatte

Keine Rabatte
eingetragen.

Preise s al>
71000
3400

o

117

Rabatt in %
manuell ein-

getragen.

‘\ ADITO

Sie kdnnen im Angebot (und im Beleg) aulBerdem einen Rabatt in %, einen
Rabatt in (EUR), einen rabattierten Betrag netto oder eine Summe brutto
festlegen. Die Werte hangen rechnerisch voneinander ab. Wenn sie einen

Wert manuell festlegen, errechnen sich die anderen Werte automatisch.

1020-3 1020-3

manuell ein-
getragen.

Prelse - > Prelse
1 . 71.000 71.000
63.900 63.999,4
12141 . 12159,89
76.041 76159,29

=3 -

Wy R S

Waltara Infarmatinnan

Rabatt in (EUR) |

>

Rabattierter
Betrag netto

manuell ein-
getragen.

Prelse

71000

8,45

59995

65000

12350,1

77350,6

B Summe brutto
manuell ein-

getragen.

Preise §F o )>

A



Ang ebot A roimo

Posten ohne Artikel

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitdten Aufgaben Dokumente Einsdtze/Aufgaben Digitale Signatur Logs
™= Posten ohne Artikel einfiigen ™= Unterposten einfiigen [ Produktpaket hinzufiigen I= Serienaktion v 25 Filter |
Angebotsposten: 9
Position  Artikel Konfigurierbar ~ Menge Einzelpreis (EUR)  Gesamtpreis (EUR)  USt Rabattin%  Optional  Preis verbergen  Beschrell =
I - 1 GroRraumbiiro I MNein 4,00 28.670,00 118.680,00 Nein Nein
@ 11 Stehtisch manuell verstellbar Nein 120,00 Stiick 500,00 60.000,00 19,00% 0,00% Nein Nein
@ 12 Burostuhl mit Armlehne Mein 120,00 Stick 489,00 58.680,00 19,00% 0,00% Nein MNein
%c-’ I v fﬁ 2 Besprechungsraum I Nein 4,00 1.950,00 7.800,00 Nein Nein
;_ > @ 21 Konferenztisch Mein 4,00 Stiick 350,00 1.400,00 19,00% 0,00% Nein Mein
g @ 22 Konferenzstuhl ohne Armlehne Nein 32,00 Stiick 200,00 6.400,00 19,00% 0,00% Nein Nein
Iv 5] 3 Konferenzraum I Nein 1,00 5.400,00 5.400,00 Nein Nein
® - Mit ,Posten ohne Artikel” kdnnen Sie ein Angebot gliedern. Im
Sl Beispiel sehen Sie das Angebot eines Schreiners, der fiir einen

Kunden verschiedene Mdbel herstellt und diese im Angebot

nach Wohnraum gliedert.



Ang ebot A roimo

Button , Posten ohne Artikel einfigen”

Sie kdbnnen dem Posten

Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitaten Aufgaben Dokumente Einsatze/Aufgaben b
: Positior p
I ™= Posten chne Artikel einfiigen I ™= Unterposten einfiigen 5] = v = len]
Bezeichnung .
Angebotsposten:9 Geben Sie dem Posten
A q 3 q q Rabatt in . .
Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) USt Rabattin = t h k |
: : e ohne Artikel einen Namen.
Optiona
- 1 GroRraumbiiro Nein 4,00 29.670,00 118.680,00 Neir i
< Preis verbergen
@ 11 Stehtisch manuell verstellbar  Nein 120,00 Stlick 500,00 60.000,00 19,00% 0,00% Neir
s B
g @ 12 Burostuhl mit Armlehne Nein 120,00 Stiick 489,00 58.680,00 19,00% 0,00% Neir 8
=> E Beschreibung
@ - 9 2 Besprechungsraum Mein 4,00 1950,00 7.800,00 Neir o
€ T
@ 21 Konferenztisch Nein 4,00 Stiick 350,00 1.400,00 19,00% 0,00% Neir ;
@ 22 Konferenzstuhl ohne Armlehne Nein 32,00 Stiick 200,00 6.400,00 19,00% 0,00% Neir
G 3 Konferenzraum Nein 1,00 5.400,00 5.400,00 Neir
@ e | Konferenztisch Nein 4,00 Stiick 350,00 1400,00 19,00% 0,00% Neir
<
@ 32 Konferenzstuhl chne Armlehne Nein 20,00 Stiick 200,00 4.000,00 19,00% 0,00% Neir
Pflichteingabe fehlt
€ Abbrechen

Die Aktion ,Posten ohne Artikel einfligen” ist sowohl in der
Baumtabellen-Ansicht als auch in der Multiedit-Ansicht verfugbar.

119
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Posten ohne Artikel einfigen - Baumtabelle

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitaten Aufgaben Dokumente Einsatze/Aufgaben : Oberposten v
: Position 4
| I ™= Posten ohne Artikel einfiigen ™= Unterposten einfligen 3 = v = ED
Posten ohne Artikel (
Angebotsposten: 9
Bezeichnung * | Bezeichnung
Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) USt Rabattin% Opt = F
i i ) Rabattin % 0,00
v 1 Grofraumburo Nein 4,00 29.670,00 118.680,00 Nein »
Optional
1 Stehtisch manuell verstellbar  Nein 120,00 Stiick 500,00 60.000,00 19,00% 0,00% Nein 3 <
g Preis verbergen
12 Burostuhl mit Armlehne Nein 120,00 Stuick 489,00 58.680,00 19,00% 0,00% Nein 3 3

2 Besprechungsraum Nein 4,00 1950,00

4

c
]
=
o]
-
-
™M
=]

120

L I |1 der Baumtabellen-Ansicht konnen Sie auch die Smalledit
Sl ([Der den Neuanlage-Button 6ffnen und dort entscheiden,

dass Sie einen Posten ohne Artikel erganzen wollen, indem
Sie den Button ,,Posten ohne Artikel” aktivieren.

3 Konferenzraum Nein 1,00 5.400,00

4

00°0060-00

31 Konferenztisch Nein 4,00 Stick 350,00

32 Konferenzstuhl ohne Armiehne Nein 20,00 Stuck 200,00
Pflichteingabe fehit

€ Abbrechen
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Posten ohne Artikel - Gesamtpreisberechnung

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitdten Aufgaben Dokumente Einsdtze/Aufgaben Digitale Signatur i

= Posten ohne Artikel einfligen %= Unterposten einfiigen ¥ Produktpaket hinzufiigen Serienaktion v @@ 2= Filter o}

Angebotsposten: 9

Position  Artikel Konfigurierbar  Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) USt Rabattin % Optional Preis verbergen Beschre =
- 1 GroRraumbiiro Nein 4,00 29.670,00 118.680,00 Nein Nein
@ 11 Stehtisch manuell verstellbar Nein 120,00 Stuck 500,00 60.000,00 19,00% 0,00% Nein MNein
c
% @ 12 Blrostuhl mit Armlehne Nein 120,00 Stiick 489,00 58.680,00 19,00% 0,00% Nein Nein
g ’ - ﬁ 2 Besprechungsraum Nein 4,00 1.950,00 7.800,00 Nein Nein
c @ 21 Konferenztisch Nein 4,00 Stiick 350,00 1.400,00 0,00% Nein Nein
@ 22 Konferenzstuhl ohne Armlehne  Nein 32,00 Stiick 200,00 6.400,00 0,00% Nein Nein
v @ 3 Konferenzraum Nein 1,00 . . .. . .
Unter die Posten ohne Artikel fligen Sie die Produkte
Q@ oo e B ols Unterposten ein. Am Posten ohne Artikel werden
@ 32 Konferenzstuhl ohne Armlehne  Nein 20,00 Stiick die GesamthEise a”er Untergeordneten PrOdUkte

aufsummiert angezeigt.



Ang ebot A roimo

Reihenfolge der Angebotsposten anpassen - Baumtabelle

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitaten Aufgaben Dokumente Einsatze/Aufgaben Digitale Signatur
™= Posten ohne Artikel einfugen ™= Unterposten einfligen @ Produktpaket hinzufugen i= Serienaktion Vv %5 Filter o}
Angebotsposten: 1
Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) ust Rabattin %  Optional Preis verbergen Beschreibung =
- @ 1 Produkt SL1 Ja 1,00 Stiick 106.000,00 106.000,00 Nein Nein
@ 11 Modul D Nein 2,00 Stuick 7.500,00 15.000,00 19,00% 0,00% Nein Ja

c .«
% Me © IGATIR By Neh o8 Sk 15808.08 13606, 0o 1900%  0,00% Nein  Nein
-2
% MC 13 Modul B Comfort Nein 1,00 Stuck 18.000,00 18.000,00 19,00% 0,00% Nein Nein
=]
- MS 14 Modul C Standard Nein 2,00 Stiick 30.000,00 60.000,00 19,00% 0,00% Nein Nein

Standardprodukt 3 Nein i lick 5.000,00 9.000,00 19,00% 10,00%

Werbemittel zur direkten Herausgabe an Inte

Die Reihenfolge der Angebotsposten kénnen Sie innerhalb
einer Ebene einfach per Drag & Drop andern. Wenn Sie bei

einem Stucklistenartikel den Oberposten verschieben,
werden alle Unterposten mit verschoben.




Ang ebot A roimo

Reihenfolge der Angebotsposten anpassen - Baumtabelle

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitaten Aufgaben Dokumente Einsatze/Aufgaben Digitale Signatur

= Posten ohne Artikel einfugen ™= Unterposten einfugen P Produktpaket hinzufiigen

Serienaktion Vv %5 Filter Bl

Angebotsposten: 1

Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) Ust Rabattin %  Optional Preis verbergen Beschreibung =
- @ 1 Produkt SL1 Ja 1,00 Stuick 106.000,00 106.000,00 Nein Nein
- @ 11 Modul D Nein 2,00 Stiick 7.500,00 15.000,00 19,00% 0,00% Nein Ja
% MC 12 Modul A Comfort Nein 1,00 Stuick 13.000,00 13.000,00 19,00% 0,00% Nein Nein
g ’ MC 13 Modul B Comfort Nein 1,00 Stuick 18.000,00 18.000,00 19,00% 0,00% Nein Nein
c MS) 14 Modul C Standard Nein 2,00 Stick 30.000,00 60.000,00 19,00% 0,00% Nein Nein
2 Standardprodukt 3 Nein 2,00 Stiick 5.000,00 9.000,00 19,00% 10,00% Nein Nein
Sie kdnnen Posten nur innerhalb einer Ebene et -
verschieben. Wenn Sie einen Unterposten zu o |

einem Oberposten machen wollen oder
umgekehrt, bekommen S|e elne Fehlermeldung. Ein Posten darf seine Ubergeordnete Position nicht verandern




Ang ebot A roimo

Uberblick liber alle aus einem Angebot generierten Belege

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitaten Aufgaben Dokumente Einsatze/Aufgaben Digitale Signatur
® 25 Filter =
Belege: 3
Belegnummer % Belegtyp * Firma % Kontakt % Versendet & Belegdatum + Storniert ¥ Summe netto (EUR) + =
. 1033 Rechnung Meister Messebau GmbH Ja 21102024 Nein 3.750,00
o 1032 Lieferschein Meister Messebau GmbH Ja 21102024 Nein 3.750,00
@ 1031 Bestellbest&tigung Meister Messebau GmbH Ja 18102024 Nein 3750,00

1011-1| Gewonnen
v

Sie sehen hier die mit dem Angebot verknUpften Belege
oder kdnnen Belege wie Bestellbestatigung, Lieferschein
oder Rechnung anlegen. Die Aktionsleiste ist nur aktiv,
wenn das Angebot den Status ,Gewonnen” hat.




Ang ebot A roimo

Textelemente im Anschreiben anpassen

Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitaten Aufgaben Dokumente Einsatze/Aufgaben Digitale Signatur

Texte A
Briefanrede « Guten Tag,

Kopftext auswahlen Angebot Kopftext *x
Kopftext = Wir danken |hnen fir Ihre Anfrage und bieten Ihnen die von Ihnen genannten Produkte wie folgt an:

FuBtext auswahlen Angebot Fultext x

FuBtext Wir freuen uns auf Ihre Beauftragung und stehen fur Ruckfragen gerne zur Verfugung. AU SWa h | ei nes Sta n da rdtextba UStei ns.

[VIELETG G € Abbrechen

Sie kdnnen den Text fur ein Angebot

auch individuell anpassen.

1000-4 | Offen
v

0 Sobald ein Angebot versendet ist, kénnen Sie die
Texte im Tab ,,Anschreiben” nicht mehr bearbeiten.

R A




Ang ebot A roimo

Weitere Tabs

Tab , Aktivitaten™: Hier haben Sie den Uberblick Giber alle mit dem Angebot
verknupften Aktivitaten und Sie kdnnen auch direkt weitere Aktivitaten anlegen.

Tab ,,Aufgaben: Hier haben Sie den Uberblick tiber alle mit dem Angebot verknlpften
Aufgaben und Sie kdnnen auch direkt weitere Aufgaben anlegen.

Tab ,,Dokumente”: Hier kbnnen Sie zum Angebot gehdrende Dokumente hochladen.

Tab , Einsatze/Aufgaben”: Hier kdnnen Sie mit dem Angebot verknUpfte Einsatze,
Einsatzaufgaben und die zugehdrige Ressourcenplanung sehen.

Tab , Digitale Signatur”: Sie konnen hier Kontakte hinterlegen, denen die Mdglichkeit
zur digitalen Signatur gegeben werden soll (siehe Doku zur Digitalen Signatur).
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Angebot versenden

A



Angebot anzeigen

©

1000-3

Skyscraper Bau GmbH @®

Details
Wahrung EUR

Ansprechpartner Tim Admin @

Status Offen
Datum 10.03.2025
Sprache Deutsch

Skyscraper Bau GmbH
Rathausallee 50
22846 Norderstedt

Adresse

128

A

A

< Angebotsposten Pr

%+  Position + 2
M Beobachte Datensatz
™ Neue Angebotsversion

Ny Angebot kopieren

B Angebot anzeigen

&= Neue Aufgabe

P Workflow starten

[¥] Genehmigung anfordern
‘& Neues Serviceticket

{} Admin-Ansicht 6ffnen

‘\ ADITO

Uber die Aktion ,Angebot anzeigen” 6ffnen Sie den PDF-
Report (siehe nachste Folie),

den Sie herunterladen und per Post versenden konnen,

den Sie direkt per E-Mail versenden kénnen.

Die Aktion ,Angebot anzeigen” ist nur aktiv,
wenn Posten im Angebot vorhanden sind.

A



Angebot anzeigen A roiro

Angebots-Report

Angebot X
@ Als E-Mail versenden
» Automatischer Zoom ~ 1 /1 ~ v &
Wir danken Ihnen fur Ihre Anfrage und bieten Ihnen die von Ihnen genannten Produkte wie folgt an: -
Pos. Artikelnummer  Artikelbezeichnung Menge Rabatt Optional Einzelpreis USt  Gesamtpreis
% EUR % EUR
1 WG3001-SL Produkt SL1 1,00 Sttick Nein 80.000,00

Foanoe Wenn Sie bei einem Produkt im Angebot den

O, - - : Button ,Preis verbergen” aktiviert haben, dann
\lodul C Standard Nein 3000000 1900 60.00000 werden Einzelpreis, Ust und Gesamtpreis im

2 5001 Serviceeinsatz 15,00 Stunden 10,00 Nein AngebotS_Report nlCht angezelgt.

3 we1 Werbemittel - Give away 100,00 Stiick 10,00 19,00

Werbemittel zur direkten Herausgabe an Interessenten, Kunden, ...

Summe netto exkl. opt. Posten 81.350,00

25,00 % Rechnungsrabatt 20.337,50

Summe EUR ohne USt 61.012,50

zzg|.Summe USt 11.592,38

Summe ext ope Poseen Tro0e Die Gesamtpreise der als ,,optional”
I gekennzeichneten Posten werden

Summe opt. Posten netto 1.000,00 .

25,00 % Rechnungsrabatt 250,00 als Sepa rate Summe ausgewiesen.

Summe EUR ohne USt 750,00

zzgl.Summe USt 142,50

Summe opt. Posten brutto 892,50




Angebot anzeigen A oo

Angebots-Report

Angebot x

@ Als E-Mail versenden

@ Automatischer Zoom 1 1 S

Sehr geehrte Frau Amsel,

wir danken Ihnen fur Ihre Anfrage und bieten Ihnen die von Ihnen genannten Produkte wie folgt an:

Pos.  Artikelnummer Artikelbezeichnung Menge Optional  Einzelpreis Ust  Gesamtpreis D a rstel | u ng \Vela Poste no h ne

EUR % EUR
L * sooan] Artikel im Angebots-Report
.
I 2 Kuche 1 Nein 2.800,00 z‘souluol
I 3 Schlafzimmer 1 Nein 1.200.00 1 ZOU.DOI
Summe netto exkl. opt. Posten 4.500,00
zzgl Summe USt 855,00
Summe exkl. opt. Posten 5.355,00

Zahlungsbedingungen 7 Tage netto

Lieferbedingung frei Haus

Wir freuen uns auf Ihre Beauftragung und stehen fur Ruckfragen gerne zur Verfagung.
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Angebot versenden A roiro

Angebot drucken fiir Postversand

Angebot X
@ AisE-Mail versendien Laden Sie das Angebot

» Automatischer Zoom ~ 1 1~ ~ E heru nter Und drUCken Sie
Wir danken Ihnen fur Ihre Anfrage und bieten Ihnen die ven [hnen genannten Produkte wie folgt an: es au S’ wenn S | e es p er
Pos. Artikelnummer  Artikelbezeichnung Menge Rabatt Optional Einzelpreis USt  Gesamtpreis P OSt Ve rse n d e n m O C hte n *

. % Fut Setzen Sie den Status im

1 WG3001-SL Produkt SL1 1,00 Sttick Nein 80.000,00 80.000,00 1
11 WG3_MAS  Modul A Standard 2,00 Stiick Nein 1000000 19,00 20.000,00 AngebOt auf Ve rsendet !

sobald Sie das Angebot
verschickt haben.

@

j 2006

Standard 2,00 Sttick Nein 19,00

odul

1.3 WG3_MC-S Modul C Standard 0 Stuick Nein
2 5001 Serviceeinsatz 15,00 Stunden 10,00 Nein
3 WB1 Werbemittel - Give away 100,00 Stiick Ja 10,00 19,00 1.000,00

Werbemittel zur direkten Herausgabe an Interessenten, Kunden, ...

Summe netto exkl. opt. Posten 81.350,00
25,00 % Rechnungsrabatt 20.337,50
Summe EUR ohne USt 61.012,50
zzg|.Summe USt 11.592,38
Summe exkl. opt. Posten 72.604,88
Summe opt. Posten netto 1.000,00
25,00 % Rechnungsrabatt 250,00
Summe EUR ohne USt 750,00
zzgl.Summe USt 142,50

Summe opt. Posten brutto




Angebot versenden A roiro

Angebot per E-Mail versenden

Angebot X

A 4
X

tsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitaten Aufgaben
Automatischer Zoom ~ £y — Empfanger gl@meister-messebau.hr v
"= Posten ohne Artikel einfiigen = m =E v = Em Dokumentvorlage Dokumentvorlage ~
Angebotsposten: 6 Betreff Betreff
) ) Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtp = J

Der Button ist nur aktiv, wenn der
Status des Angebots ,Offen”,

1 Produkt SL1 Ja 1,00 Stiick 70.000,00 70.000,00

1 Modul A Standard Nein 1,00 Stiick 10.000,00 10.000,00 Benutzerdefinierte Datei hochladen

G f 7} d F 2 b " L . Vorlage
L epru t oaer " relgege en ISt g ‘ 12 Modul B Standard Nein 2,00 stiick (0,00) (0,00) i A Datei hier ablegen
. 13 Modul C standard Nein 2,00 stiick 30.000,00 60.000,00 5
- . @ E-Mail versenden
Sehr geehrter Herr Weingartner, a 2 Serviceeinsatz Nein 10,00 Stunden 100,00 1000,00
Wir danken Ihnen fur Ihre Anfrage und bieten Ihnen genannten i folgr an:
WG 3 Werbemittel - Give away Nein 100,00 Stiick 10,00 1.000,00
Pos. Artikelnummer  Artikelbezeichnung Menge Rabatt Optional Einzelpreis USt  Gesamtpreis
¥ EUR % EUR
1 WG3001-SL Produkt SL1 1,00 Stick Nein 80.000,00 B0.000,00
Mit Hilfe des Buttons , Als E-Mail
n x q o q
versenden” 6ffnen Sie eine SmallEdit
2 S001 Serviceeinsatz 15,00 Stunden 10,00 Nein

3 WB1 Werbemittel - Give away 100,00 Stiick I 1000 1200 1.000.00 . i m CO ntext ”Ange bot“.

Sie kdnnen beim Erstellen der E-Mail KI-Funktionen nutzen, wenn Sie dazu berechtigt
sind. Naheres dazu finden Sie in der Doku ,,Dokumentvorlagen, Briefe & E-Mails schreiben”.

RE A




Angebot versenden A roiro

Angebot per E-Mail versenden

> Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitaten Aufgaben H Fa I | S S i e h i e r ei n e D O kU m e ntVO r_
— e lage wahlen, wird der dort hinter-
1 ] B € M | oowmenotage  Dokumentuoriage legte Text in der E-Mail angezeigt.

Angebotsposten: 6 Betreff Betreff

Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtp = J

@ 1 Produkt SL1 la 1,00 Stiick 70.000,00 70.000,00 H ier kénnen S|e eine benutze r-

. 11 Modul A Standard Nein 1,00 Stiick 10.000,00 10.000,00 E=wh=\ definierte d eﬂ n |e rte VO rl age h ocC h |a d e n, aus
. 2 Modul B Standard Nein 2005tick  {0,00) (0.00) 2, Datei hier ablegen d er d er E-Mai |_Text gezoge n wi rd .
WG

E-Mail ~

13 Modul C Standard Nein 2,00 Stiick 30.000,00 60.000,00

1020-3 | Offen
v

~ . I @ E-Mail versenden I
2 Serviceeinsatz Nein 10,00 Stunden 100,00 1.000,00

3 Werbemittel - Give away Nein 100,00 Stiick 10,00 1.00Q.00

Mit Klick auf den Button
,E-Mail versenden”

offnet sich ein Overlay.
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Angebot versenden A roiro

Angebot per E-Mail versenden

v Al £ AvBA~ B I U 4 E 5 x x4~ — = @ ®m D D =D = o Boee v OF-1T « @-3 8

Je nachdem, was Sie in der SmallEdit

definiert haben, werden hier Empfanger,
Betreff und Inhalt bereits vorbelegt.

Das Angebot wird als Anhang
im PDF-Format hinzugefugt.

nnnnnnn

Fuhren Sie die Aktion , Erstellte E-Mail
herunterladen” aus, um die E-Mail zu 6ffnen.




Angebot versenden A roiro

Angebot per E-Mail versenden

Angebotsstatus wurde gedndert X

Das System informiert Sie daruber,

dass der Angebotsstatus auf
.versendet” gesetzt wurde.

Sehr geehrter Herr Weingartner,

vielen Dank fir Ihre Anfrage
Im Anhang erhalten Sie wie besprochen unser Angebot.

er Angebot gefillt und stehen Ihnen filr weitere Fragen gerne zur Verfligung!

Die E-Mail 6ffnet sich,
wie im Overlay definiert.
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Versionierte Angebote

A



Angebotsnummer - Versionsnummer A roiro

1

A B A a %

>

&

Skyscraper Bau GmbH @

Tags

Tag eingeben

Details

Wahrung
Ansprechpartner
Status

Datum

Sprache

Adresse

137

EUR

Tim Admin @
Offen
05052025
Deutsch

Skyscraper Bau GmbH
Rathausallee 50
22846 Norderstedt
DEUTSCHLAND

Angebotsposten

Prc

5+  Position ¥ Ar

M Beobachte Datensatz

‘= Neue Angebotsversion

By Angebot kopieren

B Angebot anzeigen

£= Neue Aufgabe

» Workflow starten

[¥] Genehmigung anfordern
@ Neues Serviceticket

{} Admin-Ansicht 6ffnen

Neue Angebotsversion:
Angebotsposten sollen angepasst werden.
Versionsnummer wird erhéht.

Angebot kopieren:

Wiederkehrendes identisches Angebot wird fur einen
Kunden erstellt. Ggf. ist eine neue Opportunity
anzulegen. Angebotsnummer wird neu vergeben.

A



Versionierte Angebote A ~oiro

Vorganger und Nachfolger in der Vorschau des Angebots

. LoF I © ' - © - 0 7

10351 1037-2 1037-1 1037-2
Frau Anja Lindner | Industrial Steel AG @

Skyscraper Bau GmbH @ Frau Anja Lindner | Industrial Steel AG ® Frau Anja Lindner | Industrial Steel AG @
N B n & & 0 2
&S @ b : F B X i £ o X
Tags -
Tags - Tags - Tags -
Details § -
Detalls O Detalls & - Details -
4 Preise R
Preise - Preise §F v
Prel. v # s
reise y - Weitere Informationen S
Welitere Informationen : Weitere Informationen F Weitere Informationen §F oa Wahrscheinlichkeit 100%
a
. Wahrscheinlichkeit 100% Wahrscheinlichkeit 100% Vorgdnge 1037-1
Wahrscheinlichkeit ~ 25% - - ganger « >
) I Vorganger 1037-1 @ I I Nachfolger 1037 - 2 @I Nachfolger 1037-3 @
Lieferbedingung frei Haus > >
’ Lieferbedingung frei Haus Lieferbedingung frei Haus Lieferbedingung frei Haus
Zahlungsbedingung 30 Tage netto
Zahlungsbedingung 30 Tage netto Zahlungsbedingung 30 Tage netto Zahlungsbedingung 30 Tage netto

Skonto I3 Skonto ;

Angebot ohne Vorganger Angebot mit Vorganger. Angebot mit Nachfolger. Angebot mit Vorganger

und Nachfolger. und Nachfolger.

Angebote. Bei bereits bestehenden Angeboten mit mehreren Angebots-

0 Nach Implementierung der Funktion funktioniert diese nur fur neu angelegte
versionen werden Vorganger und Nachfolger weiterhin nicht angezeigt.




Versionierte Angebote A ~oiro

Neue Angebotsversion nicht aus aktuellster Version erstellen

b @ F < Angebotsposten Pre

1000-2
Neuere Angebotsversion gefunden %
Skyscraper Bau GmbH @

Fine neuere Version ses Angebots ist verfliigbar. Méchten Sie wirklich eine neue Angebotsversio
; & Z : s Pposition & Al Eine neuere Version dieses Angebots ist verfugbar. Mochten Sie wirklich e neue Angebotsvers
aus diesem Angebot erstellen?
M Beobachte Datensatz

ags A
Neue Angebotsversion b —>
g I Ja

Tag eingeben
By Angebot kopieren

B Angebot anzeigen

Details § v

Prelse § v

Weltere Informationen § & | 5 Neue Autgabe Wenn Sie nicht aus der neuesten Angebotsversion
Wahrscheinlichkeit  25% b Worklow starten eine neue Angebotsversion erstellen, bekommen Sie
Vorgéinger 1000-1 @ £ Genehmigung anfordern 0. g. Frage. Wenn Sie die Frage bejahen, bekommt

[iechiooe oo =] R Neues serviceticket die neue Version zwar die héchste Versionsnummer,
T {} Admin-Anscht offnen aber es wird die Version als Vorlage genommen, in
S der Sie die Aktion ausgefihrt haben.

R A
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Angebotsstatus

A



Angebotsstatus A ~oiro

Die Bearbeitung eines Angebots ist abhangig vom Status wie folgt méglich

m Bearbeitungsmaoglichkeit

Offen Das Angebot kann bearbeitet werden.

Zu prufen Das Angebot ist nicht bearbeitbar. Der Freigebende darf den Status andern.

Freigegeben Das Angebot ist nicht bearbeitbar, darf aber versendet werden.

Freigabe abgelehnt Das Angebot kann Uberarbeitet werden. Es darf kein Angebotsdokument
erstellt und versendet werden.

Versendet Das Angebot ist nicht bearbeitbar, aber der Status kann angepasst werden.

Gewonnen Das Angebot ist nicht bearbeitbar.

Verloren Das Angebot ist nicht bearbeitbar.

R A



Angebotsstatus A ~oiro

Opportunity-Status abhangig vom Angebotsstatus automatisch setzen

{ﬁy @ § £ Angebotsposten Produkte Belege Anschreiben Aktivitaten Aufgaben Dokumente Einsatze/Aufgab

1030-1 E= Serienaktit

Luccas Stotter | Winter AG @

s prd : Position Artikel Konfigurierbar Menge Einzelpreis (EUR) USt Ri
@ 1 Modul D Nein 1,00 Stiick 7500,00 10,00% 0,
Tags -
Details & -
Wahrung EUR
IStatus Gewonnen
Datum 04.2026

Wenn Sie den Angebotsstatus auf ,Gewonnen” oder Opportunity-Status aktualisieren?
JVerloren” setzen und mit der verknupften

Opportunity keine weiteren offenen Angebote

verknupft sind, wird ein Overlay eingeblendet, das

danach fragt, ob die verknUpfte Opportunity auch

den Status ,gewonnen“/“verloren” bekommen soll.
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Angebotsstatus A ~oiro

Opportunity-Status abhangig vom Angebotsstatus automatisch setzen

Titel + Folgeprojekt

Nummer 1017

Firma » Winter AG v

Information

R e Wenn Sie das Overlay mit ,Ja" bestatigen, wird die

EditView der Opportunity gedffnet, wo Sie noch die
Begrundung fur den Abschluss wahlen mussen.
Wenn es an der Opportunity sowohl gewonnene als

Project Dauer
Projekt Referenz
Produkt Technik
Produkt Flexibilitat
Produkt GUI

e o auch verlorene Angebote gibt, wird der Status der
Prodlc Motiler stz Opportunity auf ,Teilweise gewonnen” gesetzt.

Unternehmen Internationalitdt
Unternehmen Branchen KnowHow
Sonstiges Bestandskunde
Sonstiges Unbekannt

Phase « Offer v

Start der Opportunity Start der Opportunity

Zieldatum der Leistung 13.04.2027 =

€ Abbrechen Pflichteingabe fehlt

143




Beleg
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Sobald das Angebot gewonnen ist, konnen
Belege wie Bestellbestatigung, Rechnung oder

Lieferschein aus dem Angebot heraus erstellt
werden. Auch das Mahnwesen kann abgebildet

werden.
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Beleg - Allgemein

A



Beleg e ‘\ ADITO

G &
ewonnen . 67 > B € ———————— > Mahnung
) ] D
Angebot Bestellbe- Lieferschein Rechnung
statigung |

:
Stornierung

‘
Gutschrift
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‘\ ADITO

Beleg

Exkurs ins Angebot
Falls optionale Posten im Angebot enthalten
sind, 6ffnet sich ein Overlay mit der Frage,

v @ ¢ € Angebotsposten  Produkte  Beleoe  Ar ob Sie den Beleg tatsachlich erstellen wollen.
- Wenn ja, werden die optionalen Posten aus
1o dem Angebot als nicht optionale Posten in
Frau Gertraud Weingartner | Meister Messebau GmbH @ den Beleg U bel’nom men
& 2 : Position Artikel
Tags é '['l Beobachte Datensatz WG1 Standardprodukt - o
: ' Neue Angebotsversion - Mochten Sie den Beleg tatsachlich erstellen? X
WG2 Produkt 5
Detalls §F o By Angebot kopieren )
Wihrung Euro (EUR) _ r d Of a ebo t ) A len Beleg a 1t optic
IStatu: Gewonnen F 5 Angeboranacioen o "
Lﬁ |-
Datum 06.07.2024 —»|$_Belegerstellen | » —
Sprache Deutsch = n
Adresse Meister Messebau GmbH e
Gertraud Weingartner Sobald das Angebot den Status
AitrachstraBe 7 " . . .
44130 Dingoltng .Gewonnen” hat, ist _dle Aktlpn
DE .Beleg erstellen” aktiv. Damit
Preise P cclangen Sie zur Bearbeitungs-

ansicht der Belegerstellung.

Weitere Informationen I

148




Beleg ‘\ ADITO

Beleg erstellen

Die Belegnummer wird vom System vergeben.

belegnumimer

Be egnummer

Belegtyp * Bestellbestatigung Der Belegtyp , Bestellbestatigung” wird vom

Empfanger » 1 Empfanger System vorbelegt und kann geandert werden.

Ansprechpartner Tim Admin | meineFirma GmbH AIS Ansprechpartner erd automatlSCh

Versendet der angemeldete User eingetragen.

Wahrung * EUR

e 0 Die Felder ,Empfanger”, ,\Wahrung"”, ,Rabatt in %"

N T und ,Sprache” werden mit den Daten aus dem
Angebot vorbelegt.

Belegdatum « 20.10.2025

Zahlungsziel 20.10.2025

Lieferbedingung * | Lieferbedingung v

Zahlungsbedingung Zahlungsbedingung ~

+ | Tage | Skonto -




Beleg ‘\ ADITO

Beleg erstellen

Belegnummer Belegnummer

Belegtyp * Bestellbestatigung v
Empfanger 1 Empfanger v
Ansprechpartner Tim Admin | meineFirma GmbH ~

Versendet

Wahrung * EUR ~
Rabatt in % * 0 . .
. . Das Feld ,Belegdatum” wird mit
prache ® 1 Sprache
dem Tagesdatum vorbelegt.
Belegdatum « 20.10.2025
Zahlungsziel 20102025 Das Zahlungsziel errechnet sich aus dem
R oo Belegdatum und der Zahlungsbedingung.

Zahlungsbedingung

Skonto

+ e L skonto n % Geben Sie hier lhre Skontobedingungen ein.
A




Beleg

Beleg erstellen

151

Skonto

+ |Tage

‘\ ADITO

| Skonto in % -

Briefanrede *

Kopftext auswahlen

Kopftext ¢

FulRtext auswahlen

FuBRtext «

Sehr geehrte Frau Weingartner,
Kopftext auswahlen

| Kopftext

Legen Sie fest, wie im Beleg die Anrede, der Kopf-
und der Ful3text aussehen sollen. Sind fur Kopf-

und Ful3text Dokumentvorlagen im System
hinterlegt, so kdnnen Sie diese hier auswahlen.

FuBRtext auswahlen

| FuBtext

Storniert

Gutschrift erstellt

A



Beleg ‘\ ADITO

Beleg erstellen

echnungsadresse auswahlen Aitrachstralie 7, 84130, Dingolfing Als Rechnungsadresse und Lieferadresse stehen die an der
e - Meister Messebat GmbH vgrknupft'en Firma hinterlegten Adre;sen zur Auswahl. Sie
Gertraud Weingartner kdnnen die Adressen auch manuell eintragen.
Aitrachstralle 7
84130 Dingolfing
DE
Lieferadresse auswahlen AitrachstralRe 7, 84130, Dingolfing W
Lieferadresse * Meister Messebau GmbH

Gertraud Weingartner
Aitrachstrale 7

84130 Dingolfing

DE

Verknupfen Sie bei Bedarf Opportunitys, <
Angebote, weitere Belege oder Einsatze.

Verknupfung

+

© Abbrechen Pflichteingabe fehlt




‘\ ADITO

Beleg

Belegposten

1014-1| Gewonnen

Die Belegposten werden mit
' o allen Informationen aus dem
et T Angebot bzw. aus dem Beleg,
aus dem Sie gestartet sind,
ubernommen.
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Beleg ‘\ ADITO

In Lieferschein/Rechnung tbertragen

% @ £ < Belegposten Info Produ

1038 = Poster

Herr Ludwig Kanzler | privat @®

s 2 Positic
M Beobachte Datensatz
Tags 4 By Beleg kopieren
Tag eingeben = Neue Aufgabe
I § In Lieferschein Gbertragen I
Details §F a
Wahrung Euro (EUR) In Rechnung ubertragen I

Um aus der Bestellbestatigung heraus eine

E:Ej:'m Rgchnun‘g oder einen Lieferschein zu erstellen,
S— — % Somien fahren Slg die Akthn ffIr\ Rechnung uber;ragep“
— 0,00% bzw. ,In Lieferschein tUbertragen” aus. Die Aktio-
ereoniet i nen kénnen nur ausgefuhrt werden, wenn die
S Nein Bestellbestatigung versendet ist.
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Beleg ‘\ ADITO

Beleg erstellen - Belegtypen ,Rechnung”, ,Gutschrift”, ,,Stornierung”

Belegnummer Belegnummer

- Wenn Sie den Belegtyp ,Rechnung”, ,Gutschrift” oder
Belegtyp Rechnung . . . . " a
) LStornierung” wahlen, kdnnen Sie wahlen, ob es sich

eRechnungstyp keine E-Rechnun . .

— - nicht um eine E-Rechnung handelt oder...
Empfinger » | Empfinger
Ansprechpartner Tim Admin | meineFirma GmbH x

...0b es sich um eine ZUGFeRD-Rechnung handelt oder ...

(Wenn Sie ZUGFeRD wahlen, wird zusatzlich das Feld
.Kauferreferenz” eingeblendet. Sie kbnnen dort bis zu 60
[ Beteatvo Rechnung Zeichen erfassen.)

I eRechnungstyp ZUGFeRD

belegnummer

Belegnummer

Empfanger » | Empfanger Angabe, die der Kaufer zur internen Zuordnung der ‘

Rechnung benétigt - z. B. Kostenstelle oder

Ansprechpartner Tim Admin | meineFirma fmbjiaS SN uITES ‘ x
I Kauferreferenz Kauferreferenz I

Versendet
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Beleg erstellen - Belegtypen ,Rechnung”, ,Gutschrift”, ,,Stornierung”

S B ...ob es sich um eine XRechnung handelt.
[ Beteatyp - Rechnung | Wenn Sie XRechnung wahlen, wird zusatzlich
[[erechnungsty XRechnung |\ das Feld Leitweg-ID eingeblendet unq das
I P \ Feld ,Ansprechpartner” wird zum Pflichtfeld.

Ansprechpartner » Tim Admin | meyma GmbH v
Leitweg-ID = | Leitweg-ID I

Versendet

156

A



Exkurs zu Gesetzen und Normen A ~piTo

Die Richtlinie 2014/55/EU verpflichtet zur

Nutzung von E-Rechnungen im 6ffentlichen -
Sektor. Die Umsetzung in Deutschland
erfolgte durch

= 2017 das E-Rechnungs-Gesetz

= 2018 die E-Rechnungsverordnung (ERechV)

Die E-Rechnungs-Verordnung legt fest, dass -
Lieferanten des Bundes ab 27.11.2020

verpflichtet sind, Rechnungen elektronisch

und XRechnungs-konform einzureichen (EN

16931).

157

EN 16931

= |egt das semantische Datenmodell fur die E-Rechnung
fest

= Setzt somit die Richtlinie technisch um

Im Wachstumschancengesetz ist festgelegt, dass

ab dem 01.01. 25 inlandische Unternehmer
bei B2B-Umsatzen E-Rechnungen ausstellen
und empfangen kdnnen mussen

das Format der Richtlinie 2014/55/EU ergo EN
16931 entsprechen muss

alles was nicht der EN 16931 entspricht, eine
.sonstige Rechnung” (Postalisch, PDF, ...) ist

es folgende Ubergangsregelungen gibt

= 2025 - 2026: Papierrechnungen oder sonstige
elektronische Rechnungen* erlaubt (letztere
nur mit Zustimmung des Empfangers)

= 2027:analo Voriahr, wenn im Vorjahr der
Umsatz < 800KE**

= 2028 nur noch E-Rechnung (EN 16931-
konform)

*EDI-Format inklusive
**EDI-Format 2027 noch umsatzunabhangig

A



Exkurs zu Begriffen

Oberbegriff

Standardisierte Formate

‘\ ADITO

elektronisch Rechnungen,
Ubermittelbar,  Stornierungen,
empfangbar &  Gutschriften,
verarbeitbar und weitere
.Belegtypen”

Muss strukturierte Daten a la EN
16931 enthalten, bspw.

<rsm:ExchangedDocument>
<ram:ID>NUMFACT</ram:ID>
<ram:TypeCode>380</ram:TypeCode>

Sonstige Rechnung

Alle Rechnungen, die die Voraus-
setzungen fur E-Rechnungen nicht
erfullen (Papier, PDF, etc.)

Format
Struktur Reine XML-Datei
Mehr Pflichtfelder in
der XML (z.B. Buyer
Reference = Leitweg-
ID)
XML- UBL oder ClI
Uni | Busi L. d
Standard Cross Industrie Invoice sind XML
basierte Syntaxen
Gesetz/An- Standard und Pflicht
wendung fur B2G in Deutsch-

land seit 2020

Hybrid: PDF/A-3 Datei mit
eingebetteter XML-Datei

Unterschiedliche Profile:
Minimum, Basic WL, Basic,
EN16931, Extended und
XRechnung (kann auch als
Hybrid in Absprache mit dem
Empfanger gemacht werden)

Cll

Fir B2B: im Profil ,EN16931“
Pflicht seit 2025
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Implementierung im ADITO xRM A roiro

Fachlich

Als ADITO User kann ich Rechnungen, Stornierungen und Gutschriften im Format
XRechnung (Version 3.0.1) oder ZUGFeRD (Version 2.3.2) erstellen und per E-Mail an
den Empfanger versenden.

Technisch
= neues Java-Plugin mit der Open Source Library ,mustangproject” (Version 2.15.0)
= aus den Daten des Belegs im xRM wird eine XML-Datei erzeugt und zurtckgegeben

= wenn man dem Plugin zusatzlich eine PDF-Datei Ubergibt, wird dies in PDF/A-3
konvertiert und mit dem zuvor erstellten XML versehen

Plugins/E-Invoice - GitLab

159

A


https://gitlab.adito.de/plugins/e-invoice
https://gitlab.adito.de/plugins/e-invoice
https://gitlab.adito.de/plugins/e-invoice
https://gitlab.adito.de/plugins/e-invoice
https://gitlab.adito.de/plugins/e-invoice

Beleg ‘\ ADITO

Beleg erstellen - Belegtypen ,Rechnung”, ,Gutschrift”, ,,Stornierung”

Die Leitweg-ID wird fur die erfolgreiche Ubermittlung einer
elektronischen Rechnung als Rechnungssteller oder -sender
Belegtyp * Rechnung bendtigt und ist eine eindeutige Identifikation und Adressierung
des Rechnungsempfangers. Sie muss folgenden Aufbau haben:

Belegnummer Belegnummer

eRechnungstyp *Rechnung
o N 2,3, 5, 8,9 oder 12 Ziffern + "-" + 0 bis max. 30
mpfanger * ! Empfanger . . W m .
’ Alphanumerischen Zeichen + "-" + exakt 2 Ziffern
Ansprechpartner » Tim Admin | meineFirma GmbH " . . . . .
Nahere Informationen zur Leitweg-ID finden Sie hier:
Leitweg-ID * 112-012345-67
Versendet
Pflichteing
€ Abbrechen - —
I Checksumme der Leitweg-ID ist ungliltig
Ist die Checksumme ungultig oder entspricht
die Leitweg-ID nicht den Vorgaben, wird ein
entsprechender Hinweis eingeblendet.
Pflichteingabe fehlt
€ Abbrechen

I Leitweg-1D entspricht nicht dem Format {2, 3, 5, 8, 9 oder 12 Ziffern}-{0-30 Zeichen}-{2 Z|ﬁem}|



https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf
https://xeinkauf.de/app/uploads/2022/11/Leitweg-ID-Formatspezifikation-v2-0-2-1.pdf

Beleg

Beleg erstellen - Belegtyp ,,Rechnung”

Rechnung

keine E-Rechnung

Tim Admin | meineFirma GmbH

x < x <

161

‘\ ADITO

Wenn Sie den Belegtyp ,Rechnung” wahlen, werden
aullerdem zusatzlich folgende Felder angezeigt:

E-Rechnungstyp
Zahlungseingang
Bezahlt (EUR)

Mahnsperre

A



Beleg ‘\ ADITO

Beleg erstellen - Belegtyp ,, Gutschrift”

162

Wenn Sie den Belegtyp ,Gutschrift” wahlen, andert
sich im Vergleich zur Rechnung folgendes:

Stomiert Das Feld ,Rabatt in %" wird nicht angezeigt

suschesEl Das Feld ,Zahlungseingang” heildt ,Ausgehende
nungsadresse auswahlen Za h | u ng“

Rechnungsadresse auswahlen

Rechnungsadresse * ! Rec dresse Der Button ,Mahnsperre” wird nicht angezeigt
Lieferadresse auswahlen Lieferadresse auswahlen
Lieferadresse « | Lieferadresse

Verkniipfung

+

A



Beleg ‘\ ADITO

e eRechnung (1).xml O &

6,4 KB « Fertig

XRechnung (XML) herunterladen

Produkte Anschreiben

e . §F < Belegposten Info

Herr Markus Altinger | Industrial Steel AG ®

Beim E-Rechnungstyp
XRechnung"” finden Sie

L2 i | X H e ——
A Beobachte Datensatz

Ta::gemgeben i u-: e die Aktion ,,XReChnung
1= (XML) herunterladen”.

Wahrung Euro (EUR)

07.07.2025
Rechnung 4~ Versendet setzen
Sprache German L 4 o B pacautsanE e
Versendet Nein
Storniert Nein
Gutschrift erstellt Nein :
Mahnsperre Nein A :: <ram: TypeCode>388</ram: TypeCode> I
Ansprechpartnel Herr Tim Admin | meine... @ B Beleganzeigen e
Leitweg-ID 04011000-900X999-08
Der TypeCode von
Preise 5 {} Admin-Ansicht 6ffnen o "
- ‘4- XRechnung (XML) herunterladen I oo ReCh n u ngen ISt II380 O
Verkniipfungen § -
Spp——




Beleg

Rechnung als PDF inklusive XML-Datei 6ffnen

pxs

L

Belegposten Info Produk

1066

Herr Markus Altinger | Industrial Steel AG ®

L |

M Beobachte Datensatz

Rechnung mit E-Rechnungstyp

XRechnung” oder ,ZUGFeRD" 6ffnen.

Belegtyp

Sprache
Versendet
Storniert
Gutschrift erstellt
Mahnsperre
Ansprechpartnel

Leitweg-ID

ung <« Versendet setzen
German
Nein
Nein
Nein
Nein

- [ Beleg anzeigen

Herr Tim Admin | meine...

04011000-900X999-08

I E-Rechnungstyp

XRechnung I

Preise

Verkniipfungen

164

2 Aktion ,Beleg

Beleg

@ Als E-Mail versenden

»

anzeigen” ausfuhren.

Automatischer Zoom

meineFirma | Wilhelm-Str 2 | DE 80807 Miinchen

Meister Messebau GmbH
Hans Weingartner
AltrachstraBe 7

84130 Dingolfing

DE

Sehr geehrter Herr Weingartner,

Entsprechend Ihrem Auftrag stellen wir Ihnen folgande Positionen in Rechnung:

DE

3 Rechnung herunterladen.

123456789

‘\ ADITO

[£) o0le733ca-c396-de53- O ®
bdaé-46681228edbc (1).pdf
17.3 KB = Fertig

Rechnung

4 PDF mit einem PDF-Editor 6ffnen.




Beleg ‘\ ADITO

Rechnung als PDF inklusive XML-Datei 6ffnen

Das PDF wird schreibgeschutzt gedffnet.

x  Anlagen & - &

I (D Diese Datei verlangt Konformitét mit dem POF/A-Standard und gesfinet, um 2u varhindern. ((Bearbeitung akiivieren ) I & i E - Re C h n u n gstyp "X Re C h n u n gll
[\ : -

. a
@emel’irma [is] a
a

ister Messebau G

5 Mit Klick auf das Link-Symbol 6ffnen Sie
einen Zusatzbereich, in dem die Rechnung
im XML-Format zur Verfugung steht.

1 W63 MD Modul k 7.500, 9,00 750000

Ist beim Empfanger keine E-Mailadresse hinterlegt,
offnet sich das PDF ohne Anhang.

R A



Beleg ‘\ ADITO

Rechnung als PDF inklusive XML-Datei 6ffnen

This XML file does not appear to have any style information associated with it. The docume,

v<rsm:CrossIndustryInvoice xmlns:rsm="urn:un:unece:uncefact:data:standard:CrossInd
This XML file does not appear to have any style information associated with it. The docume it tree is shown below. xmlns:udt="urn:un:unece:uncefact:data:standard:UnqualifiedDataType:108" xmlns:qdt:
<l-- pgenerated by: mustangproject.org vnull -->
v <rsm:ExchangedDocumentContext>
w<ram:BusinessProcessSpecifiedDocumentContextParameter>
<ram:ID>urn:fdc:peppol.eu:2017:poacc:billing:81:1.0</ram:ID>
</ram:BusinessProcessSpecifiedDocumentContextParameter:>
v<ram:GuidelineSpecifiedDocumentContextParameter>
<ram:ID>urn:cen.eu:enlf931:2017#compliant#urn:xeinkauf.de:kosit:xrechnung_3.
</ram:GuidelineSpecifiedDocumentContextParameter>
</rsm:ExchangedDocumentContext>
¥ <rsm:ExchangedDocument >
cam-I051058< fean 10
I<ram:TypeCode>389<J’r‘am:TypeCode)I

x  Anlagen a -

oo wle B

6 Mit Doppel-Klick auf die

XML-Datei 6ffnen Sie die e SO

Rechnung im XML-Format. R GE="N Dcr TypeCode bei einer Rechnung ist immer ,380",
egal ob XRechnung oder ZUGFeRD.

:DateTimeString format="102">20241114</udt:DateTimeString>



Beleg

Unterschied xml ,XRechnung” und xml ,,ZUGFeRD"

167

O O Datei | C:/Users/r.felsl/AppData/Local/Temp/acrobat_shx/ASwnmhvr_104s911_774.tmp/xrechnung.xmil

This XML file does not appear to have any style information associated with it. The document tree is shown below.

v<rsm:CrossIndustryInvoice xmlns:rsm="urn:un:unece:uncefact:data:standard:CrossIndustryInvoice:18@" xmlns:xs
sxmlns:udt="urn:un:unece:uncefact:data: standard:UnqualifiedDataType: 180" wumlns:qdt="urn:un:unece:uncefact:dg

<!-- generated by: mustangproject.org v2.15.8 -->
i tContext
v<ram:BusinessProcessSpecifiedDocumentContextParameters
<ram:ID>urn:fdc:peppol.eu:2017:poacc:billing:81:1.8</ram:ID>
</ram:BusinessProcessspecifiedDocumentContextParameters
¥ <ram:Guldelinespecitic
<ram:ID>urn:cen.eu:enl6931: 20174 compliant#urn: xeinkauf.de:kosit:xrechnung_3.0</ram:ID>
</ram:GuidelineSpecifiedDocumentContextParametery
</rsm: ExchangedDocumentContext>
¥ <rsm: ExchangedDocument >
<ram:I0>1851</ram: ID>
<ram:TypeCode>38@</ram: TypeCode>
v<ram:IssueDateTime>
<udt:DateTimeString format="102">20250587< /udt:DateTimeString>
</ram:IssueDateTime>
</rsm: ExchangedDocument>
¥ <rsm:SupplyChainTradeTransaction:
v<ram: IncludedsupplyChainTradelineItem>
v <ram:AssocistedDocumentlLineDocument >
<ram:LineID>1</ram:LineID>
</ram:AssociatedDocumentlineDocument>
v <ram:SpecifiedTradeProduct>
<ram:Name>Standardprodukt 1</ram:Name>
<ram:Description»Standard Stahltridger mit den Malen 5m x @,3m x @,3m.</ram:Description:
</ram:5SpecifiedTradeProducts>
v<ram:SpecifiedlineTradeAgreement>
v <ram:NetPriceProductTradePrice>
<ram: ChargeAmount>10000.08008</ram: ChargeAmount>
<ram:BasisQuantity unitCode="C62">1.0008</ram:BasisQuantity>
</ram:NetPriceProductTradePrice>
</ram:SpecifiedlineTradeAgreement>

‘\ ADITO

Die markierten Zeilen sind nur in der
XRechnung zu finden. In ZUGFeRD-

xml files werden sie nicht angezeigt.

A



Beleg

Beleg per E-Mail versenden

Tags

Detalls
EUR
28032025
Bestellbestatigung
Deutsch
Nein
Nein
MNein
Preise
7500,00
0,00%
0,00

Sie kdnnen beim Erstellen der E-Mail KI-Funktionen
nutzen, wenn Sie dazu berechtigt sind. Naheres dazu

finden Sie in der Doku ,,Dokumentvorlagen, Briefe & E-
Mails schreiben”.

§< Belegposten  Info .
@ Als E-Mail versend 2
| '

& Beobachte Datensatz
* My Beleg kopieren

22 Neue Aufgabe

‘\ ADITO

Beleg + @

x

N nfogbucher.de x
Automatischer Zoom 1 A v &

:
ﬁew’neFilma

Bucher Unternehmensgruppe
Julius-Leber-Strale 32
22765 Hamburg

Sehr geehrte Damen und Herren,

{1} Admin-Ansicht 6ffnen

D
Bestellbestitigung
Belegnummer 1046
Datum 28.03.2025

Offnen Sie den Beleg mit Hilfe der Aktion
.Beleg anzeigen” als Overlay.

2 Klicken Sie auf ,Als E-Mail versenden®”.
Dadurch 6ffnet sich eine SmallEdit im Beleg.

3 Wahlen Sie einen Empfanger und eine
Dokumentvorlage, geben Sie den Betreff fur
die zu versendende E-Mail ein und klicken Sie
den Button ,E-Mail versenden®”.

A



Beleg ‘\ ADITO

Beleg per E-Mail versenden

.

Je nachdem, was Sie in der SmallEdit
EAATILMLEE RS R At EA L R Ccfiniert haben, werden hier Empfanger,
Betreff und Inhalt bereits vorbelegt.

nnnnnnn

= FUhren Sie die Aktion ,Erstellte E-Mail
herunterladen” aus, um die E-Mail zu 6ffnen.




Beleg ‘\ ADITO

Beleg per E-Mail versenden

) ~ Unbenannt - Nachricht (HTML) - o X

Datei Nachricht Einfiigen Optionen Text formatieren  Uberpriifen  Hilfe

X
fﬁt@

Einfiigen

0

Diktieren

00,
Alle
Apps

&

Editor

Ly

Plastischer
Reader

Lo

Neue
Terminabfrage

Adressbuch  Namen
uberprafen

Richtlinie  *

[ signatur v
U Editor Plastisch Zeit suchen

 Diese Empfanger befinden sich auBerhalb lhrer Organisation: info@bucher.de  mailbridge@domain. local

Die E-Mail 6ffnet sich und Sie bekommen
die Info, dass der Status des Belegs auf
T Lversendet” gesetzt wurde.

17 KB

mainaFirma | Wilhalm_Str 2 | NE ANANT Miinchan

Belegstatus wurde gedndert X

e
§ Der Status des Belegs wurde auf "versendet" gesetzt.

Das PDF ist automatisch schreibgeschutzt und
inklusive angehangter XML-Datei, wenn Sie den
E-Mail-Versand fur eine XRechnung auslosen.

OK

Pluy

A



Beleg ‘\ ADITO

Beleg per Post versenden

2 g
Baleg »
@ F< Belegposten Info 2
@ Als E-Mail versends

104 = y P ' 2 1 ]

A Beobachte Datensatz

T - s < .
8 By Beleg kopieren 7 Belegposten fo Produk
o= eineFirma
22 Neue Aufgabe
1039 = Fasten
Detalls ¥ ; 9

;3
EUR
28032025 s 8 & B Position
Bestellbestatioung o Ver t et Industrial Steel AG Bestellbestatigung Tags .
Deutsch Rathausmarkt 1 #
Hein Datum 02.03.2024
Mein
Detalls §F a
" Mein Guten Tag, E EUR) 7
Preise 5 - ‘Wir danken Ihnen fur Ihren Auftrag und bestatigen Ihnen die folgenden Positionen:
’ | [ Beleg anzeigen
7.500,00
Pos  Artikelnummer Artikelbezeichnung Menge Rabatt  Einzelpreis ust Summe
0,00% L EUR % EUR -
0,00 {} Admin-Ansicht 6ffnen oo
"
Nei
Offnen Sie den Beleg als PDF mit Hilfe der Aktion ,Beleg anzeigen”.
Prelse ¢ -
Su e netto (EUR! 89.290,00
Laden Sie den Beleg herunter und drucken Sie ihn aus.
8929,00

3 Setzen Sie den Beleg mit Hilfe der Aktion ,Versendet setzen” auf ,versendet”.




Beleg ‘\ ADITO

Versendete Belege

1046

Bucher Unternehmensgruppe @

X
Tags -
Tag eingeben
Detalls a

Wahrung ¢ EUR

Betegaatum 28032025 Sobald ein Beleg als ,Versendet” gekennzeichnet wurde,
Beleqtyp - Bestelbestiigung sind die Daten in den Tabs ,Belegposten”, ,Info” und
Sprache » peutsch +~Anschreiben” nicht mehr anderbar. User mit der Rolle
Ve « | »Fachadministrator” kdbnnen den Button ,Versendet”
deaktivieren, so dass Anderungen wieder moglich sind.

Gutschrift erstellt

Ansprechpartnel Ansprechpartner v

@ Speichern € Abbrechen

B



Beleg ‘\ ADITO

Bezahlten Betrag setzen

jﬁ; . < Belegposten Info Produkte Anschreiben Aktivitaten Dokumente Aufgaben E Zahlungseingang —'
Bezahlt (EUR) * 0,00
1043 @ | = @
Industrial Steel AG ® Belegposten: 2
b4 : Position  Artikel Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) Ust Rabattin% Beschri =
M Beobachte Datensatz
T atzteil 1002 456,00 Stiick 47,50 21.660,00 19,00%  0,00%
ags a N N
By Beleg kopieren
Tag eingeb - ydukt 4 68,00 Stlick 2.500,00 170.000,00 19,00%  0,00%
= Neue Aufgabe
Details L ﬂ In Lieferschein Ubertragen
Wahrung EUR
1310.2024 <
Rechnung %
o
Deutsch ¥ Stornieren
a A Manhnstufe setzen
Nein
Gutschrift erstellt Nein
Mahnsperre Nein $ Bezahlten Betrag setzen >
[ Beleg anzeigen
Preise PS
) I . . " . .
Summe netto (EUR)  91660,00 Mit der Aktion ,Bezahlten Betrag setzen” kbnnen Sie
Rabatt in % 0,00% . . . . . . .
e os Zahlungseingange erfassen. Die Aktion ist aktiv, wenn die <
Rot etsgretto 16000 Rechnung als versendet gekennzeichnet ist. Wenn der
(EUR)
o . . Abbr
e Rechnungsbetrag vollstandig als bezahlter Betrag erfasst ist i

oder die Rechnung storniert wird, wird die Aktion ausgegraut.



Beleg ‘\ ADITO

Storno und Gutschrift Gutschrift erstellen ist aus einer Rechnung heraus dann
maoglich, wenn

= a = 40 a %

die Rechnung als ,versendet” gekennzeichnet ist,

i d < Belegposten Info }
. I bei der Rechnung ein bezahlter Betrag hinterlegt ist und

1043

naustial el AG die Rechnung storniert ist.

e : Position  Artike
1 Becbachte Datensatz

Belegdatum 25102024

Tags N ,

9 1 B Beleg kopieren

_ kv Belegtyp Rechnung

Tag eingeben

o §= Neue Aufgabe Sprache Deutsch Gutschrift erstellen

Detalls ) 8 In Lieferschein ubertragen Zahlu eingang 13.08.2025

Wahrung EUR Versendet Ja

13102024 Storniert Ja

Rechnung Gutschrift erstellt Nein
Mahnsperre Nein
Deutsch $ Bezahlten Betrag setzen
Preise ; . _
a 4 nstufe setzen L [ Beleg anzeigen

Summe netto (EUR) 175.200,00

Bl Sobald eine Rechnung e 200

ttin (EUR) 0,00

Mahnsperre . . . ¢

Ve rse n d et I St:I WI rd d I e Rbt. Betrag netto 175.200,00 {} Admin-Ansicht ofinen
Preise . . " . (EUR)

N Aktion ,Stornieren” aktiv. Ust EUR 228500

Rabatt in % 0,00% Summe brutto (EUR)  208.488,00

Rabatt in (EUR) 0,00 {} Admin-Ansicht &ffnen

- N P | ezant eury 208483,00f

Pht Rafran nattn




Beleg

XRechnung stornieren

. . '
1066
Herr Markus Altinger | Industrial Steel AG @
o X
Tags
Tag efngeben
Detalls §F A
Euro (EUR)
07.07.2025
Rechnung
German
Ja
Storniert Nein
Gutschrift erstellt Nein
Mahnsperre Nein

Ansprechpartne

Preise

Verkniipfungen

Herr Tim Admin | meine... @
04011000-900X399-08

XRechnung

Belegposten Info Produkte

A Beobachte Datensatz
By Beleg kopieren
#= Neue Aufgabe

§ InLieferschein Ubertragen

‘\ ADITO

|X Stornieren :‘

A Mahnstufe setzen
$ Bezahlten Betrag setzen

B Beleg anzeigen

{} Admin-Ansicht 6ffnen

L XRechnung (XML) herunterladen

Belegnummer Belegnummer
Belegtyp Stornierung v
Empfanger + Herr Markus Altinger | Industrial Steel AG v
Versendet
Wiahrung * Euro (EUR) v
Rabatt Rabatt
Sprache German v
Belegdatum * 08.07.2025
[ bedingung * frei Haus v
»
E-Rechnungstyp x
Ansprechpartner * Herr Tim Admin | meineFirma GmbH v

04011000-900X999-08

Wenn Sie einen Storno-Beleg im XML-Format
versenden wollen, wahlen Sie auch hier den
E-Rechnungstyp ,XRechnung”. Die Leitweg-ID wird
automatisch aus der Rechnung iUbernommen.

A



Beleg \ ADITO

XRechnung stornieren

G) Diese Datei vertangt Konformitat mit dem PDF/A-Standard und wurde gedfinet, um A Zu verhindem. Bearbeitung aklivieren x  Anlagen @ o [E4]

1 WG3_MD Modul D -1 5tick 73.100,00 19,00 -73.100,00 Name Beschreibung @
u € wrechnung xmi Invoice metadat
1.1 WG3003-5L Produkt SL3 -1 5tick 73.000,00 19,00 -73.000,00 D‘
111 WG3_MC-C Modul C Comfort -1 5tick 33.000,00 19,00 -33.000,00 I
s}
112 WG3_MAS Modul A Standard -1 5tick 10.000,00 19,00 -10.000,00
113 WG3_MB-S Modul B Standard -2 Stick 15.000,00 19,00 -30.000,00 ﬂ

12 3n Servicesingatz -1 Sumden 10000 19,00 -100.00 ~/ |'u|||.uu4_ur_'44.|||:_ap|:Lf}| Der TypeCOde belm StornO-Beleg
2 WG1003 Standardprodukt 3 -1 Stiick 17154750 19,00 17154750 </rsm:ExchangedDocumeni |St | mmer 384"
21 €eTi002 Ersatzteil 1,002 1 Stiick 4750 19,00 4750 ¥ <rsm:ExchangedDocumen w *
22 WG30015L Produke SL1 1 Stiick 17150000 19,00 17150000 <ram:ID>1856</ra D>
221 WG3IMD Modul D 1 Stiick 750000 19,00 -7500,00 <ram:[lypeCode>3841/ram: TypeCode>
v<ram: IssueDateTime>
222 WGIMAC Modul A Comfort -1 Stiick 1300000 19,00 -13.000,00 . . " " . .
<udt:DateTimeString format="102">20241128</udt:DateTimeString>
223 WG3_MB-C Modul B Comfort -1 Stick 18.000,00 19,00 -18.000,00 .
</ram:IssueDateTime>
224 WG3MCC Modul € Comfort -1 Stick 33.000,00 19,00 -33.000,00 < /r‘ sm: E )(Ch a ngEdDO cu ment >
225 WG3_MCS Modul € Standard -2 Stuck 30.000,00 19,00 -60.000,00
L e

226 WeILMAS Modul A standard I sk 1000000 1900 1000000 v <ram:SpecifiedTradeSettlementHeaderMonetarySummation>
227 WG3 MBS Modul B Standard -2 5tick 1500000 19,00 -30.000,00 <ram:LineTotalAmount>-244647.50</ram:LineTotalAmount>

Summe netto 244647 50 <ram:ChargeTotalAmount>®.06</ram:ChargeTotalAmount>

Rabatt 10% -24.464,75 <ram:AllowanceTotalAmount>-24464,.75</ram: AllowanceTotalAmount>

22l Summe USt 4183472 <ram:TaxBasisTotalAmount>-220182.75</ram:TaxBasisTotalAmount>

Summe brutto .262.017,47 <ram:TaxTotalAmount currencyID="EUR">-41834.72</ram:TaxTotalAmount>

<ram:GrandTotalAmount»>-262017.47</ram:GrandTotalAmount>
— <ram:TotalPrepaidAmount>@.80</ram: TotalPrepaidAmount >

<ram:DuePayableAmount>-262817.47</ram:DuePayableAmount>

|m StornO‘Beleg Werden a”e Betrage </ram:SpecifiedTradeSettlementHeaderMonetarySummation>

mit negativem Vorzeichen angezeigt.
Auch in der XML-Datei werden die Betrage

mit negativem Vorzeichen Ubermittelt.



Beleg

‘\ ADITO

Gutschrift mit E-Rechnungstyp ,,. XRechnung" erstellen

7% . 5 < Belegposten Info Produ

1066

Herr Markus Altinger | Industrial Steel AG ®

& X H A Docitinn A Amilal 4

M Beobachte Datensatz

Tags 1 By Beleg kopieren
Tag eingeben &= Neue Aufgabe Belegnummer Belegnummer

Detalls s s Belegtyp * Gutschrift 4
Hanrung Fure (EUR) eRechnungstyp XRechnung x
Belegdatum 07.07.2025
Belegtyp Rechnung Empfanger = Markus Altinger | Industrial Steel AG v
sprache German Ansprechpartner * Tim Admin | meineFirma GmbH v
Zahlungseingang 07.072025
Versendet Ja Leitweg-ID = 04011000-900X999-08
Storniert Ja Versendet

$ Bezahlten Betrag setzen —

Gutschrift erstellt Nein
Mahnsperre Nein W Beleg anzeigen
Wenn Sie eine Gutschrift im XML-Format versenden wollen,
Leitweg-ID 04011000-900X999-08 . . . "
1) A At s wahlen Sie auch hier den E-Rechnungstyp ,XRechnung”.

¢ o XRechiung 00 reruntetacen Wenn Sie die Gutschrift aus einer XRechnung erstellen, wird

die Leitweg-ID automatisch aus der Rechnung Ubernommen.




Beleg ‘\ ADITO

Gutschrift mit E-Rechnungstyp ,,. XRechnung" erstellen

(D Diese Datei veriangt Konformilat mit dem PDF/A-Standard und wurde geofinet, um A 2 Bearbeitung aklivieren % Anlagen & - &

Name Beschreibung
@eineﬂrma

& wrechnung xmi Invoice metadat;

Industrial Steel AG Gutschrift

- L Der TypeCode beim
< /rsm:ExchangedDocument o q q m
aros Arger IDetrambanesme G tschrift-Beleg ist immer 381"

éﬂ:@ﬁmmhurg Datum 28.11.2024 <ram:ID>1057</ram 20
<ram{TypeCode>381{/ram: TypeCode>

v<ram:IssueDateTime>
<udt:DateTimeString format="102">20241128</udt:DateTimeString>
</ram:IssueDateTime>

Sehr geehrter Herr Altinger,

‘Wir schreiben Ihnen die nachfolgenden Positionen gut:
i

Pos  Artikelnummer Artikelbezeichnung Menge Einzelpreis st Summe
EUR % EUR |
1 1051 Gutschrift fiir Rechnung 1051 1 Stiick 26201747 000 262.017.47 v<ram:SpecifiedTradeSettlementHeaderMonetarySummation>
Summe netio ez ar <ram:LineTotalBmount»262817.47</ram: LineTotalAmounts>
P——— 8201747 <ram:ChargeTotalAmount>8.086</ram:ChargeTotalAmount >

<ram:AllowanceTotalAmount>®.00</ram: AllowanceTotalAmount>
Zahlungsbedingungen: 30 Tage netto <ram:TaxBasisTotalAmount>262017.47</ram: TaxBasisTotalAmount>
<ram:TaxTotalAmount currencyID="EUR">8.080</ram:TaxTotalAmount>
<ram:GrandTotalAmount>»262017.47</ram:GrandTotalAmount>
<ram:TotalPrepaidAmount>®.00</ram:TotalPrepaidAmount >
<ram:DuePayablefmount>262017 .47</ram:DuePayablefmount>

|m GUtSChrlft_Beleg Werden a”e Betrage </ram:SpacifiedTradeSettlementHeaderMonetarySummation>

m|t pOSItIVGm Vorzelchen angezelgt v <ram: InvoiceReferencedDocument>
Auch in der XML-Datei werden die Betrage

Lieferbedingung: frei Haus

wir uns fiir evl. U i und stehen fur Riickfragen gerne z

mit positivem Vorzeichen Ubermittelt.



Exkurs in die Firma A ~roimo

Bereich ,Umsatz”

Industrial Steel AG

Kd.-Nr.: 1234
' by
Tags -
Kommunikation '.‘ -
Adressen § oA
Firmenadresse Rathausmarkt 1

20095 Hamburg

Deutschland

Weitere Informationen

l Die Umsatze errechnen sich aus den
e versendeten, nicht stornierten Rech-
nungsbelegen des jeweiligen Jahres.

Geschaftsjahr

Umsatz vorheriges 430.950,00 EUR
Geschaftsjahr
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Beleg ‘\ ADITO

Umsatzsteuer-ID

. £ < Belegposten info Produkts
. — Die Umsatzsteuer-ID des Rechnungsempfangers wird im
XML bei den ,BuyerTradeParty“-Daten angezeigt, wenn

1069

Hamel Collin SAS @

L. |

B

- an der entsprechenden Firma die Umsatzsteuer-ID als
N ps— Eigenschaft hinterlegt ist.

Tag eingeben == Neue Aufgabe
Details & s -
Wahrung Euro (EUR) v <ram:BuyerTradeParty>
08.07.2025 <ram:Name>Hamel Collin SAS</ram:Name>
Rechnung 4 Versendet setzen ¥ <ram:PostalTradeAddress>
Sprache French <ram:PostcodeCode>68188</ram: PostcodeCode>
Versendet Nein <ram:LineOne>Passage de 1'Hotel de Ville 6</ram:LineOne>
cromer Nein <ram:CityName>Mulhouse</ram:CityName>
e eretells Nein <ram:CountryID>FR</ram:CountryID>

</ram:PostalTradefAddress>

;;ﬂj;;mp ::TMAWF e o B Beleg anzeigen v<r‘am:URIUniver‘salCommunication>.

<ram:URIID schemeID="EM">*bertin@hamel.fr</ram:URIID>
Leitweg-1D 04011000 200%959-08 </ram:URIUniversalCommunication>
E-Rechnungstyp v<ram:SpecifiedTaxRegistration>

Prelse S | L} Admin-Ansicht Offnen <ram:ID schemeID="VA">FR87654321123</ram:ID>
) & XRechnung (XML) hevunlerladen: </ram:SpecifiedTaxRegistration>
</ram:BuyerTradeParty>

\ 4

Verkniipfungen 4
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Beleg ‘\ ADITO

Umsatzsteuer-ID

Belegposten Info

. . a

1052

Hamel Collin SAS @

0]
=]
B

A Beobachte Datensatz

{ i Beeg opieen Wenn beim Empfanger keine Umsatzsteuer-ID
R e pufaibe hinterlegt ist, wird u. g. Meldung angezeigt.

Details & a4

Wahrung EUR

Belegdatum 19.012026

4~ Versendet setzen
Belegtyp Rechnung
X

eRechnungstyp XRechnung

Ansprechpartner Tim Admin | meinePwgg GmbH @ Ein oder mehrere Pflichtangaben fur E- ungen fehlen:

Leitweg-ID 04011000-900X999-08 fehlt

Sprache Franzdsisch

Versendet Nein B Beleg anzeigen vird daher nicht an den Beleg angehangt. Der Beleg wird jedoch weiterh

Storniert Nein & xRechnung (XML) herunterladen

Gutschrift erstellt Nein

Mahnsperre Nein oK
Preise ¢ . {} Admin-Ansicht &ffnen
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Exkurs in die Firma A ~roimo

Umsatzsteuer-ID

e R ¢ Aktivitaten 360 Grad Kontakte Aufgaben/Termine Einsatze/Aufgaben Eigenschaften Dokumente

HC

Hamel Collin SAS Attributes &

Kd.-Nr.: 0100

s Py Eigenschaften: 8
Tags N Eigenschaft % Wert % =
Tag eingeben « Zahlungsbedingungen
Umsatzsteuer-ID FR 00123 456 789
Kommunikation PSS
@ E-Mail bertin@hamelfr Zahlungsbedingung 30 Tage netto
Adressen §F - > Preisliste Standard

Hinterlegen Sie die Umsatzsteuer-ID in der Firma
im Tab ,Eigenschaften” bei der Ubergeordneten

Eigenschaft ,Zahlungsbedingungen®.
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Zahlungseingang/Mahnwesen

A



Zahlungseingang A roiro

. < Belegposten Info Produkte Anschreiben Aktivititen Dokumente Aufgaben % =
. 0,00
1048 [=] =2 m % s <
Aagic Gray ® Belegposten: 1 2

b4 H Position Artikel Menge Einzelpreis (EUR) Gesamtpreis (EUR) Ust Rabattin% = 1048

A Beobachte Datensatz Magic Gray @

80,00 Stuck 750,00 54.000,00 19,00% 10,00%

"1 e o oviern In der sich 6ffnenden B
s s Betemin SmallEdit geben Sie i
- B 'n Lieferschein Ubertragen Tags -
den bezahlten Betrag .
Rechnung et £~
und das Datum des e .
i Zahlungsen’]ga ngs e|n. Summe netto (EUR)  54.000,00
Nein ] X Stornieren Rabatt in % 10,00%
Nein A Mahnstufe setzen Rabatt in (EUR) 5.400,00
Nein Rbt. Betrag netto 48.600,00
Prelse ‘ o~ o >

54.000,00
10,00%

USt (EL 9.234,00
Um einen Zahlungseingang B mﬂP
zu dokumentieren, fliihren [oen oo
e Sie die Aktion ,Bezahlten
e Betrag setzen” aus.

0,00

Der bezahlte Betrag wird dann in der
Vorschau im Bereich Preise angezeigt.

Verkniipfungen F -




Mahnwesen \ ADITO

Mahnstufen manuell setzen, erhéhen, verringern - Ubersicht

. ; [
y . £ < Belegposten nfo ¥ § < Belegposten Info e F < Belegposten Info
1055
1055 1055
Anja Lindner | Indust G ®
Lindner | Industrial Steel AG a trial Steel AG @
i g B ¢ Position #
# Beobachte Datensatz g brd 1 ¢ Position % 5 hrd i +  Position
Taas By Beleg kopieren Beobachte Datensatz A Becbachte Datensatz
Tags Tags -
Neue Aufgabe ¥ “ My Beleg kopieren 9 By Beleg kopieren
B In Lieferschein Ubertragen - o = Neue Aufgabe Neue Aufgabe
Datalls P
B In Lieferschein ibertragen B InLieferschein bertragen
Preise § v Detalls R Detalls g
Verkniipfungen q o Preise § - Prelse §F v

Mahnung % Stornieren
' Verkniipfungen — . .
A Mahnstufe se plungs ¥ Verkniipfungen i

Mahndatum % Mahnstufe % =
. * Stornieren

X Stornieren

A Mahnstufe erhdhen

Mahnung Mahnung

§ Bezahiten Betrag setgen Mahnstufe * = EEE Mahnctife &

Mahndatum

44 Mahnstufe verringern

B Beleg anzeigen
10.04.2026 1 14042026 2 I
n $ Bezahiten Betrag setzen % Bezahlten Betrag setzen
[l Beleg anzeigen 10.04.2026 1 B Beleg anzeigen
{} Admin-Ansicht &ffner 1 B Mahnung anzeigen B Mahnung anzeigen
{} Admin-Ansicht offnen {} Admin-Ansicht 6ffnen

185




Mahnwesen

Mahnstufe setzen

. < Belegposten Info . § < Belegposten Info
1055
1055
ja Lir ustria
ja | Industrial Steel »
g B ¢ Position
& Beobachte Datensatz § brd $  Position %
Tags - Ba Beleg kopieren A Beobachte Datensatz
Tags
i= Neue Aufgabe 9 “ my Beleg kopieren
B In Lieferschein Ubertragen = Neue Aufgabe
Datalls i
B In Lieferschein ibertragen
Praise i Detalls i
Verknlipfungen i Preise i
% Stormieren
Mahi
ahnung Verkniipfungen i -

A Mahnstufe setzen |

Mahnstufe % =

Mahndatum # X Stornieren

A Mahnstufe erhdhen

$ Bezahiten Betrag setzen

Mahnung

$ Bezahiten Betrag setgen Mahnstufe %

Mahndatum

B Beleg anzeigen
10042026 1

I Beleg anzeigen

{} Admin-Ansicht 5ffner P B Mahnung anzeigen

{} Admin-Ansicht 6ffnen
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‘\ ADITO

Die Aktion ,,Mahnstufe setzen”
wird aktiv, sobald der Beleg als
.versendet” gekennzeichnet ist.
Die Aktion ist nicht mehr aktiv,
wenn ein bezahlter Betrag gesetzt
wird, der mit dem Rechnungs-
betrag brutto ubereinstimmt.

Sobald Sie die Aktion ,Mahnstufe
setzen" ausfuhren,

= wird die Mahnstufe 1 am Beleg
gesetzt

= wird die Aktion ,Mahnung
anzeigen” aktiv

= bekommen Sie die Aktion
,Mahnstufe erhohen”.

A



Mahnwesen A ~roimo

Mahnstufen erhéhen, verringern

Fachadministrativ kann
. R . s mwem o  erfasst werden, wie viele
Mahnstufen es geben soll.

1055 1055
; - S N—— VR z « wa: Die Aktion ,Mahnstufe
S — [— erhohen” ist aktiv solange es

. = e e noch mindestens eine
Detats . B In Lieferschein ibertragen e \ B InLieferschein tbertragen Mahnstufe g|bt, d|e hOher |St,
‘ ’ als die im Beleg erfasste

Preise & Prelse §F v
u .. Mahnstufe.
Verkniipfungen i - Verkniipfungen i v
Mahnung RS Stomisren Mahnung _— X Stornieren
swsw:  =,————  Sobald es mindestens eine
10.04.2026 1 14042026 L I $ Bezahiten Betrag setzen M a h n Sthe gl bt, d Ie n I ed rlge r

$ Bezahiten Betrag setzen

[ Beleg anzeigen 10.04.2026 1 B Beleg anzeigen iSt, aIS die im Bele erfa_sste
B e Bt srecaer Mahnstufe, wird die Aktion
T ) A A e ~Mahnstufe verringern” aktiv.
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Exkurs Administration

Context ,, Mahnstufe”

+ o 7 E] = Filter

Mahnstufen: 2

Titel % Mahnstufe ¢ Mahngebuhr (EUR) % Status Toleranztage * = - s
I Mahnstufe 2 2 5,00 aktiv 7 Detalls
Mahnstute 1 aktiv 7

Dokumentvorlagen

188

r
Mahnstufe 2
i -
2
5,00
aktiv
7
§ -

2. Mahnung

Fur folgende Rechnung
konnten wir in unserer
Buchhaltung noch keinen
Zahlungseingang feststellen:
Leider haben Sie auf unsere
Zahlungserinnerung vom
{@reminderDate@} nicht
reagiert, wir bitten Sie daher,
den Uberfalligen Betrag inkl.
{@fee@} {@currency@}
Mahngebiihren in Hohe von
{@open@} {@currency@} bis
zum {@payDueDate@} unter
Angabe der
Rechnungsnummer
{@orderCode@} auf unser
Konto bei der {@bank@} zu
iiberweisen.

Fiir eine fristgerechte Zahlung
danken wir im Voraus.

~

‘\ ADITO

Die Mahnstufen werden im Context
~Mahnstufe” erfasst. Wenn Sie eine
Mahnstufe markieren, sehen Sie,
welche Texte im Mahnreport an
welcher Stelle angezeigt werden.

A



Exkurs Administration A ~piTo

Context ,, Mahnstufe”

Vergeben Sie einen Titel fur die

Mahnstufe, bspw. ,Mahnstufe 2“.

Titel » | Titel

— — Weisen Sie der Mahnstufe eine Nummer zu, bspw. ,,2“.

Mahngebiihr (EUR) Mahngebuhr (EUR) o o .
) Legen Sie fest, ob eine Mahngebuhr berechnet werden soll.
Status * | Status

Toleranztage + | Toleranztage Geben Sie an, bis wann der offene Betrag Uberwiesen sein soll.
Beschreibung Beschreibung Ist der Betrag nach Ablauf der Toleranztage im Beleg noch
Reporttitel | e nicht als ,Bezahlt” hinterlegt, wird die nachste Mahnung fallig.
Reportbetreff | Re
. Legen Sie fest, welche Texte im Mahnreport an welcher Stelle
S . angezeigt werden sollen. Legen Sie dazu vorab Dokument-
vorlagen vom Typ ,Textbaustein” mit der Klassifizierung
~Mahnungstext” an.
<
€ Abbrechen Pflichteingabe fehlt

R A



Mahnwesen

Mahnung anzeigen

‘ § < Belegposten info Pro

1031 Texte

Guten Tag
z oz Entsprech
2 Beobachte Datensatz '

Tags “
2 By Beleg kopieren

2 Neue Aufgabe

B In Lieferschein tbertragen

Detalls §os
Prelse F & |
Verkniipfungen § o
Belege & <+ X Stomieren
Mahnung .
2 44 Mahnstufe ven
028 $ Bezahiten Betrag setzen

5,00

Beleg anzeigen

{} Admin-Ansicht offnen

Um sich die Mahnung als PDF
anzeigen zu lassen, fuhren Sie die
Aktion ,Mahnung anzeigen” aus.

‘\ ADITO

Beleg X

Automatischer Zoom 1 ~ v 3

Reporttitel

2. Mahnung

Reportbetreff

Fur folgende Rechnung konnten wir in unserer Buchhaltung nach keinen Zahlungseingang feststellen:

Belegnummer Belegdatum Falligkeitsdatum Summe netto Sales_Dunning fee Offener Betrag
EUR EUR EUR
1031 03.04.2024 21.11.2024 377.230,00 0,00 377.230,00

Leider haben Sie auf unsere Zahlungserinnerung vom 14.11.2024 nicht reagiert, wir bitten Sie daher, den uberfalligen Betrag inkl. 0,00 EUR i
Mahngebihren in Hohe von 377.230,00 EUR bis zum 21.11.2024 unter Angabe der Rechnungsnummer 1031 auf unser Konto bei der Deutsche E rl n n e ru ngstext
Bank zu Uberweisen.

IBAN: DES8 50070024 0123456789

BIC: DEUTDEDBFRA

Fur eine fristgerechte Zahlung danken wir im Voraus.

Sallte der ausstehende Betrag zwischenzeitlich beglichen worden sein, kann dieses Schreiben als gegenstandslos betrachtet werden R
Selbstverstandlich stehen wir jederzeit gerne fir Ruckfragen zur Verfugung und freuen uns auf einen weiteren, beiderseitig positiven Kontakt. e p O rttext



Mahnwesen

Mahnung versenden

Beleg

» Automatischer Zoom

2. Mahnung

Fur folgende Rechnung konnten wir in unserer Buchhaltung noch keinen Zahlungseingang feststellen:

‘\ ADITO

Das PDF kénnen Sie als E-Mail oder per

Post versenden. Die Funktionsweise ist
identisch mit dem Versand von Belegen
| (Folien ,Beleg per E-Mail versenden” und

Belegnummer n Falligl n Summe netto Sales_Dunning fee Offener Be
EUR
1031 03.04.2024 21.11.2024 377.230,00 377.230]

Leider haben Sie auf unsere Zahlungserinnerung vom 14.11.2024 nicht reagiert, wir bitten Sie daher, den tberfilligen Betrag inkl. 0|
Mahngebihren in Hohe von 377.230,00 EUR bis zum 21.11.2024 unter Angabe der Rechnungsnummer 1031 auf unser Konto bei dgf

Bank zu Uberweisen.

IBAN: DESB 50070024 0123456789

BIC: DEUTDEDBFRA

Fur eine fristgerechte Zahlung danken wir im Voraus.

.Beleg per Post versenden”).

Sollte der ausstehende Betrag zwischenzeitlich beglichen worden sein, kann dieses Schreiben als gegenstandslos betrachtet werden.
Selbstverstandlich stehen wir jederzeit gerne fur Ruckfragen zur Verfugung und freuen uns auf einen weiteren, beiderseitig positiven Kontakt.

191
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Mahnwesen A ~roimo

Dashlets

3% Dashlets x

Im Dashletstore finden Sie die Dashlets ,Erste
Mahnung fallig” und ,,Zweite Mahnung fallig”. Sie

B B finden dort Belege, bei denen eine Mahnstufe
gesetzt werden muss. Die 1. Mahnung wird fallig
nach ,Belegdatum + Toleranztage”. Die 2. Mahnung
wird fallig nach ,Mahndatum + Toleranztage”.

B - DR T

B Erste Mahnung fallig @ X
Belegnummer % Belegtyp + Firma % Person ¥ Versendet + Belegdatum + Storniert ¥ Betrag netta (EUR) =+ =

. 1032 Rechnung Industrial Steel AG Ja 13.02.2024 Nein 191.660,00
. 1031 Rechnung Industrial Steel AG Ja 10112023 Nein 317.000,00
. 1023 Rechnung Meister Messebau GmbH Ja 21022024 Nein 3750,00

. 1019 Rechnung Transatlantik Logistics GmbH Ja 16.012024 Nein 192.500,00
. 1018 Rechnung Skyscraper Bau GmbH Ja 19.02.2024 Nein 28.500,00
. 1014 Rechnung Transatlantik Logistics GmbH Ja 31.01.2024 Nein 175.000,00

. 1013 Rechnung Skyscraper Bau GmbH Ja 08.02.2024 Nein 53.500,00




Vertrag
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B Vertrag

Wahrend der Phase ,Negotiation” konnen Sie im
Context ,Vertrag” die Vertragsverhandlungen
dokumentieren und Vertragsversionen ablegen.




Vertrag ‘\ ADITO

Dokumentation der Vereinbarungen

P — Y.
Beim Erstellen eines neuen Vertrags, wird
die Vertragsnummer systemisch vergeben.

o o Bei der Vertragsart haben Sie die Auswabhl

S zwischen Rahmenvertrag, Dienstleistungsvertrag
und Wartungsvertrag. Die Vertragsarten konnen
nee vom Fachadministrator angepasst werden.

Beim Status kdnnen Sie ,gultig, unbefristet”,
.gultig, befristet”, ,noch nicht unterschrieben”,
.keiner, Einzelberechnung”, ,gekundigt” oder

nachste Falligkeit

Beschreibung

Eigenschaft hinzufiigen

,abgelehnt” wahlen.

+

Auch die Auswahlmaéglichkeiten beim
Vertragsstatus kdnnen vom Fachadministrator
angepasst werden.

€ Abbrechen Pflichteingabe fehlt ?




Vertrag

Dokumentation der Vereinbarungen

‘\ ADITO

Kont. | Ko v
hi Deutsch v
rags | v
08022 Mit der Zahlungsweise ,Jahrlich”, ,Halbjahrlich”

oder ,Vierteljahrlich” wahlen Sie, wie oft der
vereinbarte Betrag fallig wird.

nachste Falligkeit

Beschreibung Mit dem Datum, das Sie im Feld ,,nachste Falligkeit”
Figenschaft hinzufigen eintragen, bestimmen Sie, ab wann die
+  genschatt v R Zahlungsroutine beginnt.
€ Abbrechen Pflichteingabe fehlt ?
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Sichtbarkeit am Kunden
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Tab ,360 Grad”

‘\ ADITO

Industrial Steel AG

199

Aktivitaten 360 Grad Kontakte Aufgaben/Termine

@ Neuanlage v

~ Angebot (5)

1018-1| Versendet
= Summe brutto: 480.575,55 EUR | Wahrscheinlichkeit: 75% | Erstelldatum: 21.07.2024
1| Verloren
= Summe brutto: 238.000,00 EUR | Wahrscheinlichkeit: 50% | Erstelldatum: 08.07.2024
1018-2 | Zu prifen
-E Summe brutto: 475.212,90 EUR | Wahrscheinlichkeit: 75% | Erstelldatum: 05.07.2024
- 1009-2 | Gewonnen

Summe brutto: 270.725,00 EUR | Wahrscheinlichkeit: 75% | Erstelldatum: 04.07.2024
1021-1| Offen

-

Summe brutto: 86.023,08 EUR | Wahrscheinlichkeit: 100% | Erstelldatum: 07.05.2024

Bestellbestatigung (10)

» Kampagne (4)

« QOpportunity (2)

1011 | Projekt - Fortsetzu

)

g | offen

Einsatze/Aufgaben

Eigenschaften Dokumente Beziehungen Checklisteneintrage Webbesuche Werbung Dubletten H

il

Phase: Offer | Volumen: 426.422,00 EUR | Wahrscheinlichkeit: 75 | Erstelldatum: 2024-03-30 | Klassifizierung: AB

1002 | Erstprojekt | gewonnen

a8

Im Tab ,,360 Grad” sind die Angebote,
Rechnungen und andere Belege, sowie
die Opportunitys oder Vertrage, die fur
die Firma erstellt wurden, verknupft.
<

Phase: Negotiation | Volumen: 550.000,00 EUR | Wahrscheinlichkeit: 75 | Erstelldatum: 2024-01-25 | Klassifizierung: AB

» Rechnung (9)

A



Vertriebsanalyse

200

28 Kennzahlen

2.740.000

Planung 2023

12

Offene Opportunities

0 %

Stornoquote Anzahl 2023

? Offene Opportunities

Projektnummer % Projekttitel =

1014 OmniTech - Erstprojekt
10M Projekt - Fortsetzung
1013 Schaferland Handelswelt / Neuk

1003 a / Pilotp

1004 Transatlantik Initialproiekt

B Opportunity Konversionsraten

150

1.795.956

Prognose 2023

1%

Umsatz 2023

50
4

1.470.710 &

@ Conversion Rate (0]

5

Versendete Angebote

B Firmen

0 % Bilg

Stornoquote Betrag 2023

Firma # Klassifizier = |

OmniTech

Industrial Steel AG

Schaferland Handelswelt Gmbt
per Bau GmbH

Transatlantik Loaistic

Name ¥

Aquire GmbH

Bohrmarkt GmbH

heimer Maschin

Bucher Unternehmer

Emil Brar

Ertl GmbH

Fischer AG




Vertriebsanalyse

Zielerfassung




Sales Dashboard
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Sales Dashboard A roro

Dashlets

= Um die verschiedenen fachlichen Anforderungen abzubilden, zur Beobachtung vertrieblicher
Kennzahlen und deren Entwicklungen bieten Dashlets verschiedene Funktionalitaten.

= Sje kdnnen festlegen, dass die Dashlets des Sales Dashboard nur vom Vertriebsleiter
konfiguriert werden kdnnen. ,Normale” User kdnnen dann keine weiteren Dashlets hinzufugen
oder Dashlets I6schen.

818 Kennzahier S '™ Versendete Angebote 8 X [& Opportunity Konversionsraten @ X
2.740.000 1.795.956 v
Planung 2023 Prognose 2023 Angebote: 6 -
Angebotsnummer $ Firma % Person s Status $# Datum & =
1273333’5 1.470.710 @ 10261 Skyscraper Bau GmbH Frau Martina Baumgartner Versendet 15092023 1200,0¢ 75
Pragnose gewichtet 2023 Umsatz 2023
@ 1018-1 Industrial Steel AG Versendet 04072023 425100
50
@ 10171 Glob Group Versendet 23062023 420,00
Versendete Angebote @ 10151 Schaferland Handelsw Versendet 19.062023 44175 =
@ 10131 Glob Group Versendet 16062023 43180 )
0 % 0 % i Offe otistion
o o 1007-1 Glob Grou Versendet 01062023 630,00 Contact Qualificatio Prospact Offer Hagotiaticn
Stomoquote Anzahl 2023 Stomoquote Betrag 2023 @ ° : /
® K ionsrate @ Zielin %




Sales Dashboard

Interaktives Dashlet

\:: Opportunity Konversionsraten

ccccc

< Offer
()

204

v
Negotiation

‘\ ADITO

Wenn Sie im Filter mehrere Gruppierungen
gewahlt haben, kdnnen Sie bei Diagrammen
durch das Anklicken eines Balkens oder einer
Balkenbeschriftung in die Grafik der
darunterliegenden Gruppierung wechseln.

[& Opportunity Konversionsraten @ o X

aaaaa

25 Filter lul

A



Kennzahlen-Dashlet

Die im Context ,Planung”
fur das angegebene Jahr

eingetragenen Planungen.

3R Kennzahlen

2.740.000

. Planung 2023
~Prognose einer

Opportunity” mal
+Wahrscheinlichkeit
der Opportunity”

Alle Opportunities 12

c " Offene Opportunities
mit Status , offen”. &

0 %

, (o)
Anzahl stornierter Rech- Ve el FiThE
nungen in Prozent.

Prognosen aus den
Opportunitys fur das
angegebene Jahr.

1.795.956

Prognose 2023

1.470.710

Umsatz 2023

5

Versendete Angebote

0 %

Stornoquote Betrag 2023

‘\ ADITO

Summe aller Rechnungs-
betrage (rabattiert) aus
versendeten Rechnungen
(ohne Stornierungen).

Summe aller versen-
deten Angebote.

Stornierte Rechnungsbetrags-
summe im Verhaltnis zur
gesamten Rechnungsbetrags-
summe.




Dashlet Stornoquoten A ~oiro

& 1 X
200 2022

@ stornoquote Anzahl @ Stornoguote Betrag

Anzahl stornierter Summe stornierter
Rechnungen in Prozent. Rechnungsbetrage.

|ad Stornoquoten




Conversion Rate
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Conversion Rate

208

...............

Die Conversion Rate steht als eigener Context in der
Menugruppe Vertrieb zur Verfigung oder kann als Dashlet
genutzt werden. Das Dashlet befindet sich im DashletStore.

‘\ ADITO

Oberer Bereich

Die roten Balken zeigen, wie viel
Prozent der Opportunitys sich aus
der Phase heraus in eine der
nachfolgenden Phasen entwickelt
haben oder den Status ,Bestellung”
oder ,Teilauftrag” bekommen
haben. Die blauen Balken zeigen,
wie viel Prozent der Opportunitys
sich aus der Phase heraus in eine
nachste Phase entwickeln sollen
bzw. den Status , Bestellung” oder
J1eilauftrag” erreichen sollen.

Wdrde eine Opportunity bspw.
direkt in der Phase ,Prospect” auf
Phase "Deal" oder Status
.Bestellung” gesetzt werden, dann
wird sie so betrachtet, als hatte sie
auch die zwischenliegenden
Phasen durchlaufen und wird in
diesen mitgezahlt.

A



Conversion Rate

Die Conversion Rate steht als eigener Context in der
o Menugruppe Vertrieb oder als Dashlet zur Verfugung.
Das Dashlet befindet sich im DashletStore.

‘\ ADITO

Unterer Bereich

Die roten Balken zeigen,
wie viele Opportunitys von
dieser Phase aus die Phase
Deal erreicht haben. Die
blauen Balken zeigen, wie
viele Opportunitys aus
dieser Phase die Phase Deal
erreichen sollen.




Exkurs in die Administration

Umsatz

Conversion Rate

Zielerfassung Conversion Rate

Phase »

|_| @ | 35 Filter > e S
Ziel Conversion zum | Ziel Conversion zum Deal in 9
Conversion Rate: 6 Dealin% »
Phase % Zielin% % Ziel Conversion zum Deal in % %
Contact 63,00 5,00
Qualification 53,00 12,00
Prospect 45,00 1500 Tragen Sie im Feld ,Ziel Conversion
Offer 4200 18,00 zum Deal in %" ein, wie viel Prozent
Negoliation 35,00 2200 aller Opportunitys von der oben
Deal 2,00 50,00 gewahlten Phase in die letzte
Phase (Deal) wechseln sollen.
Pflichteingabe fehlt
© Abbrechen
210

‘\ ADITO

Wahlen Sie eine Phase
der Opportunity.

Tragen Sie im Feld , Ziel in %"
ein, wie viel Prozent aller
Opportunitys von der oben
gewahlten Phase in die
nachste Phase wechseln
sollen.

A



Umsatzplanung & Umsatzprognose
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Uberblick Umsatzplanung und -prognose A aoiro

Umsatzziel

Sie kdnnen fur Ihr Geschaftsjahr ein Umsatzziel erfassen und dieses auch herunterbrechen auf quartalsweise und
monatliche Umsatzziele.

Planung

Sie kénnen fur Firmen Planungen erstellen, das heil3t, einen Betrag erfassen, den Sie als Umsatz mit dieser Firma in
einem Geschaftsjahr erwarten. Sie kdnnen die Planung auch auf Produktgruppenebene erstellen.

Prognose

In einer Opportunity kdnnen Sie eine Prognose (Forecast) erfassen. Die Prognosen kdnnen Sie auch auf
Produktgruppenebene erfassen. Anhand der bei der Opportunity hinterlegten Wahrscheinlichkeit wird die Prognose
auch gewichtet dargestellt.

Auftragseingang

Der Auftragseingang errechnet sich aus den netto-Summen der Bestellbestatigungen, die versendet und nicht
storniert sind.

Umsatz

Der Umsatz errechnet sich aus den netto-Summen der Rechnungen, die versendet und nicht storniert sind. Wenn
Sie Rechnungen nicht in ADITO erfassen, sondern aus einem Drittsystem importieren mdchten, finden Sie weitere
Informationen in der Readme des Moduls receipt.

pAY

A


https://gitlab.adito.de/xrm-modules/xrm-sales/receipt/-/blob/minor/README.md

Exkurs in die Administration A ~piTo

Umsatzziel

Geben Sie hier das Jahr ein, in dem

Umsatz - Conversion fate Geschaftsahr | Geschiftsa Ihr Geschaftsjahr beginnt, fir das
Lo Qua -Quartal Sie ein Umsatzziel erfassen wollen.
s Monat undefined
bl s PN, Sic konnen auch noch das

Geschaftsjahr + Quartal + Monat ¥ Umsatzziel in Tausend (EUR) + Qua rtal u nd Monat deS
2023 1. Quartal 750 .
Umsatzzieles festlegen.
2023 2. Quartal 900
2023 3. Quartal 700
2023 * quara 00 Geben Sie hier das
20 3500 Umsatzziel in Tausend an,
2028 1 Quarta 800 das heil3t bei einem
2028 2 Quartal 1o Umsatzziel von 100.000,
o e = tragen Sie 100 ein.
2024 4. Quartal 770
2025 3700
2025 1. Quartal 850
uartal uli - <
e Foe . Start des Geschafts-
2025 1. Quartal August . . . gabe fehit
jahres im Juli. P
2025 1. Quartal September 300
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Umsatzplanung A roiro

Neue Planung erstellen

i} M Beobachte Datensatze &b Serienaktionen ™ s @® 2= Filter =
3% ZuKampagne hinzufugen
1 filtern.. ; . - F :57
Q. Inhalt filter @ Zu Serienmail hinzufiigen frmen
Bild Name % Kundennummer % Sprache % =3 Zu Serienbrief hinzuflgen Telefon 4 Adresse % =
v’ Einsatzaufgabe erstellen ]
"} Aquire GmbH 3469 Englisch lire. i i
[= Export
BG) Bohrmarkt GmbH 9612 Deutsch
3 Planung erstellen
@ Bornheimer Maschinenfabrik GmbH 4387 Deutsch ® Figenschaft setzen d Ie S | e el n e Pla n u ng e rstel | e n
.__E_, Bucher Unternehmensgruppe 3698 Deutsch |ad Umsatzprognose &ffnen | WOI |e nun d fU h ren S e d e
§ . . u
@ Emil Brandstatter AG 5609 Deutsch Aktiv kontakt@bra Akt| O n " P | a n u n g e rstel | e n a u S .
EG Ertl GmbH 7824 Deutsch Aktiv - service@ert|.O2 i 5 Doty Sotane 2o 0 ATTarRIare o
@ Fahey, Spencer and Armstrong 1793 Englisch Aktiv D greattohearfromyocu@fsa.org +44 20 32451844 69 New Street - GB B2 4DU Birmingham
F_ﬂ‘_‘;f Firmengruppe Matthias Bogen 4567 Deutsch Aktiv DC info@matthiasbogen.de +49 421 98650 Pfeilstraiie 7 - DE 28217 Bremen
@ Fischer AG 1018 Deutsch Aktiv DC info@fischertr +49 6472 35000 BrenneckestrafBe 100 - DE 39116 Magdeburg
@ Glob Group 1212 Englisch Aktiv BB contact@globgroup.com +44 201432 3000 32-40 Blackfriars Road - GB SE1 8NW Londor
'@} Grobbe-Werk GmbH 4758 Deutsch Aktiv CcC info@grobbe-werk.de +49 84132510 Regensburger Strafte 65 - DE 85055 Ingolsta

214
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Umsatzplanung A roiro

Neue Planung erstellen

Tragen Sie die Werte
, et . pimen:s? | v ein wie gewunscht.
Bild Name % Kundennummer % Sprache % Status % Klassifizierung % E-Mail % = Status In Planung Der Status ist m it

i} A Beobachte Datensatze &b Serienaktionen ¥ H @ 5 Filter

) Aguire GmbH 3469 Englisch Aktiv - info@aquire.de Verantwortlich Herr Tim Admin | meineFirn v . I n P | a n u ngll VO rbe_
BG) Bohrmarkt GmbH 9612 Deutsch Aktiv info@bohrmarkt.de Produktgruppe Pro nD v .
' legt und ist an
@ Bornheimer Maschinenfabrik GmbH 4387 Deutsch Aktiv info@bornheimer.de . | | . h
-.E.. Bucher Unternehmensgruppe + Bornheimer Maschinenfabrik GmbH ~ - d I e Se r Ste e n I C t
@ o v FUr die Firmen aus dem Filter anderbar.
Ertl GmbH v =
@ erocmo werden automatisch
@ Fahey, Spencer and Armstrong Ve rkn U pfu ngen erstel |t. < Emil Brandstatter AG voo-
[ Firmengruppe Matthias Bogen Aquire GmbH .
@ Fischer AG 1018 Deutsch Aktiv DC info@fischer.tr
Bohrmarkt GmbH L
@ Glob Group 1212 Englisch Aktiv BB contact@globgroup.com
@) Grobbe-Werk GmbH 4758 Deutsch Aktiv cC info@grobbe-werk.de Bucher Unternehmensgruppe g -
HC Hamel Collin SAS 0100 Franzdésisch Aktiv bertin@hamel.fr
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Umsatzplanung A roiro

Neue Planung erstellen

e X Nach dem Speichern erscheint ein Overlay.
A ot - e+ Voumen (U8 < = | Sollte bei einer Firma bereits eine Planung fur
0o ST o .. | die gewahlte Produktgruppe vorhanden sein,
© i i o s — .. | wird diese nicht Gberschrieben, sondern im
Q— e o e .. | unteren Bereich angezeigt. Sowohlim oberen
© =i okt ——— .. | alsauch im unteren Bereich kdnnen die
- Volumina fur die Firmen separat bearbeitet und

I Unverinderte Planwerte I & a ges peiChert We rden-

%+ Firma = Produktgruppe % Geschaftsjahr + Volumen (EUR) # Status ¥ Information % Verantwortlic =

Keine Daten vorhanden
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Umsatzplanung A roiro

Context Planung

Im Context ,Planung” sehen
Sie alle jemals angelegten

& Serienaktionen v 25 Filter
Planungen: 27 Pla n u nge n
.

Firma % Produktgruppe % Geschaftsjahr % Volumen (EUR) # Status Information % Verantwortlich : =
e Ertl GmbH 2027 12.000,00 Fixiert Tim Admin M |t H | |fe d er |CO ns am
GE  Bucher Unternehmensgruppe Dienstleistungen 2026 150.000,00 Geplant Birgit Leicht B egl n n e I n es Date n Satzes
Ertl GmbH 2026 11.000,00 Fixiert Tim Admin pig . H .
o kdnnen Sie auf einen Blick
GE Bucher Unternehmensgruppe Dienstleistungen 2026 200.000,00 Geplant Birgit Leicht .
sehen, welchen Status eine
0 Industrial Steel AG 2026 400.000,00 In Planung Tim Admin
o Schaferland Handelswelt GmbH Produktgruppe 1 2025 250.000,00 In Planung Tim Admin P I a n u ng h at'
° Meister Messebau Produktgruppe 3 2025 1.000,00 In Planung Tim Admin Q — | n Pla n u ng
0 Industrial Steel AG Produktgruppe 2 2025 450.000,00 In Planung Tim Admin

° Ertl GmbH 2025 4,000,00 In Planung Tim Adrmin GE = G e p | ant
st

© - rixiert

PARS




Umsatzplanung A roiro

Context Planung - Multiedit-Ansicht

In der Multiedit-Ansicht

I ) SrmiEm || Q) AlsaniEeier I () SEEneiEr konnen Sie die Volumina
anpassen und Uber den
4 Geschftsiahr ¢ Firma % Produktgruppe 4 Volumen (EUR) # Status + mems Button ,,S pe ichern”
° 2024 Ertl GmbH Produktgruppe 1 — 1000] 50000 41000 9O  InPlanung b e Stat|ge n. SO |a nge e | ne
° 204 Bohrmarkt GmbH Produktgruppel  — 1o00| 80000 +1000 9 InPlanung Anderu ng noch nicht
GE 2024 Emil Brandstiitter AG Produktgruppel  — 1000 75000,00 4+ 1000 O Geplant gespe icherti Sst, konnen Sie
Q Bucher Untemehmensgnppe  Produgruppe 7500000 Fient sie zurucksetzen, um wieder
0 = Aquire G Produtgruppel  — 1000 7500000 41000 O mPlanung den ursprunglichen Wert zu
o 2024 Bornheimer Maschinenfabrik GmbH Produktgruppe 1 — 1000  75.000,00 + 1000 9  InPlanung e rh a |te n .
@ 2023 Transatlantik Logistics GmbH — 1000  500000,00 41000 9 inRechnung zustellen
o 2023 Industrial Steel AG Produktgruppe2  — 1000  450.000,00 41000 O  inRechnung zustellen i pI it d
o 2023 Fahey, Spencer and Armstrong 310000,00 Fixiert Sie da S"\IO lumen nicht

mehr anpassen.
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Umsatzplanung A roiro

Serienaktion - Status wechseln

i A Beobachte Datensatze &% Serienaktionen v ® 25 Filter = Betroffene Datensitze -
|E Status wechselnI > Anzahl der 2
Planungen: 31 Datensitze
4L Verantwortlichen wechseln o
Firma = Produktgruppe % GeSCNETTS]a. w s fOTMation & Verantwe =
Status a
° Ertl GmbH Produktgruppe1 2024 75,00 In Planung Herr Tim Admin Status » | Status -
° Bornheimer Maschinenfabrik GmbH Produktgruppe1 2024 75,00 In Planung Herr Tim Admin
GE Emil Brandstatter AG Produktgruppe1 2024 75,00 Geplant Herr Tim Admin
o Bucher Unternehmensgruppe Produktgruppe 1 2024 75,00 Fixiert Herr Tim Admin <
° Aquire GmbH Produktgruppe 1 2024 75,00 In Planung Herr Tim Admin g
1]

Beispiel:
Der Mitarbeiter fur Berlin mochte alle Planungen von ,In Planung” auf ,,Geplant”
setzen, nachdem er alle Planungen angepasst und finalisiert hat.
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Umsatzplanung A roiro

Serienaktion - Verantwortlichen wechseln

fnf A Beobachte Datensitze &% Serienaktionen v @ %5 Filter = Betroffene Datensitze -
[¥ Status wechseln Anzahl der 2
Planungen: 31 Datensitze
I‘ Verantwortlichen wechseln : > T
Firma = Produktgruppe % Geschaftsjahi s g —eeefMation ¥ Verantwe =
Verantwortlich a
° Ertl GmbH Produktgruppe1 2024 75,00 In Planung Herr Tim Admin Verantwortlich » | Verantwortlich -
o Bornheimer Maschinenfabrik GmbH Produktgruppe1 2024 75,00 In Planung Herr Tim Admin
GE Emil Brandstatter AG Produktgruppe 1 2024 75,00 Geplant Herr Tim Admin
A - - - -
Beispiel 1:

Eine Stelle wird neu besetzt und der neue Kollege bekommt alle Umsatzplanungen seines Vorgangers zugewiesen.

Beispiel 2:
Das Gebiet Bayern wird in SGd- und Nord-Bayern aufgeteilt. Urspringlich betreute ein Mitarbeiter alle Firmen in
Bayern, nun gibt es einen weiteren Kollegen, dem die entsprechenden Planungen zugeordnet werden.

221 A




Planung in der Firma A roiro

Die zu einer Firma gehdrenden Planungen sehen
Sie auch in der Firma im Tab ,Planung".

Far die Grafik werden folgende
F« Aktivitaten 360 Grad Kontakte Aufgaben/Termine Einsatze/Aufgaben Eigenschaften Dokumente Planung :
(%] @ * Zahlen verwendet:

Industrial Steel AG Umsatzplanung L

‘ | (=] e = = die Planung auf Kundenebene.

i+ ot e+ S+ o+ S + - = die Prognose, die in den jeweiligen

aoomeo g Opportunitys erfasst wurde.

= die Prognose gewichtet. Hier wird
die Prognose mit der in der

ST . Opportunity angegebenen

e ot ° ndustrial Steel AG  Produktgruppe2 2023 450,000,00 In Planung Herr Tim Admin | meineFirma GmbH Wa h rsc h ei n I ic h keit m u |ti pl iZ i e rt.

Adressan §oa
Firmenadresse Rathausmarkt 1
20095 Hamburg

Deutschland 2025 500.000,00 In Planung Herr Tim Admin | meineFirma GmbH

Deutsch
Aktiv ndustrial Steel AG 2024 600.000,00 In Planung Herr Tim Admin | meineFirma GmbH

Kunde

Waitere Informationen Fo- ° ndustrial Steel AG  Services 2024 110.000,00 In Planung Frau Lisa Sommer | meineFirma GmbH

* B ~© = Umsatz aus versendeten, nicht
! stornierten Rechnungen (Summe
‘ netto).
- = Auftragseingang aus versendeten,
R ' II II I I nicht stornierten Bestellbestati-
| o gungen (Summe netto).
8 58%
Tage inaktiv Entwicklung Umsatz ® Parung @ Prognose Prognose gewichtst @ Umsstz @ Auftragseingang
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PI‘OQ Nnose ‘\ ADITO

Exkurs in die Opportunity

Prognosen (Forecasts)
werden in der Opportunity
erfasst. Auch hier werden
Planung, Prognose,
gewichtete Prognose, Umsatz
und Auftragseingang
einander grafisch
gegenubergestellt.

Gewichtete Prognose =

Die Summe der einzelnen

Prognosewerte multipliziert
mit der Wahrscheinlichkeit.




Umsatzprognose A ~piro

Beim Offnen des Contexts ,Umsatz-

e 0. .. 7 prognose” werden die Werte, die im
v . . .
o g x 5 Unsaz System hinterlegt sind, kumuliert
e dargestellt.
s xQua i Morat Mit Hilfe des Filters konnen Sie Werte
* aus- oder einblenden,
s . mm.. Gruppierungen festlegen und
e« o Bedingungen definieren.
I I ;
-l I ! e —— ¢
® Planung @ Prognose @ Prognose gewichtet @ Umsatz @ Umsatzziel @ Auftragseingang
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Umsatzprognose aus Firmenfilter A ~oiro

i A Beobachte Datensatze &b Serienaktionen W :

Wenn Sie die Serienaktion
s, s UMsatzprognose 6ffnen”

» Eigenschaft setzen

Zu Serienbrief hinzufligen  Telefon 2 Adresse & = a U Sfu h re n, 6ffn et S i C h

25 Filter =

e

Bild Name % Kundennummer 4 Sprache 4 Stal =% 3 s
By cruomon ros4 peutscn AKLU “% Zu \(ampagne hinZUngEﬂ Fay 335 12870 DEIGISCNE DLrdIse £ - UL 15234 Frankiure (uaer) B a uto m ati SC h d e r CO ntext
@ Fahey, Spencer and Armstrong 1793 Englisch Akti @ Zu Serienmail hinzufiigen 44 20 32451844 69 New Street - GB B2 4DU Birmingham B t " .

U prog D
£X Firmengruppe Matthias Bogen 4567 Deutsch Akt v Einsatzaufgabeerstellen 14942108650  Pfeilstrafe 7 - DE 28217 Bremen B " msa Zpro - nose-. . 1€
@ Fischer AG 1018 Deutsch Akt I lad Umsatzprognose Oﬁ"enl 149 6472 35000  BrenneckestraRe 100 - DE 39716 Magdeburg B gewa h |te n FI rmen sin d
@ Glob Group 1212 Englisch Alti “ P\Bnlmi] ffStejlen. +44 201432 3000 32-40 Blackfriars Road - GB SE1 8NW London B d a n n be re ItS I m FI |te r
# Grobbe-Werk GmbH 4758 Deutsch ~ Aktlv  info@grobbe-werkde +4984132510  Regensburger Stralie 65 - DE 85055 Ingolstadt B VOr b e | egt

HC Hamel Collin SAS 0100 Franzosisch Aktiv bertin@hamel.fr Passage de I'Hétel de Ville 6 - FR 68100 Mulhouse --
HB) Hochbau Berger 8364 Deutsch Aktiv Info@berger.de +49 16800536 Hauptstrafe 39 - DE 10827 Berlin B
B Holzwurm Maschinen GmbH 5690 Deutsch Alctiv info@holzwurm.de +49 5112098765 Isernhagener StralBe 64 - DE 30163 Hannover B
@ Horn Schramm AG & Co. OHG 0200 Deutsch Aktiv s.schreiber@horn.group Basler Strafe 143 - DE 79539 Lorrach -
% Industrial Steel AG 1234 Deutsch Aktiv info@industrial-steel.de +49 40 63520 Rathausmarkt 1 - DE 20095 Hamburg B S i e ké n n e n d i e
International Kaltetechnik AG 6983 Deutsch Aktiv info@kaltetechnik.de +49 87165320 Mdller-Armack-Strale 5 - DE 84034 Landshut Tor B U m SatZ p ro n ose
Ml JPM Touristik GmbH 4545 Deutsch Aktiv info@jpmtouristik.de +49 8743 5690 Landshuter StraBe 3 - DE 84144 Geisenhausen C f[j r m a Xi m a? 50
KG Korner GmbH 5614 Deutsch Alctiv kontakt@korner.de +49 228 92653 Am Neutor 3 - DE 53113 Bonn B< . ..
KB Kran und Kollegen KG 7727 Deutsch Aktiv Kran@kollegen.de +49 40 3560232  Alter Wall 12 - DE 20457 Hamburg C FI rm e n Offn e n'
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Umsatzprognose A ~oiro

Y-Achsen zuricksetzen X

it Planung X : Prognose X

— D (=18 D i agra m mtyp i Prognose gewichtet X Umsatz X
|éSSt Sich anpassen' it Umsatzziel X Auftragseingang X

Y-Achsen auswahlen

e Mit der Serienaktion "Umsatz-
o 2 prognose offnen" (in der
: v | Filteransicht des Contexts ,Firma®)
3 [renerriervomansen] gelangen Sie automatisch in den
5 Context "Umsatzprognose,,. Der

Filter auf die gewahlten Firmen
wird automatisch gesetzt.

Gespeicherte Filter

Neuen Filter speichern

Letzte Filter a

[Geschaftsjahr, Produktgruppe] <Alle> <
Eahey, Spencer and Armstrong Industrial Steel AG

@ Planung @ Prognose Prognose gewichtet @ Umsatz @ Umsatzziel @ Auftragseingang
O Filter anwenden

Mit der Aktion "Umsatzprognose 6ffnen" werden keine Jahresfilter gesetzt. Das heil3t, im Diagramm werden
alle in der Firma gepflegten Planungs-, Prognose- und Umsatzwerte kumuliert fur alle Jahre angezeigt.




Auftragseingang \ ADITO

Belege: 42
Belegnummer % Firma % Kontakt + Versendet ¥ Belegdatum + Storniert ¥ Summe netto (EUR) 5 =
2167.957,50
@ 1050 Meister Messebau Nein 19.012026 Nein 0,00
@ 1049 privat Ludwig Kanzler T 18.06.2025 Nein 12547,50
@ 1047 Bucher Unternehmensgruppe Ja 29.05.2025 Nein 640.000,00
@ 1046 Bucher Unternehmensgruppe Nein 011.2025 Nein 0,00
@ 1045 Glob Group Cameron Doyle Nein 08.07.2025 Nein 90.250,00
@ 1042 Industrial Steel AG Ja 17.04.2025 Nein 366.860,00
@ 1040 Industrial Steel AG Ja 10.01.2025 Nein 317.000,00
@ 1039 Industrial Steel AG Nein 06102024 Nein 73.000,00 De r AUftragsel nga ng
errechnet sich aus den
@ 1038 Industrial Steel AG 07.07.2025 Nein 223.000,00
netto-Summen der
@ 1034 Meister Messebau GmbH Gertraud Weingartner Nein 05.09.2025 Nein 10.600,00 .
Bestellbestatigungen,
@ 1031 Meister Messebau GmbH Ja 24.05.2025 3750,00 .
die versendet und
@ 1006 Industrial Steel AG Ja 10.05.2024 107.737,50 . . .
nicht storniert sind.
@ 1004 Industrial Steel AG Ja 06.02.2024 107.737,50
@ 1002 Industrial Steel AG Ja 08.1.2023 107.737,50
@ 1000 Industrial Steel AG Ja 25.08.2023 107.737,50 <




Umsatz A ~piTo

2% Filter En

Belege: 4

Belegnummer = Firma = Kontakt + Versendet Belegdatum + Storniert ¥ Summe netto (EUR) + =

Der Umsatz errechnet

Rechi 21 1925.160,00 H
il : sich aus den netto-
1052 Hamel Collin SAS Neil 19.01.2026 N 7.500,00
® - Summen der Rechnun-
1051 Fischer AG Frank Baer Nein 19.012026 Nein 0,00 R
© gen, die versendet und
1048 Magic Gray Ja 01062025 Nein 54.000,00 o a 2
e nicht storniert sind.
. 1044 Industrial Steel AG Ja 31.05.2025 Nein 175.200,00 .
Wenn Sie Rechnungen
. 1043 Industrial Steel AG Ja 19.05.2025 Nein 191660,00 . .
nicht in ADITO erfas-
. 041 Industrial Steel AG Ja 13.02.2025 Nein 317.000,00
sen, sondern aus
. 1037 Bucher Unternehmensgruppe Wilhelm Kainz Ja 26.05.2025 Nein 150.000,00 . .
— einem Drittsystem
. 1036 Meister Messebau GmbH Gertraud Weingartner Nein 08.09.2025 Nein 10.600,00 . . .
Importieren madchten,
. 1033 Meister Messebau GmbH Ja 27.05.2025 Ja 3.750,00
. 1030 Bucher Unternehmensgruppe Wilhelm Kainz Ja 2804.2025 Nein 135.000,00 fl n d e n S I e We Ite re
. 1029 Transatlantik Logistics GmbH Ja 21.04.2025 Nein 192.500,00 | nfo r m at I O n e n I n d e r
. 1028 Skyscraper Bau GmbH Ja 25.05.2025 Nein 28.500,00
. 1024 Transatlantik Logistics GmbH Ja 06.05.2025 Ja 175.000,00
. 1023 Skyscraper Bau GmbH 14052025 | nein | | 53.500,00 |
' 1020 Skyscraper Bau GmbH Tom WeiB Nein 26.05.2025 Nein 0,00

. om Glob Group Nein 05.05.2025 Nein 0,00



https://gitlab.adito.de/xrm-modules/xrm-sales/receipt/-/blob/minor/README.md
https://gitlab.adito.de/xrm-modules/xrm-sales/receipt/-/blob/minor/README.md

Umsatz A ~piTo

Industrial Steel AG

Kd.-Nr.: 1234

s X
Adressen & a
Firmenadresse Rathausmarkt 1
20095 Hamburg
Deutschland
Weitere Informationen & a
Sprache Deutsch
Status Aktiv
Typ Kunde
Information Die Industrial Steel AG ist >

einer der fihrenden

Stahlhersteller weltweit. Das
Unternehmen agiert mit uber
5.000 Mitarbeitern in {iber 32

Landern.
Relevante Dokumente a
Information.pdf @
Umsatz a
Umsatz aktuelles 683.860,00 EUR

In der Vorschau der Firma finden Sie den tatsachlichen
Umsatz von aktuellem und vorherigem Geschaftsjahr.

Geschaftsjahr

vorheriges 420950,00 EUR
Geschaftsjahr

229
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Dieses Dokument unterliegt urheberrechtlichem Schutz. Sie durfen die Inhalte fur den
vorgesehenen Zweck wie z.B. eine ADITO Schulung oder ein ADITO Projekt nutzen
(insbesondere auch speichern und vervielfaltigen), aber nur nach Absprache mit ADITO
verandern, an Dritte weitergeben, veroffentlichen oder fur andere Zwecke verwenden.
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Einzigartige Beziehungen



	Standardabschnitt
	Slide 1: Vertrieb
	Slide 2
	Slide 3: Agenda (1/3)
	Slide 4: Agenda (2/3)
	Slide 5: Agenda (3/3)
	Slide 6
	Slide 7

	Vertriebsprozess
	Slide 8

	Opportunity
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11: Opportunity
	Slide 12: Opportunity
	Slide 13: Opportunity anlegen
	Slide 14: Opportunity anlegen
	Slide 15: Opportunity
	Slide 16: Opportunity
	Slide 17: Opportunity
	Slide 18: Opportunity
	Slide 19: Opportunity
	Slide 20: Opportunity
	Slide 21: Opportunity
	Slide 22: Opportunity
	Slide 23: Opportunity – Exkurs Filteransicht
	Slide 24: Opportunity
	Slide 25: Opportunity
	Slide 26: Opportunity
	Slide 27: Opportunity
	Slide 28: Opportunity
	Slide 29: Opportunity
	Slide 30: Opportunity
	Slide 31: Opportunity
	Slide 32: Opportunity
	Slide 33: Opportunity
	Slide 34: Opportunity
	Slide 35: Opportunity
	Slide 36: Opportunity
	Slide 37: Opportunity
	Slide 38: Opportunity
	Slide 39: Opportunity
	Slide 40: Opportunity KI-gestützt nach BANT-Kriterien bewerten
	Slide 41: Opportunity KI-gestützt nach BANT-Kriterien bewerten
	Slide 42: Opportunity KI-gestützt nach BANT-Kriterien bewerten
	Slide 43: Opportunity
	Slide 44: Opportunity
	Slide 45: Opportunity
	Slide 46: Opportunity
	Slide 47: Opportunity
	Slide 48: Opportunity
	Slide 49: Opportunity
	Slide 50: Opportunity Diagrammansichten
	Slide 51: Opportunity Diagrammansichten
	Slide 52: Exkurs Serverprozess

	Produkte, Produktpakete u. Preise
	Slide 53
	Slide 54
	Slide 55: Produkt
	Slide 56: Produkt
	Slide 57: Produkt
	Slide 58: Produkt
	Slide 59: Produkt
	Slide 60: Produkt
	Slide 61: Produkt
	Slide 62: Produkt
	Slide 63: Exkurs in die Firma
	Slide 64: Preise
	Slide 65: Preise
	Slide 66: Preise
	Slide 67: Preisfindungslogik im Angebot
	Slide 68: Preisfindungslogik im Angebot
	Slide 69: Produktstücklisten
	Slide 70: Produktstücklisten
	Slide 71: Produktstücklisten
	Slide 72: Produktstücklisten
	Slide 73: Produktstücklisten
	Slide 74: Produktstücklisten
	Slide 75: Produktbeschreibung
	Slide 76: Produkt in Angeboten/Belegen
	Slide 77: Produkteigenschaften
	Slide 78: Context „Preise“
	Slide 79: Produktpaket
	Slide 80: Produktpaket
	Slide 81: Produktpaket

	Angebot
	Slide 82
	Slide 83
	Slide 84
	Slide 85: Angebot
	Slide 86: Angebot
	Slide 87: Angebot
	Slide 88: Angebot
	Slide 89: Angebot
	Slide 90: Angebot
	Slide 91: Angebot
	Slide 92: Angebot
	Slide 93: Angebot
	Slide 94: Angebot
	Slide 95: Angebot
	Slide 96: Angebot
	Slide 97: Angebot
	Slide 98: Angebot
	Slide 99: Angebot
	Slide 100: Angebot
	Slide 101: Angebot
	Slide 102: Angebot
	Slide 103: Angebot
	Slide 104: Angebot
	Slide 105: Angebot
	Slide 106: Angebot
	Slide 107: Angebot
	Slide 108: Angebot
	Slide 109: Angebot
	Slide 110: Angebot
	Slide 111: Angebot
	Slide 112: Angebot
	Slide 113: Angebot
	Slide 114: Angebot
	Slide 115: Angebot
	Slide 116: Angebot
	Slide 117: Angebot
	Slide 118: Angebot
	Slide 119: Angebot
	Slide 120: Angebot
	Slide 121: Angebot
	Slide 122: Angebot
	Slide 123: Angebot
	Slide 124: Angebot
	Slide 125: Angebot
	Slide 126: Angebot
	Slide 127
	Slide 128: Angebot anzeigen
	Slide 129: Angebot anzeigen
	Slide 130: Angebot anzeigen
	Slide 131: Angebot versenden
	Slide 132: Angebot versenden
	Slide 133: Angebot versenden
	Slide 134: Angebot versenden
	Slide 135: Angebot versenden
	Slide 136
	Slide 137: Angebotsnummer - Versionsnummer
	Slide 138: Versionierte Angebote
	Slide 139: Versionierte Angebote
	Slide 140
	Slide 141: Angebotsstatus
	Slide 142: Angebotsstatus
	Slide 143: Angebotsstatus

	Beleg
	Slide 144
	Slide 145
	Slide 146
	Slide 147: Belege
	Slide 148: Beleg
	Slide 149: Beleg
	Slide 150: Beleg
	Slide 151: Beleg
	Slide 152: Beleg
	Slide 153: Beleg
	Slide 154: Beleg
	Slide 155: Beleg
	Slide 156: Beleg
	Slide 157: Exkurs zu Gesetzen und Normen
	Slide 158: Exkurs zu Begriffen
	Slide 159: Implementierung im ADITO xRM
	Slide 160: Beleg
	Slide 161: Beleg
	Slide 162: Beleg
	Slide 163: Beleg
	Slide 164: Beleg
	Slide 165: Beleg
	Slide 166: Beleg
	Slide 167: Beleg
	Slide 168: Beleg
	Slide 169: Beleg
	Slide 170: Beleg
	Slide 171: Beleg
	Slide 172: Beleg
	Slide 173: Beleg
	Slide 174: Beleg
	Slide 175: Beleg
	Slide 176: Beleg
	Slide 177: Beleg
	Slide 178: Beleg
	Slide 179: Exkurs in die Firma
	Slide 180: Beleg
	Slide 181: Beleg
	Slide 182: Exkurs in die Firma

	Mahnwesen
	Slide 183
	Slide 184: Zahlungseingang
	Slide 185: Mahnwesen
	Slide 186: Mahnwesen
	Slide 187: Mahnwesen
	Slide 188: Exkurs Administration
	Slide 189: Exkurs Administration
	Slide 190: Mahnwesen
	Slide 191: Mahnwesen
	Slide 192: Mahnwesen

	Vertrag
	Slide 193
	Slide 194
	Slide 195: Vertrag
	Slide 196: Vertrag
	Slide 197
	Slide 199: Tab „360 Grad“

	Vertriebsanalyse
	Slide 200
	Slide 201

	Vertriebsdashboard
	Slide 202
	Slide 203: Sales Dashboard
	Slide 204: Sales Dashboard
	Slide 205: Kennzahlen-Dashlet
	Slide 206: Dashlet Stornoquoten 

	Conversion Rate
	Slide 207
	Slide 208: Conversion Rate
	Slide 209: Conversion Rate
	Slide 210: Exkurs in die Administration

	Umsatzplanung & Umsatzprognose
	Slide 211
	Slide 212: Überblick Umsatzplanung und -prognose
	Slide 213: Exkurs in die Administration
	Slide 214: Umsatzplanung
	Slide 215: Umsatzplanung
	Slide 217: Umsatzplanung
	Slide 218: Umsatzplanung
	Slide 219: Umsatzplanung
	Slide 220: Umsatzplanung
	Slide 221: Umsatzplanung 
	Slide 222: Planung in der Firma
	Slide 223: Prognose
	Slide 224: Umsatzprognose
	Slide 225: Umsatzprognose aus Firmenfilter
	Slide 226: Umsatzprognose
	Slide 227: Auftragseingang
	Slide 228: Umsatz
	Slide 229: Umsatz

	Ende
	Slide 230
	Slide 231


